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滨城联社

金融服务能力不断增强

近年来，滨城联社始终重视
金融服务工作，积极采取有效措
施不断增强规范化服务能力，受
到了社会一致好评。

加快网点迁址改造和装修亮
化的步伐，先后完成了对11家信
用社的迁址改造及原址装修，整
体营业环境得到进一步改善，提
高社会形象。大力布放取款机、存
取款一体机、自助查询机、网银自
助服务机等设备，近一年来，共新
增、更换ATM机29台。稳步推进
社区金融服务，制定了社区金融
服务发展规划和实施方案，加快
推进社区金融服务建设，近一年
来，累计布放农金通50台，覆盖村
庄280多个。积极推进代发财政补
贴、低保资金、新农保、城镇居民
养老保险以及代发工资等业务。
新农保和城镇居民养老保险参保
人员达18 . 34万人，发放各类政府
涉农补贴近1 . 79亿元。

(黎汝冰 王华春)

滨城联社

做好阳光信贷工作

滨城联社积极做好阳光信贷
工作，让借款人明明白白贷款，大
力践行社会核心价值观。现已发
放农业贷款累计31 . 12亿元，向近
600家中小微实体企业累放贷款
55 . 58亿元，有利地支持当地经济
稳健发展。

在辖区内的村庄、农民社区、
乡镇集市等人群聚集地和营业网
点设立简洁大方、质量良好的信
贷承诺服务公示栏，向社会公开
信贷业务服务承诺内容、基层网
点贷款申请受理电话或邮箱、监
督举报电话或邮箱等，杜绝人情
利率、关系利率，提高利率定价的
透明度和社会参与度。在营业网
点将信贷人员姓名、照片、联系方
式、工作职责、服务范围等内容上
墙公示。根据客户意愿和商业保
密需要，将客户信用等级、授信额
度等以电话、短信、邮件、信函等
适当的形式告知客户，确保每个
客户公开透明地接受信贷服务。

(黎汝冰 夏志刚)

花钱如流水

春节变“春劫”

每到春节，置办年货、走亲
访友是一笔不小的开销，花钱
如流水般的春节也要变“春劫”
啦。市民周女士每年要拿出至
少两千元来置办年货，“吃的喝
的都得考虑，这还不包括买衣
服的钱和走亲访友送礼的钱，
再加这一部分的话，怎么也得
五千块钱左右。”从事营销工作
的刘先生一提起过年，也十分
头疼，“年底需要给客户送礼，
这部分开支非常大，大约在一
万五左右，而自己家置办年货
这些也得需要五千左右。看来
又得靠刷信用卡来过节了。”

有信用卡

也不可任性“刷”

一提到花钱，很多有信用
卡的人可能会想，直接刷卡就
好了，而且刷起来一点都不心
疼，若暂时无力偿还，还可以进

行账单分期。虽然信用卡都是
免息的，但是分期的手续费算
下来却并不实惠，大部分银行
分 期 付 款 手 续 费 率 在 每 期
0 . 6%-0 . 7%左右,折算的年利
率一般都在8%左右,超过1年期
的贷款基准利率，而余额宝等
产品的年均收益却只有5%左
右。刷卡一族也最好做好年货
购物清单，以免冲动消费。

如果合理利用信用卡免息
期，那就可以充分将理财兼顾
到了。一般多数银行的免息期

长达四五十天，利用好这段免
息期，将本该消费的支出做个
短期投资，也不失为一种明智
之举。

网购也能

先消费后付款

对于很多年期人来说，
网购年货既方便又实惠，而
京东“白条”业务的推出，也
让网购成为一项先消费后付
款的购买方式。近日，支付宝

又推出“花呗”业务，让网购
者纷纷呐喊“剁手根本停不
下来”。据了解，“花呗”是继
天猫分期后，蚂蚁微贷推出
的又一款面向个人消费者的
网购服务。消费者在阿里巴
巴集团旗下的淘宝网、天猫
商城购物下单后，可以选择
使用花呗付款，在确认收货
后 的 下 个 月 1 0 号 再 进 行 还
款，期间不计利息，给网购用
户提供了极大方便。

(记者 李婷婷)

接接““客客服服””电电话话 差差点点上上当当
1月10日，有一客户匆匆

忙忙的到建行滨州沾化支行
网点，询问自己的信用卡刚
刚开卡，怎么会有1 5 0 0元的
年费。经详细询问，得知客户
接到一个自称建行客服的电
话，说客户有一张1 0万元钱
的信用卡，欠年费1500元，需
要补交2 0 1 4年的年费，并且
知道客户的名字与其对象的
名字。该行网点立即对客户
的信用卡信息进行查询，经
查询，客户在该行只有一张

额度5 0 0 0元的信用卡，而且
属于新开卡客户，并没有任
何 的 欠 费 问 题 或 者 信 用 问
题。该行工作人员叮嘱客户
注意保护个人信息，切莫上
当受骗。

如今电信诈骗的方法多
种多样，只要大家从细节做
起 ，认 真 防 范 ，不 要 投 机 取
巧，不要随意下载软件，不要
随 意 打 开 网 页 输 入 银 行 卡
号，就可以很好的防范。

(李海峰 郑洪莹)

滨滨州州建建行行传传授授““理理财财””经经
为切实把握当前证券市

场投资热点，做好2015年基金
业务销售工作，建行滨州分行
与华商、富国基金公司合作，
组织开展“走进网点 与客户
面对面”基金业务巡回讲座活
动。

本次活动在城区、县域支
行同时开展，自1月9日起，该
行分别在博兴支行、邹平支
行、西城支行、渤七支行组织
四场现场讲座活动，培训现场
气氛热烈，客户、客户经理参

与度高；同时基金公司渠道经
理还采取走进网点，与客户、
客户经理面对面沟通的方式，
针对老客户现有资产做好基
金诊断，进一步盘活客户资
产。

本次活动的开展是该行对
基金业务销售模式的有益探
索，活动目的是进一步活动开
展取得了良好的效果，对该行
基金业务稳定老客户、拓展新
客户起到了积极的促进作用。

(李海峰 罗立梅)

沃尔沃滨州东泰4S店

首届车主自驾游圆满落幕

1月17日，沃尔沃车主期待
已久的“2015年，我来了！辞旧
迎新 与沃同行揽翠湖天沐
温泉自驾游”活动在东泰沃尔
沃4S如期举行。

本次出行车辆为15辆车，
其中一位车主李女士表示由
于平时工作忙，很少有时间出
来旅游，这次在滨州东泰沃尔
沃4S中心的组织下，能和家人
及其他沃尔沃车主一同自驾
游，不仅享受了生活乐趣，而
且结识了不同领域的朋友，拓
宽了工作渠道，这是一种全新

的体验，希望以后滨州东泰沃
尔沃4S中心举行此类活动。

此次“辞旧迎新 与沃同
行”自驾游活动历时近2天。在
度假村畅快的自助餐、泡温
泉、游泳、等娱乐活动。直至活
动结束小朋友还意犹未尽的
问滨州东泰沃尔沃4S中心的工
作 人 员 ：“ 下 一 次 是 去 哪 里
玩？”工作人员承诺沃尔沃滨
州东泰4S中心此类的活动还将
继续举办。活动结束后更有有
心车主将活动中的点点滴滴
拍录记载。 (刘建波)

长安铃木启悦重磅登陆滨州

1月18日，长安铃木启悦在长
安铃木汽车滨州物资汽贸4S店
重磅上市，长安铃木启悦是铃木
以中国为核心的亚洲市场定制研
发的革命性力作，它将动感与优
雅完美融合，为每个消费者量身
打造兼具运动性与高质感的中级
三厢轿车。启悦更贴近中国家庭
用户的核心需求，历练出“全面实
力、驭享合一”的核心优势，具有

“驾趣之悦、关怀之享、先锋能效”
三大核心竞争力。

启悦的第一大核心竞争力是
驾 趣 之 悦 ，启 悦 搭 载 G -
INNOTEC 1 . 6L高效能发动机并
匹配日本爱信最新型号原装6AT

手自一体变速器和换挡拨片，在
满足消费者个性需求的同时更可
一路专注享受驾驭的快感；它接
近50：50的前后轴配重比，提高了
车辆过弯时的操控性能和速度的
极限；另外还装备有ESP车身电
子稳定系统和TCS牵引力控制系
统等，全面保障行车过程中的主
动安全。

启悦的第二大核心竞争力是

关怀之享。启悦突破了固有思维，
把驾乘双方的全面呵护作为研发
重点，无论空间或细节均折射出
长安铃木“处处为您着想”的理
念。

启悦的第三大核心竞争力是
先 锋 能 效 。它 搭 载 的 G -
INNOTEC?1 . 6L高效能发动机于

近期强势加冕“‘中国心’2014年
度十佳发动机”殊荣，相比同级它
具有超强动力、高效节油、节能环
保的突出特性。最惊喜的是启悦
百公里综合工况油耗仅为5 . 3L，
在当下1 . 6L排量的同级车型中名
列第一。

(刘建波)

从今天起就开始进
入腊月，过年的味道也
越来越浓，市区多家商
场以及天猫、京东等电
商的年货促销战也迅速
拉开帷幕。春节置办年
货是每个家庭过节必不
可少的开支，在办年货
时如何巧妙地花钱与理
财呢？
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