
卓卓创创资资讯讯：：中中国国大大宗宗商商品品行行业业智智库库
为中国争夺大宗商品定价话语权

走进卓创资讯集团位于临
淄石化大厦的办公区，3000平
方米的空间内化工行业的分析
师们正在收集、整理和分析全
球化工行业的数据信息。

2004年，现任卓创资讯集
团总裁的姜虎林等7个同龄人
离开原来的企业，创立卓创资
讯。卓创资讯的起步之地是临
淄，因为卓创资讯最先运营的
资讯领域是石化行业，而临淄
正是中国石化行业的集中地。

“在这个全国石化生产、贸易企

业都关注的地区，化工产品的
资讯信息有着巨大的市场。”姜
虎林等7人创业之时，正好遇上
中国石化行业进入洗牌期，谁
获得更多行业信息就意味着拥
有更多自主权。卓创资讯的创
立者们看准了资讯领域的发展
前景，扎根于行业，从无到有，
创造了大宗商品资讯领域的
发展传奇。

目前卓创资讯涉及产品
已经达到上万种，有效客户
群体也达到了200万家以上。

2014年，我国经济增速面
临下行的压力，甚至有人曾经
担忧，对于依赖实体企业生存
的资讯行业来说，会不会也要
受到重大的负面影响？

“目前大宗商品市场出现
的利润缩减、产能过剩、供需矛
盾加剧等问题，恰恰是因为缺
少了市场资讯信息所导致的。”
卓创资讯集团总裁姜虎林认
为，中国经济新一轮发展和改
革的立足点正是调结构、促转
型，而这最需要的正是资讯企

业的数据和分析服务。
卓创资讯的战略目标是

“为中国争夺大宗商品定价话
语权”。姜虎林认为，国际大宗
商品的定价并非完全由供求
关系决定，而是在一定程度上
受少数几个国际价格资讯机
构所影响。我国大宗商品资讯
行业起步较晚，在大宗商品的
国际贸易谈判过程中，一直没
有能代表公正、代表国人利益
的、具有国际影响力的第三方
资讯机构提供的数据支持。

去年，卓创资讯集团与远
成集团达成战略合作协议，宣
布将在淄博联合打造“新商机”
大宗商品电商平台。该平台将
帮助企业降低采购成本、物流
成本、融资成本和税收成本，为
企业拓宽并优化销售渠道。

姜虎林对卓创资讯的定
位是：一个中立的第三方资讯
机构，同时是一个集多种媒介
于一体的传媒集团。“未来卓
创资讯会朝着通讯社的方向
发展，集网络、电视、报纸、培
训、评估于一体的传媒集团，
就像彭博社、路透社。”姜虎林

说，彭博、路透等国际信息服
务商一般具备三大功能：原创
信息、交易平台和数据分析。
其中关于交易平台的建设，便
是接下来卓创资讯正在拓展
的方向之一。

为实现这一目标，2012年，
卓创资讯便已上线电子商务
平台齐鲁国际塑化网，塑化网
的客户只需在网站上点击下
单，买主确定后，就可实现线
下标准仓库交割，资金由中国
农业银行监管。由此，该平台
还一度被誉为“塑化产业的阿
里巴巴”。

经常看财经新闻的人对卓创资讯的名字并不陌生，因为在播报一些重要行业数据或市场分析时，卓创资讯分析师常常
担任着专家的角色。目前，拥有1500名员工的卓创资讯集团，在全国大宗商品资讯领域有着不可动摇的领军地位。同时，卓创
资讯已成为很多行业在调结构、转型发展过程中的智库。

从石化行业起步，目前涉及上万种产品

经济转型为资讯行业带来发展契机

卓创未来向传媒方向延伸发展

本报记者 刘光斌
卓创资讯的成绩所依靠的是

800余名行业分析师和信息编辑的
共同努力。

在卓创资讯化工分公司担任炼
油产品产业链主管的李芳说，她凭
借7年多工作经验得出结论：“越来
越多的客户从单纯对价格信息的需
求开始趋向于对市场、行业发展信
息的需求。”

卓创资讯遍布全球的信息采集
点有5万个，凭借着全面可靠的信息
数据分析，卓创资讯为自己赢来了
大量的固定客户。卓创资讯的日更
新信息量已达6万余条，网站日平均
点击量达390万次。

目前，卓创资讯已与国家发改委
价格监测中心、国家工信部、国家统
计局、中国海关、国家标准化管理委
员会等多个国家部委、行政机关开展
多领域、多层次的合作。

“2015年中央一号文件指出，要完
善农产品价格形成机制，运用现代信
息技术，完善种植面积和产量统计调
查，改进成本和价格监测办法。这也
可以说是对猪料比、鸡料比、蛋料比
等行业指数的肯定和鼓励。”卓创
CEO姜虎林表示，卓创资讯也将继续
秉承“中立、专业、专注”的原则，为上
下游生产商、贸易商家、政府机关、金
融机构、研究机构、社会组织等所有
客户提供大宗商品领域的智库服务。

为国家调控政策

提供数据支持

全球五万个

信息采集点

C13两会特刊2015年3月10日 星期二 编辑：于雪莲 美编：只文平今 日 淄 博 <<<<

▲卓创产业园规划图。

▲瑞阳制药新貌。

优化产品结构化解市场风险，研发创新推动企业“高精尖”

瑞瑞阳阳制制药药：：““限限抗抗令令””下下成成功功转转型型

全自动化设备解放

高强度劳作的人力

在瑞阳制药公司青霉素类冻
干粉针车间，车间主任司吉晖正
在车间巡视各个生产环节，据他
介绍，该车间是2010年新建车间，
总建筑面积约4400平方米，分为1
#、2#两条生产线，主要生产注射
用美洛西林钠，该产品荣获了国
家科学技术进步二等奖，为瑞阳
制药的主推产品，2012年4月该车
间顺利通过新版GMP认证。

司吉晖带领记者来到该车间
的核心部分——— 冻干机械间。“这
是冻干车间的主要生产设备，其
中，冻干前室为无菌区，采用国内
先进的冻干机，这套设备其操作
实现了完全自动化，由计算机根
据预先设定好的程序进行自动控
制，减少了人员的劳动强度，提高
了设备的可靠性、稳定性。”司吉晖
说，由于长期身处一线，让他感受
最深的还要数生产技艺的变革，在
没有采用最新的设备之前，冻干车
间每班至少需要3到4人来操作设
备，由于生产的是药品，对技术要
求高，操作设备不允许有任何的
差错，这对工人来说，精神压力和
身体负担都很大，而现在基本不
需要工人时刻盯着生产设备。

本报记者 唐菁

抗生素产品占比降低至50%，提高市场抗压能力

现在，对于抗生素企业而
言，日子不好过。一方面，国内
目前对抗生素的医用进行严格
限制，实际上也让市场萎缩。另
一方面，全国医药厂家有5000多
家，产品种类重复，低水平重复
建设，竞争不规范，产品低价格
竞争激烈，企业利润空间低，不
利于医药企业的良性发展。

作为全国医药工业企业前
30强的医药企业，抗生素产品
占到80%的瑞阳制药同样面临
着市场萎缩的严峻考验，瑞阳

制药有限公司常务副总裁崔维
慎介绍：“为降低风险，公司非
常重视调整产品结构，力争将
抗生素产品比例降低到50%，
心脑血管产品提高到40%，精
神类生物类产品提高到10%，
这样以来，公司的整个产品结
构相对比较安全。”

去年，瑞阳在西厂区新建
成了抗癌综合车间、小容量注
射剂车间等项目；在公司东厂
区新建了年产60亿片非青固体
制剂及立体仓库项目、公共活

动中心项目；在沂源县高新区
的瑞阳医药产业园新建了占地
面积200亩的中药产业化项目。

2015年，瑞阳计划在东厂区
新建气雾剂、粉雾剂项目，在医
药产业园新建原料药新产品
产业化项目。这一系列项目的
投产达效，加快了新产品上市
步伐。在限抗影响市场萎缩的
情况下依靠调整产品结构突
出重围，着重发展非抗生素产
品，产品的综合市场竞争优势
也进一步强化。

近年来，中国“限抗令”实施，抗生素临床用药格局和产业发展开始发生变化，抗生素临床使用量明显下降，给不少抗抗生
素医药企业带来了经营的压力，在“限抗令”下如何转型升级也成为摆在抗生素医药企业面前的最严峻考题之一。瑞阳阳制药
有限公司2014年扛住了外部压力，公司实现销售收入66 . 1亿元，增长17%，位居全国医药工业企业百强榜第30位。

人才资金持续投入

创新带来更多红利

“研发创新不断突破，推动公司
向‘高、精、尖’方向深入发展，让公司
持续享受了研发创新带来的红利，进
一步激发了我们继续加大在研发创
新方面加大投入的热情。”瑞阳制药
有限公司常务副总裁崔维慎说。

瑞阳设有国家级企业技术中心、
博士后科研工作站，投巨资在美国、
上海和济南设立了三个高标准的研
发中心，对其进行了精细的分工：美
国研发部以国际洽谈合作和抢仿专
利为主，上海研发部以创新药物和生
物制药为主，济南研发部主攻仿制药
和天然药物。在此基础上，瑞阳还十
分重视“产、学、研”的协调发展，先后
与清华大学、山东大学、沈阳药科大
学、天津大学等30多家知名高校和科
研机构建立了常年科研合作关系，在
众多领域展开精诚合作。

瑞阳先后获得“国家技术创新
示范企业”、“中国医药研发产品线
最佳工业企业”等荣誉称号；获得国
家科技进步二等奖1项；承担国家新
药创新重大专项3项，国家火炬计划
项目3项；获得110余项专利证书、60

多个新药证书。
2014年瑞阳投入了近2亿元用于

研发新产品，今年对新产品研发的投
入还将继续加大。据了解，瑞阳目前
在研产品有150多个，其中红花黄色素
胶囊、克利贝特片、注射用羟基红花
黄色素A等60多个品种已经上报等待
批准生产，预计2015年还将有20多个
产品上报生产。
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