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买买的的前前列列舒舒 寄寄来来健健骨骨片片
市民轻信广告高价买来便宜药，对方开药方要价近两万

轻信广告单

招来推销电话

去年，王大爷看到一种黄姜
膏药的广告就打电话订购了几
贴，随着药品寄来的还有一张药
品广告单，这张广告单印有“十
二五医药惠民计划重点推荐产
品目录”的字样，推荐“四大奇
药”。王大爷见其中一种“奇药”
前列舒乐片的功效挺好就决定
购买十盒试试疗效，结果他接到
的快递药品却是十盒强筋健骨
片。

王大爷拨通广告单上的电
话，一位侯主任告诉他可能是快
递将药品寄错了，但是她提醒王
大爷这可是个大便宜，因为强筋
健骨片的效果特别好，售价也比
前列舒乐片贵很多，一个疗程需
要1600元，是供给首长的特批
药，并说由于将药品寄错所以就

不多收王大爷的钱了。王大爷觉
得自己老伴腿脚不好就收下了
这价值800多元的药，可是他在
网上看到这种药品只卖30多元
一盒。

在此之后，侯主任问王大爷
是否还买当初想要的前列舒乐
片，王大爷害怕再次上当就没有
购买。

销售商忽悠

花招层出不穷

王大爷的老伴吃了十盒强
筋健骨片没觉得有侯主任所说
的特别效果，而售药的侯主任又
打来电话问王大爷要不要买前
列舒乐片。侯主任说，前列舒乐
片治标不治本，她的叔叔也是医
生，叔叔的父亲曾经为一些国家
领导人治过病，现在叔叔从北京
来西安出诊，可以为王大爷开一
张治病的药方，价值19800元。被

王大爷回绝后，侯主任说，“老年
人攒钱不容易，我们也不挣老年
人的钱，你就只拿1980元的药税
吧”。

王大爷说可以买他们的药，
但是上次寄错药的事情得给解
决一下。3月9日，王大爷接到自
称是西安国家骨科康复中心售
后服务的电话。打来电话的杨医
生说，经过协调他们愿意给王大
爷药品补偿，但是当时寄错的药
品比王大爷要买的药贵，所以王

大爷要补上1200元的差价，再送
给王大爷价值5000多元的药。王
大爷此时更加确定自己当初是
上当受骗了。

专门瞄准老年人

设消费陷阱

记者拨通了王大爷提供的
售药电话，他们自称是国家骨科
康复中心，位于陕西西安。当被
问及为何他们所售药品比网上

贵3倍时，那位侯主任说：“网上
的药品效果不如我们的好，我们
的产品含有石斛，所以千万不要
在网上购买。”

记者拨通了药品生产厂家
的电话，工作人员称：“强筋健骨
片是处方药，除了能在医院或者
药店能买到，其他方式无法购
得。”至于价格的悬殊，药品厂家
的工作人员说：“我们生产的24
片装强筋健骨片在医院和药店
的售价都一般在40元以内。”

正规药店售价30多块钱的药，滨州市的王大爷却花了
80多元，妻子吃了十盒之后并没有推销员说的神奇效果，
他才意识到自己受骗了。之后，推销员还以各种形式忽悠
王大爷买药，甚至开出价值一万八的药方。

文/片 本报记者 王璐琪

王大爷收到的广告单和购买的药品。 本报记者 李运恒 摄

保保险险宣宣称称高高利利息息

分分红红金金却却低低于于银银行行

本报3月10日讯(记者 王丽
丽 见习记者 周昕) 5年前，
市民王先生本想去银行存款，却
被在银行驻扎的保险工作人员
以“高于银行利息”的条件诱惑
购买了一红利发两全保险(分红
型)。如今，五年期已到，王先生
连同之前的本金一同取出后发
现，比当年存银行五年期利息少
了近700元。

2010年3月2日，在滨州工作
的王先生原本打算去当地镇上
一银行存款，但是却被在银行大
厅的中国太平洋人寿保险股份
有限公司工作人员拉住，并被告
知买该款分红型保险要比银行
存款利息高。王先生便放弃了银
行存款，选择了该保险。

2015年3月3日，王先生回到
老家潍坊诸城市，将五年期满的
分红型保险取出。经过五年时间
分红，王先生原本28000元的本
金涨成32342 . 03元，然而，王先
生一算账，却发现当时买保险时
工作人员告知的“比银行利息
高”的情况并未实现。不仅如此，
还比银行存款利息整整少700
元。

王先生告诉记者，按照2010
年3月份他在当地一银行买保险

时间为准，该银行当时的五年
期 、整 存 整 取 年 存 款 利 率 为
3 . 6%。所以，五年下来，如果存
银行，28000元的利息应为5040
元。如今，王先生收到的保险五
年分红为4342 . 03元，远远比存
银行少近700元。对此，王先生表
示很不满。

无独有偶，近日滨州市民刘
先生也电话反映，他在滨州当地
购买的总价值30万元，名为平安
富贵人生两全保险(分红型)在
第一年分红时也低于银行存款，
与保险工作人员动员其买保险
时承诺的预期不符。

近几年，关于消费者反映买
分红型保险“被坑”的现象也屡
见报端。对此现象，滨州市保险
协会工作人员告诉记者，早在前
几年，保险公司会为了拉客户到
银行“拦截客户”，并且在动员存
款用户购买分红型保险时给出

“比银行利息高”的诱惑承诺。如
今，保险公司已经不被允许在银
行拉拢客户，并且在告知客户分
红型保险时，保险公司工作人员
不能拿保险分红与银行存款利
率相比，只能拿近几年分红收益
做参照，更不能发出“承诺比银
行利息高”的误导性信号。

互互联联网网理理财财

小小心心被被““套套牢牢””

低成本高收益让人动心

近日，家住滨城区麒麟阁
小区的姜大爷近来一直烦恼
不断，原因在于他去年底购买
了一款“互联网理财产品”。

姜大爷几年前就退休了，
一对儿女也早已上班，自己每
个月也有可观的退休金，本来
是不用担忧钱的事，可是自从
添了小孙子以后，每个月都要
在经济上稍微帮一下儿子和
儿媳因此本来可观的退休金
显得有些捉襟见肘。

因为自己年龄原因，再找
工作已经不太可行，这时，姜
大爷看见自己的一个朋友因
购买了一些互联网理财产品
而多出不少收益。为了能够能
懂这些互联网理财产品，60岁
的姜大爷去年让儿子教会了
他上网，之后花了几个月的时
间在网上看关于理财的视频。

自认为已经将理财产品能
懂的姜大爷，开始了找寻“最佳
理财产品”。终于在2014年国庆
节前后，姜大爷找到了一款标
注为“深圳亚泰”的理财产品，
看了一番人们的留言并与相关
客服联系后姜大爷下定了决
心。“当时他们许诺可以有25%
的收益，而且只要需要一天的
时间就可以将本金转回。于是，
我按照他们的要求先注册为会
员，考虑自己的经济情况，我投

入了3000元。”

运行以后“许诺有变”

在对方的“理财顾问”通
过短信通知姜大爷资金到位
之后，姜大爷觉得可以“静心
等钱”了。可是，之后所发生的
事情却令姜大爷有些措手不
及。

连着半个月姜大爷不停
地通过网络平台观察自己购
买产品的收益率，令姜大爷奇
怪的是这款产品的收益率只
在5%~6%之间波动，“连着半个
月都是这样，我就打电话问那
个‘顾问’，那边竟然说我理解
是有偏差的，这个25%收益率
是要年底核算，不能现在说”。

今年1月底，姜大爷带着不
满要求退还自己3000元的本
金，“他们竟然说，虽然之前说
可以一天之内全都退还资金，
可是那是vip会员，让我最少再
买一个800元的产品，才能马上
退还。”姜大爷愤懑地说。

随后，记者以一名打算购
买理财产品消费者的身份联
系了这款“深圳亚泰”产品的
客服人员。当记者提出“该产
品为什么会有这么高的收益
率？”时，该客服人员告诉记
者，“该公司主要投资酒店、旅
游、博彩、房地产项目”。继续
追问具体细节，客服人员开始
顾左右而言他，只是强调具体

问题需要由专业理财顾问来
回答。

投资需三思理财要明白

带着姜大爷的所面临的
问题，记者咨询了从事过理财
工作的助理理财规划师小常。
对于互联网理财，小常提出一
些自己的建议：

首先，个人理财投资最好
选择正规有实力的金融品牌，
因为国家对于金融理财方面
的监管日渐加强；其次，投资
者最好要知道投资进去的资
金是用于哪一方面的经营，如
果无法确定你的钱会被用来
做什么，那最好还是不要贸然
投资，不要抱着“甩手掌柜”这
种惰性思维，认为只要将钱汇
入 就可以静等分红分利；第
三，投资者需要树立正确的风
险意识，高收益的背后一定是
高风险，不存在高收益零风险
的理财产品。

小常告诉记者，从理论上
讲，理财就是资金的一种流通
形式，只要是资金的流通就不
存在百分之百的等价交换，所
以这种100%的纯利润是不太
可能的存在的。“所以，从我个
人观点来看，互联网理财产品
只 要 宣 称 的 收 益 率 超 过 了
15%，投资者最好对这款产品
做一个细致全面的了解。”小
常说。

五年后王先生收到的保险合同给付业务确认书。

互联网理财有着快捷、门槛低、收益率高等优点，
因此不少居民将之视为个人投资的首选。但宣称

“100%纯收益、零风险”等字样的互联网理财产品真的
无风险吗？

本报记者 王昊
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