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陷阱一：

改装车辆，自行更改指导价

买车的人多，但是正真懂
车的人很少，很多买车的人都
是对车一知半解，对于车的很
多型号也都只是道听途说，这
就使某些无良的车商有空可
钻。他们通过对车的尾翼、大
灯或者座椅内饰稍加改装，就
将车摇身一变，冠以“典藏版”

“旗舰版”等听起来非常高大
上的名字，当然，售价也可想
而知，随着名字而升到了一个
新的高度。

破解对策：买车时切忌心
急，不要第一次去了，当时就
买车，要认真听销售顾问的介
绍，记清楚自己所要买的汽车
型号，回家之后通过查阅资料

来确定汽车厂家是否推出了
对应的车型。如果销售顾问为
你介绍的款式在车厂官方网
站和宣传资料上无法查到，那
么就一定要比对官方资料咨
询4S店，问清楚自己要买的到
底是哪款车，若非官方推出的
款式，坚决不要。

陷阱二：

饥饿营销，迫使消费者加价提车

加价提车这种情况多出
现于新车和热卖车型中，经销
商以货源紧俏，现车难求等原
因迫使消费者加价提车，常见
的加价为5千元至2万元，是一
笔不小的数目。加价提车，心
里总觉得亏了，而且知道经销
商要求加价提车的做法是错
误的，自己可以拒绝；不加价
提车，面对的将是无限期的等
待，不知道何时才能提到自己
心仪的车，对自己的心情和生
活也造成了影响。

破解对策：多跑几家店，
尤其是位置偏远的4S店，一定
要跑到，几家对比，降低自己
的费用。或者是多准备几个备

用车型，若心仪的车需加价提
车，那么就转而考虑一下备选
车型。若是提前与经销商签订
了订车合同，那么要看合同内
的相关条款是否定好提车要
加价这条，若定好了，那么这
是消费者自愿的；若合同没有
规定，那么可按合同维权。

陷阱三：

假装新车，伪零公里出售

有些汽车经销商可能会
驾驶商品车，为了做到神不知
鬼不觉，他们会把路码表、传
感器拔掉，来确保里程表上显
示的是零公里。如果消费者买
到这样的“新车”，肯定会特别
不舒服，毕竟汽车的价格摆在
那里，花那么多钱买个别人开
过的车，谁又能高兴呢！

破解对策：最直观的方法
就是看轮胎，一般新车的轮胎
基本没有磨损，如果发现车子
的轮胎存在磨损，但是里程表
却显示“0”那么你就不要提这
辆车了，必须要求换一辆车。
此外，对汽车有一定了解的人

可以通过打开引擎盖观察发
动机汽缸体和汽缸盖、油底壳
之间有无机油渗漏，水箱周围
有无水渍，电瓶装头附近有无
污染和锈蚀，空调管接口处有
无沾土来判断车是否为真正
的新车。

陷阱四：

优惠礼包，虚报价格水分大

购车赠送车内装潢大礼
包是现在汽车市场竞争的促
销手段之一，但很多经销商为
了利益最大化，将赠送的装潢
大礼包在宣传的标准上大打
折扣。很多被冠以“原厂”身份
的汽车装饰材料只不过是经
销商低价购进用来以次充好
的。

破解对策：尽量跟经销
商协商，将大礼包的价值等
价折合成购车优惠，如果不
行，再考虑折合成油卡。若实
在只能选择大礼包，那么一

定要仔细看好大礼包内的明
细，然后通过咨询市场价格
来弄清楚大礼包内的东西到
底值多少钱，做到心中有数，
从而为自己争取更大的利
益，将损失降低。

景景逸逸SS5500，，只只需需77万万元元左左右右就就什什么么都都有有
作为史上最强高品质越级

家轿，景逸S50让您实现只需不
到7万元就什么都有。景逸S50全
系标配博世ESP，雪天不打滑，弯
道不甩尾；全系标配HHC坡道起
步辅助系统，再也不溜坡；此外，
全系还标配铝合金轮毂、双安全
气囊、雾灯、电动助力转向系统。

景逸S50分为1 . 5L、1 . 6L两个
排量共七款车型。在空间方面，
景逸S 5 0的车身长宽高达到了
4630mm×1790mm×1526mm，S50

的轴距更是长达2700mm，是同级
车型中最长的车身轴距。超长的
轴距带来的空间表现上接近B级
车水准，使后排乘客的腿部空间

充裕，即使是身高180cm左右的
人坐在后排，都能够自由享受宽
大、舒适的乘坐空间。

在安全方面，景逸S50将主
动与被动安全“均衡”考虑，细心
周到。景逸S50采用博世最新一
代9 . 0版本ESP，是目前7万-10万
元级别车型中唯一一款全系标
配ESP车型。ESP可以使车辆在
各种状况下保持最佳的稳定性，
在转向过度或转向不足的情形
下效果更加明显。

当然，景逸S50在被动安全
方面同样出色，拥有3H高刚性
车身的景逸S50，车身钢板厚度
达 0 . 6 - 3 . 0mm之间，车身关键

受力区域、碰撞安全部位等采
用大量的高强度钢板，强度高
达 1 5 0 0MPa。此外，景逸S 5 0还
配备了全方位安全气囊和预紧
限力安全带，在车辆发生正面、
侧面碰撞时，能够最大程度地
降低车内乘员的头部、颈部、胸
部、腹部等身体关键部位受到
的伤害值。景逸S50以超越同级
别车型的安全性能，为车主保
驾护航。

景逸S 5 0作为东风柳汽倾
力打造的第一款三厢家轿，以
其A+级的产品品质和符合消
费者需求的均衡表现，正将开
启自主家轿的均衡时代。相信

您也对它跃跃欲试，欢迎您到
店品鉴试驾。

烟台万达汽车销售有限公司
地址：机场路198号（下曲家）

修车时常见的陷阱

汽车维修是个技术活，大部分
新手司机即使全程在一旁看着也
会在不知不觉地进入“陷阱”。

汽车维修时常见的陷阱有：以
次充好，冒充原厂件；小毛病夸大
化处理，增加工时。

陷阱一：

以次充好，冒充原厂件

一些消费者在选择汽车配件
时，经销商会忽悠消费者选装配置
原厂配件，常见的比如导航系统、
汽车脚垫等等。殊不知很多配置只
能算是原厂授权，它们和原厂配无
论在功能还是质量上都存在较大
差别。

还有的经销商大量购进杂牌
零件，并将其包装成原厂零件，按
照原厂零件的价格收取费用，中间
差价很大，牟取暴利。以上是常见
的经销商以次充好，冒充原厂件，
牟取暴利的手段。

陷阱二：

夸大小毛病，增加工时

很多时候，你的爱车只是有一
点小毛病，为了增加工时以及出售
配件，维修人员便会建议车主给车

“动大手术”。他们往往会先用一些
专业术语让车主听得云里雾里，理
性思考能力大打折扣，再着重强调
如果不听从他们的建议，会有多么
大的安全隐患，对车造成巨大的伤
害，来给车主心理造成压力，最终
成功使车主听从他们的建议，他们
既出售了配件，又赚得了更多的工
时费，一举两得。
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◎ 买车时常见的陷阱 ◎

专刊记者 张潇匀

如今，虽然私家车已经走进大多数人的日常生活，
但汽车毕竟是大额商品，一辈子买和修的次数有限，所
以大多数人在买车和修车时经验不足，这样就很容易
掉入陷阱。今天我们就来谈一谈买车和修车时一些比
较常见的陷阱，帮助大家识别、跳过，减少损失。
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