
每年一度的天津电动车
展将于3月27日至29日在天
津梅江会展中心隆重召开。
中国北方国际自行车电动车
展览会是电动车行业中重要
的展会，对于广大电动车企
业而言并不陌生。每年这个
时候各大车企总会积极备
战，使尽浑身解数，来展示一
个高科技、高魅力、高品质的
电动车品牌。宝岛电动车作
为一大电动车品牌，每年在
车展中总能带给观看者新的
感受。

宝岛电动车将紧贴展会
“展示创新成果、推广产业文
化”的主题，围绕着产业转变
发展方式、产业优化升级，宝

岛将携旗下电动三轮车专利
新车型、包括货运、休闲、餐
饮、特种等全系列产品参展
以及新技术集中展示。

宝岛电动三轮车长期以
来在新车研发上总是不遗余
力，此次天津展，宝岛展台必
将星光熠熠闪耀，除此之外
新的营销政策及战略也将届
时发布。

当今市场，电动三轮车
的同质化显现严重，但这丝毫
不影响宝岛产品上的革新和
创新。酷炫的外表，高科技的
配置，可以说是吸引着无数人
的目光，据权威统计数据显
示，2014年宝岛电动三轮车销
售量突破30万辆稳居行业前

列，产品返修率低于3%、消费
者满意度达到99 . 2%、新产品
推出款式性能、客户满意度等
稳居行业第一。2015年宝岛将
在此基础上稳步发展、销量上
更上一层楼。

看了这些简单的介绍之
后，也许对这些车充满着好奇
感，宝岛每一款都极富个性，
显示着宝岛电动车的强大实
力。对于今年的天津电动车
展，是否更有期待？ (晶晶)
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“懂”是个大学问。作为上海
通用汽车引入中国市场的首个品
牌，别克在中国18年精耕细作，从
最初年销约2万辆到今天的91万
辆，其成功的关键因素之一是别
克能够始终细心聆听消费者的声
音。3月2日上市的别克全新英朗，
以新设计、新技术、新工艺进一步
加强别克在中小型车市场领先地
位，为细分市场消费者提供又一
款极具竞争力的明星车型。“懂你
说的，懂你没说的”，“懂”字营销
心术的背后，全新英朗到底有多

“懂”消费者呢？

给你更实用的空间

中级车消费者多以个人或家
庭为主，他们首要考虑的无疑是
车辆的实用性。全新英朗采用了
全新的短前、后悬与高效的人机

工程设计，带来领先同级的宽敞
空间。通过对于中国人体尺寸参
数的统计以及分析，全新英朗座
舱空间周全考虑前后排每一位乘
客的舒适感受。此外整车多达19
处车内储物空间，能满足不同人

群的多种置物需求。

高效动力节油环保

全新英朗共有18T和15N两
大车型系列。18T车型搭载1 . 4L
DVVT涡轮增压发动机，并装备最

新一代7速DCG智能双离合变速箱，
综合工况百公里油耗仅为5 . 9L。
15N车型搭载1.5L DVVT直列四缸
发动机，匹配全新6速DSS智能启停
变速箱，综合工况百公里油耗仅为
6 . 1L。得益于两款全新高效动力总
成，全新英朗动力输出强劲平顺，同
时全系标配发动机自动启停功能，
优异油耗领先同级。

领先安全配置令保护更全面

全新英朗采用BFI一体化车身
结构，高强度钢使用率超过65%，诸
多关键位置采用热成型高强钢并
增加高强度的结构胶，造就坚固车
身。在主动安全方面，全新英朗配
备了博世9 . 1版本电子稳定程序，
全系标配EBW紧急制动提醒、HSA
坡道辅助、VSC车辆脱困辅助等13
项主动安全系统，同时全系标配

TPMS智能胎压监测系统，为行车
提供最大程度的安全保障。

人性化配置让出行更舒心

全新英朗配备纳米级防PM2.5
空调滤芯，对直径在0 . 3μm以上的
颗粒防御力高达99%，远远领先同
级。配合后排出风口，让全车人都呼
吸到洁净的空气。值得一提的是，全
新英朗首次应用了自然语音识别技
术，用户可以按照个人语言习惯，针
对多媒体、电话、短信阅读、空调控
制等下达语音指令，只需随口而出，
全新英朗便能立刻心领神会。

如果说别克的111年，是一个从
贵到雅的品牌历程，那么，重返中国
的18年，别克将“懂”字读心术演绎
得淋漓尽致。“读心”的别克在全新
英朗身上是否获得一如既往的成
功，我们拭目以待。 (周海滨)

“2014年，福田欧辉新能源客
车订单达1976辆，同比增长率为
467%；2015年有望突破3500台，销
售额预计27 . 16亿元，预计同比增
长率分别为146%、1 . 08%。其中，
重点区域实现2100辆的销量，在
东北大区、西北大区、闽赣大区等
其它区域实现1400辆的销量。”有
福田汽车内部人士向笔者透露。

可以说，福田在新能源客车
方面拥有整车控制集成技术、智
能安全技术、节能技术、试制试验
技术等领先的新能源核心技术，
并完成多项国家863研究项目。

与此同时，进入2015年，福田
汽车捷报不断，先是与北京公交集
团签署了1909辆清洁型公交车订
单，继而非公开发行不超过57000
万股新股获得了中国证监会的核
准批复。

年初开门红
获得1909辆清洁型公交订单

福田汽车表示，此次1909辆
清洁型公交车订单的顺利履行，
不仅有助于公司新能源产品在国
内外市场的进一步推广，也将对
有效降低PM2 . 5排放，从根本上
减少汽车尾气排放对空气造成的
污染，有效保护城市空气的清洁。

“福田欧辉采用的三项创新技术，
其生产的客车已经全部实现了低
PM2 . 5排放和零PM2 . 5排放，实
现了经济性与环保性的统一。”福
田汽车内部人士告诉笔者。
积极响应环保政策
新能源汽车、清洁动力齐发力

“年初，四部委联合发布的《关
于2016年-2020年新能源汽车推广
应用财政支持政策的通知》(征求
意见稿)，政策的持续性得到保持，

而且补贴力度好于预期。新增了10
米以下插电式混合动力客车的补
贴，将有助于新能源客车的进一步
推广。新政策对于商用车企业提出
了不低于8年或30万公里的质保期
限等限制条件，有助于相关优势企
业市场份额的提升。”中信证券汽
车行业研究员陈俊斌指出。

随着排放升级，国四标准实
施，原有国内主流动力产品逐步
退出市场，福田康明斯竞争力凸
显，产品具有结构紧凑、重量轻、
噪音低和低排放等特点，能够满足
欧IV(国IV)、欧V(国V)和欧VI排
放标准。福田康明斯ISF发动机
2014年销量已达到12 . 4万台。而首
次以重卡用户需求为主要输入，定
制开发的创新型绿色重型动力ISG
重型发动机，2014年下半年整机已
在国内市场销售8235台。

高端制造产品落地
收益能力稳步提升

福田戴姆勒汽车自运营以来，
得到戴姆勒质量和研发工程的技
术支持，在业务管理、运营能力、产
品质量、赢利能力方面得到迅速提
升。2014年，旗下欧曼品牌重卡销
量9 . 97万辆；去年，福田康明斯ISG
重型发动机批量配装欧曼GTL超
能版高端重卡，为整个重卡销售市
场注入活力，2015年福田戴姆勒汽
车计划销售11 . 2万辆，其中GTL超
能版高端重卡4 .5万辆。

福田戴姆勒汽车借助戴姆勒
具有的技术、质量和运营管理的优
势，致力于中国最具竞争力的中重
卡企业与面向全球的高性价比、高
品质重卡产品。福田戴姆勒汽车通
过中美德全球化开放合作，转型创
新，在技术研发、质量管理、订单生

产、制造模式、产品服务等方面，融
入戴姆勒优势经验，大幅提升“欧
曼”在产品研发、制造、服务方面的
综合管理能力。2014年6月，欧曼
GTL超能版全球上市，是中美德三
方技术无缝对接、联合定制开发的
完美融合，实现了欧曼品牌高端重
卡在“节油、安全、可靠、舒适、低运
营成本”方面的突破。

另一方面，福田康明斯凭借其
世界级质量和性能表现、以及节能
环保优势，已成为国内外众多知名
主机厂的首选轻型柴油发动机配
套产品，俄罗斯GAZ公司、巴西大
众-曼、巴西奔驰和福特、韩国大宇
客车以及英国佩卡、国内江淮、重
汽、奇瑞等主机厂配装ISF发动机
的轻卡、中卡、轻客等旗舰产品。福
田汽车因此也成为康明斯全球最
大的合作伙伴。 (李爽)

““读读心心””打打天天下下 全全新新英英朗朗““懂懂””你你而而来来
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