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不同于电视剧，电影往往不惜重

金打造艺术细节，所以，电影也是艺

术品，艺术品都应该有相匹配的人文

环境去解读，IMAX影院是一座城市

必 不 可 少 的 人 文 元 素 。泰 安 万 达

IMAX，电影艺术品的展览馆，改变泰

安的力量！

从此，泰安有了巨幕影院

2015年是一个重大转折，于影

院 ，于 城 市 。“ 泰 安 什 么 时 候 才 有

IMAX巨幕电影啊?但愿泰安有更多

高端大气上档次的影城。”这种尴尬

局面将在2015年得到彻底改变，随着

嵌入式商业地产的影院投资模式在

二三线城市的迅速铺开，以之为代表

的万达 IMAX在万达广场的配套建

设，将把泰安的影院发展带入了新的

发展层级。泰安万达IMAX的建成将

填补泰安IMAX巨幕电影的空白。届

时，泰安第一的IMAX巨幕将与广大

市民见面，将与您一起揭晓亦真亦

幻、让人沉迷其中的电影奥秘。

从此，泰安有了好莱坞

一直以来，好莱坞都是电影大片

的代名词。好莱坞电影总能让人感觉

非常激动与兴奋。中国经济的发展、

文化事业的进步和人们对于文化娱

乐的需求正让好莱坞大片的国际票

房飞涨。因此，中国每年都不断提高

每年能够上映的美国影片的限额。

《星球大战》、《黑客帝国》、《黑衣人》、

《生化危机》、《变形金刚》......好莱坞大

片的叙事手法、题材风格等给人的不

仅是流畅的观影感受和强烈的视觉

冲击，更是对美好世界的终极探索。

巨幕影院+好莱坞大片等于？当然是

极致的视听盛宴和更加美好的梦想

世界。泰安万达IMAX的建成，让泰安

有了好莱坞。从此，泰安人足不出市，

就可以观看好莱坞大片。

IMAX，让泰安人看上真电影

最清晰的图像、最高的精密度、

功率最强的放映设备；独特座位设

计，略向观众倾斜的超大银幕，强化

了观众身临其境的效果；强大的音响

系统，通过精准的激光调校到令人震

撼的清晰度和方位感，使每个座位上

的观众都可以获得最佳视听感受。泰

安万达IMAX，让泰安人看上真电影。

1880个座位，可同时容纳400人以上观

影，宽21米、高12米的巨型荧幕将成

为泰安地区最大、画质最清晰的一块

银幕。生活，因万达 IMAX电影而美

好。想要看真电影，想要看到不一样

的电影全貌，只有在泰安万达IMAX

影厅。

IMAX，还原泰安人的梦想

与其奋力追剧，不如亲自演绎！

日益丰富的物质和逐渐发达的媒介，

将多姿多彩的生活大餐一盘一盘地

端上寻常人家的精神餐桌，营造出仿

佛“应有尽有”的盛宴。可是，心怀梦

想的泰安人是否还记得，那些曾经被

遗忘的英雄梦想？天真的你是否还记

得，那些曾经被打破被幻灭的公主情

结？那些渴望而不可即的人生梦想，

2015年，泰安万达IMAX统统帮你还

原。

泰安万达 IMAX影城 代言人招

募活动全城启幕

泰安万达IMAX影城代言人招募

活动全城启幕，无论男女老幼，只要

热爱电影都可参加，十强选手将获丰

厚现金奖励并参与微电影拍摄。获选

代言人将有机会获得泰安万达全年

IMAX观影体验票。入围初赛的前50

名选手，均可获赠精美礼品。

报名时间：3 . 10-3 . 20

报名条件：携带个人照片、自拍

视频。

报名地点及方式：泰安万达营销

中心、泰安市广播电视台、微信、泰安

房地产网等网络报名平台。

2015年商业中心开业，繁华绽放

2015年8月，泰安万达广场商业中

心即将盛大开启，届时众多国际一线

品牌商家入驻泰城，人潮钱潮涌动，

繁华生活触手可及。除此之外，物业

价值更是急速增值，抢在开业前购

买，享多倍财富收益。

5# SOHO，40-60平米国际精装

公寓，全城认筹

万达·克拉公寓，商业中心之上，

泰城绝无仅有。40-60平米精装奢华

公寓，宜商宜居，泰城最佳投资利器，

全城认筹中。

IIMMAAXX，，改改变变泰泰安安的的力力量量

肥城未来两年实施“双百千户”工程，打造百个电子商务示范村

农农民民网网卖卖肥肥桃桃一一年年赚赚3300多多万万

各镇至少拿50万扶植

税收、审批等也优惠

在肥城提出电商规划前，政策
的天平已经向电子商务倾斜。山东
省委、省政府在全省民营经济工作
会议上，提出2015年要在全省开展
中小企业电商推进年活动；泰安市
经济工作会议提出，今年要编制电
子商务产业发展规划，策划一批特
色电子商务产业园，培育一批具有
核心竞争力的平台类电商企业，发
展一批“电商村(社区)”。

而就肥城本地而言，良好的产
业基础是肥城市更是未来电子商
务的重要支撑，肥城市目前拥有肥
矿、石横特钢等一批精细化工、钢
铁冶金、机械制造、玻纤制品、纺织
服装、食品加工类的支柱产业和名
牌产品；农业方面，有机菜、肥城
桃、演马牛肉、孔庄粉皮、桃木工艺
品等地方名优特农产品种类丰富、
知名度高。此外，桃都农贸城、亿嘉
装饰建材城、义乌商贸城、桃木工
艺商品城、鲁中桃园农产品物流园
等一大批商品交易和物流园区，为
电商的发展提供了足够的硬件支
持。

在扶持政策，肥城市财政设立
电子商务产业发展扶持专项资金，
重点支持电子商务企业培植、重点
项目建设、关键技术研发、高端人
才引进和电子商务基地建设配套
等；各镇街区也都要拿出不少于50

万元的专项资金用于扶持电子商
务发展。同时，在项目审批、市场准
入、税收优惠、信用担保、企业入园
等方面给予大力支持，将土地、水、
电、通信、网络等资源配置向电子
商务企业倾斜。

政策扶持在今年的肥城两会上,肥城市提出，
未来两年将实施“双百千户”工程,即打造
100个电子商务示范村、100个线上收入过
千万的示范企业、1000个网商示范户，在
全市范围看，肥城已经率先尝试把电子
商务做实。如何把电子商务搞好、搞活，
每个人都有不同答案，有人在怀疑，有人
在观望，有人已经捞到第一桶金。

农民网上卖肥桃

交易额超过百万

近日，肥城市新城街道办事
处井楼村的张女士发现公公的行
为有些“古怪”，平时从不起早的
公公竟然早晨5点多钟就走了，神
神秘秘也没说去干什么，直到当
天下午才回来。细问之下，张女士
才知道，公公去参观“淘宝村”了，
原来，为了推动电子商务发展，井
楼村组织村民到淄博市博兴县参
观考察电子商务企业。

“听说那里的电商产业非常
发达，几乎每家每户都有自己的
网店，而且都是生产、研发、设计、
销售一条龙产业，听他这么说，也
好想大干一场。”张女士说，开网
店虽然容易，但农民当电商，她还
是有点忐忑。

事实上，在十几公里远的肥
城桃园镇，农民经营电商年入上
百万的“神话”正在上演。

阴丽君是桃园镇北僧台佛桃
专业合作社的一名社员，同时也
是合作社肥桃电子商务的管理经
营者。2014年开始，桃园镇开始发
展电子商务企业，阴丽君受到启
发，决定以北僧台佛桃专业合作
社的名义，开设网络商店，开辟电
子商务，没想到一年下来，收获的
4000多箱肥桃全部抢购一空，交
易额高达140余万元，利润30余万
元，远远超过了一开始的预期。

吃到甜头的阴丽君在2015年
继续加大了对电商的投入，她的
销售平台已经达到全网销售，主
要是通过在百度贴吧、微信、QQ
等社交平台发布网络商店信息和
销售信息。截至目前，阴丽君微信
中的客户已达到900余人，QQ中
的客户已达到600余人。

电商企业瞄准农产品

蜂蜜年销售近200万元

“农副产品是我们公司未来
发展的一个重要方向，粉皮、核
桃、肥桃等这些当地农产品都是
我们考虑的对象。”肥城兰亭轩
桃木工艺品有限公司是肥城规
模较大的电商企业，主要经营桃
木工艺品，在电商市场上越做越
大的他们，正在把眼光放在当地
的农副产品上，“肥桃是肥城市
的标志，许多外地游客来肥城，
就是想尝尝当地的肥桃，下一步
我们准备将肥桃发展到线上，做
到客户上午下单，下午就能让客
户吃到最新鲜的肥桃。”孙绪亮
说。

孙绪亮的这份自信得益于快
递行业的迅速发展。目前，通过航
空快件等方式，货物已经可以实
现当天抵达客户手中。“网上有一
段很出名的视频，一个企业把工
厂就设在了渔船上，打上的鱼直
接加工成罐头，再通过直升机发
往内陆，这不是在拍片，是事实。”

比起孙绪亮，成立于2008年
的肥城市华联商贸有限公司，在
电商发展上则一直以销售当地农
副产品为主，包括了肥城樱桃、核
桃、肥桃、板栗、蜂蜜等农副产品。
公司已经建立起自己的销售平
台，并尝试进行多平台销售。

“我们现在有固定合作的农
业合作社，目前，蜂蜜是电商的最
大的业务，去年通过电商销售就
卖了近200万元。”肥城市华联商
贸有限公司电商运营主管张瑜
说。全年在肥桃成熟后，他们尝试
在自己的销售平台搞促销活动，
仅5天就在淘宝上卖出了30万元
的肥城桃。

“目前仅有一家快递公司能
够完成对生鲜食品的配送，所以
我们也盼望更多的物流、快递公
司能够达到运送生鲜食品的要
求，下一步我们准备在乡镇设立
代收网点，村民可以将产品一块
送到镇上，我们来帮村民进行网
络销售。”张瑜说。

肥城两会重推电销商机

每个镇街都办“淘宝村”

2015年1月23日正值肥城市
“两会”期间，往年这个时间点，市
里都会召开计划生育的大会，而
今年肥城市却把这个重要节点安
排给了电子商务推进大会。

“谁拥有互联网思维、会运用
互联网方式，在发展互联网经济
上抢占先机，谁就能够在未来发
展中占据有利位置，在激烈竞争
中抢占制高点。”肥城市市委书记
张成伟说，“与其被冲击、不如去
冲浪。”

在这次会上，肥城市提出未
来两年将实施“双百千户”工程，
以每个镇街培育1-2个“淘宝村”，
争取形成100个产业特色突出、电
子商务特征明显、经济效益好的
示范村；在全市培育100个年网上
销售收入过千万的示范企业；
1000个特点突出、建设规范、年销
售收入达到100万元的网店示范
户，形成“镇镇都有电子集，村村
都有买卖提”的电子商务体系。鼓
励支持大学生、个体工商户和城
乡居民通过第三方平台开设网
店，在全市重点培育1000个特点
突出、建设规范、年销售收入达到
100万元的网商示范户。

根据数据统计，2014年，肥城
市共实现电子商务
交易额40亿元。

本报记者 侯峰 刘真

顾客下单，桃木工艺品打包送物流。 本报记者 侯峰 摄
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