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强手
调查

本报首席调查记者 王金强

当雾霾时常袭来，或许
我们还在怀念“APEC蓝”，但
是 很 多 人 也 许 不 知 道 ，

“APEC蓝”也有一份德州人
的力量。

这是一位靠技术实力跟
“APEC”峰会酒店联系在一
起，他是德州金亨新能源有
限公司董事长韩荣涛，这位
80后技术男依靠技术专利创
业成功，并在行业下行的大
环境下站上制高点。

按说一名科技男能这样一
步步走上重要岗位，充分发挥
技术优势，收获的季节也会水
到渠成地快速来临。

但韩荣涛却有自己新的想
法，他想培养属于自己的技术
专利。彼时，家乡德州要举办第
四届世界太阳城大会的消息让
很兴奋。

改进能源效率政策、打造
可再生能源城市，对于大会来
说，或许只是一个宗旨或口号，
但对于一名玩技术出身的科技
男来说，却需要拿出实实在在

的东西来才行。
在太阳能热利用领域，德

州有皇明集团大批的技术团队
持续地搞研发，国内外技术也
十分成熟，想在这里面玩出名
堂，韩荣涛心里很清楚，一定要
弄出差异化的东西来。

2009年，韩荣涛回到德州，
研发专门应用于平板太阳能集
热器涂层的磁控溅射设备。“这
是细分领域，以点突破。”韩荣
涛说。

随后一年内，世界太阳城
大会如期在德州召开，太阳能

热利用形势一片大好。正是在
此时，韩荣涛于2010年建成第
一条生产线，一直满负荷生产。

2012年11月，在山东省创
业大赛德州赛区比赛中，他获
得企业组三等奖。2014年，他研
发的基于铝材的高耐候选择性
吸收涂层获得发明专利。

然而，在韩荣涛高歌猛进
地踏入这个行业中来的时候，
国内太阳能利用领域开始出现
利润变薄的景象。

继太阳能光伏产业在2012
年出现“全军溃败”市场惨状

后，曾被外界誉为朝阳产业的
太阳能光热产业的日子也不好
过。

当时，就连皇明、桑乐、清
华阳光等在内的一大批行业大
企业，都面临着转型，一些企业
IPO或被驳回或主动撤销。

而这时，韩荣涛就像这个
行业的异类，仍大张旗鼓地做
他的细分产品——— 平板太阳
能，平板跟真空管不一样，可以
上阳台壁挂，也可以直接上建
筑一体化设计，只要产品过硬
总会有市场。

去年，北京日出东方酒店
公开招标太阳能集热系统工
程，前前后后去了好多太阳能
热应用企业，好多人都把价格
作为谈判的突破点。

轮到韩荣涛时，他没有谈
钱，而极力地推销他的技术优
势。“这个小伙子不是一上来就
谈钱，而且技术过硬。”这句话
在韩荣涛的嘴里复述出来，透
露的是自信满满。

平板太阳能技术领域，长
期由国外企业垄断，尽管蓝膜
技术突破并非太阳能技术的唯

一因素，但确是这个技术领域
的核心。

高出15%的热量传输效
率、10年不衰减样……蓝膜发
明专利，涂层具有极高的光热
转换效率。

青藏铁路沿线小型桥涵在
入冬到第二年开春的几个月
内，涵洞内有结冰现象。严重时
冰面接近涵洞顶部，有的甚至
堵塞了涵洞。由于涵洞内外存
在较大温差，大量的消融水流
会积聚在路基一侧，形成一类
似于小水库的水湾，使局部路

基浸泡在水中，对路基产生了
很大威胁。

2013年，针对青藏铁路开
发的太阳能铁路融冰系统开
发成功，并应用于青藏铁路，
有效防止了冬季堰塞湖的形
成，大量节约了铁路部门的人
力物力。

技术领域的冲锋，就是狭
路相逢有实力者胜，后来的结
果就变得顺理成章了，这个不
谈钱的小伙子，拿下日出东方
饭店项目这个北京市政府的重
点工程。

2014年底，作为在中国主
办的APCE领导人非正式会议
的接待酒店，用上了韩荣涛的
产品，环保节能效果都优于国
内一线厂商。

实际上，技术可能让你在
这个领域找到突破口，但想把
这个项目做好也并非易事。
为 了 拿 下 日 出 东 方 饭 店 项
目，韩荣涛与上海华都设计
院的专家光改图纸，就改了
60次之多。

就这样，韩荣涛又在项目
上有新的经验和积累。

不谈钱的小伙子

唱衰环境中的异类
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韩韩荣荣涛涛和和他他的的新新能能源源梦梦想想

拿下这个项目，或许能增
强韩荣涛在这个行业里的自信
心，但他现在已经早早地在谋
划企业中长期发展规划了。

“一个新产品或许能兴盛
三五年，甚至八年，但一个企业
不能说只干十年八年吧？”韩荣
涛认为，技术除了要升级换代
之外，他还要把产品推向更广
阔的领域。

3月31日，中国光热梦网秀
在德州太阳谷举行，国内一线

太阳能光热应用企业皇明、太
阳雨、力诺瑞特等品牌企业齐
聚到此。

“互联网思维不管你愿不
愿意，他就影响着我们，我们必
须接受他。”学计算机出身又用
工商管理补强自己的韩荣涛，
认为互联网跟太阳能热利用技
术是天然地可以珠联璧合在一
起的。

在极寒的环境下的融冰系
统或沼气加热系统，安装完毕

后，无人值守基本上是硬杠杠，
这时候靠的就是互联网技术遥
控并实时监控。

在光热梦网秀上，韩荣涛
玩起了跨界众筹，他还计划自
己主办一场跨界论坛，集合这
个行业的优秀思维将技术优势
的维度打开。

光热技术的突破可以综合
解决解决生活热水、采暖、制冷
等一切需要热源的环境需求，
以无所不在的计算、无所不在

的数据为特征的互联网技术，
正好让他能实现硬件控制、网
络传输、后台数据库运行、前端
数据演示等工作。

韩荣涛说，未来他或许会
变身一位智能建筑方案的设计
者，通过互联网将建筑物上的平
板太阳实时展示出得热量、节能
量、减排量。“我自己也会拥有一
个设计院。”他说，用互联网思
维，把技术完成一种建筑设计作
品，技术才有更长的生命力。

站着接电话、拿笔记录，时而
敲计算器，时而又敲下键盘查阅
一下资料，绝不拖泥带水，韩荣涛
在接受记者采访时，仍像上了发
条停不下来的一块表。

“你们互换一下，互换过来写
更快。”他对助理和记者说，两个
需要交换资料的人，不需要等对
方说完了逐一记录，直接互换双
方的记录本写更高效。

在采访的过程中，在如此之
短的时间内面对做不完的事情，
韩荣涛时常能见缝插针地把它插
进去，并用这种方式把事情做完。

“最少两个小时？20分钟行不
行？”电话里，韩荣涛跟记者“讨价
还价”。4月2日采访，也是在约了
一周之后临时安排进来的。

韩荣涛1980年出生在德州，
山大计算机应用与维护是他的基
础出身，但他很快拿到人大的工
商管理本科学历。

跟上学时拾级而上一样，工
作的履历也丝毫没有空档期。
2000年开始，他在皇明集团任工
艺员，筹建了镀膜实验室并担任
核心课题进行了相关开发。

2003年，韩荣涛决定走出德
州，看看自己到底是骡子还是马。
在浙江天目神实业有限公司历任
技术副厂长、厂长期间，与清华大
学合作开发的新型真空管涂层，
由该涂层生产的全玻璃真空太阳
集热管达到国际先进水平，出口
到欧洲、亚洲、美洲。

2006年到2008年，他在盛沃新
能公司担任项目负责人，负责镀膜
生产线的全面核心技术研发。

跨界玩起了众筹
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科技男的效率经
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德州金亨新能源有限公司董事长韩荣涛。
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