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抢啦！快去电视台抢红木家
具，花49800元，可以买到含床、床
头柜、餐桌、餐桌椅、沙发、茶几、
沙发边几总计 1 6 件的红木家
具”。据悉此次“东阳红木家具工
厂价直销惠”是于4月11日开展，
当天售出40多件各式红木家具，
很多普通消费者都以工厂价选
购到了心仪的红木家具。

据了解在红木资源日益稀
少的今天，作为世界上最大的红
木家具消费国，中国红木家具市
场价格走势面临严峻挑战，业内
人士认为，未来三年红木家具涨
价已是板上钉钉的事实。目前，
市场上一套红木家具动辄几十
万元、上百万元，对于普通消费
者来说，即便知晓是最佳入手时

机，也无法跨越层层代理去获得
一手工厂价格。

红木家具不但具有高保值
和增值的特点，更可留存子孙后
代。此次东阳红木直销惠活动
中，将以工厂价直销红木家具。
世界红木看中国，中国红木在东
阳，浙江东阳是世界闻名的红木
之乡，此次活动产品，皆为精挑
细选的硬手货，无论从雕工、木
料选材、制作工艺上来说，皆为
精品。据了解，此次红木 家具
直销惠活动中每一件都是来自
中国红木之乡——— 东阳的精品。

为了满足消费者的需求，东
阳红木家具工厂推出大型红木
家具展销，让泰安百姓能够人人
用得起红木家具。现场看到本次

直销惠”每一样产品都是来自中
国红木之乡东阳的精品。参展家
具不但可以省去各个环节的加
价，拿到手就能保值甚至增值，
而且还能保证是正品真货。活动
相关负责人表示，在红木主材即
将枯竭之际，东阳红木家具工厂
推出大型红木家具展销，旨在普
及红木知识，弘扬祖国文化精
髓，让泰安的百姓都能用得起红
木家具。需要提醒消费者的是，
由于红木家具每一块的木料都
是独有的，尤其是根雕的艺术
品，每一件都是独一无二，而且
本次活动红木家具及根雕数量
有限，一旦卖完，不再补货，厂家
负责人建议，“广大市民一定提
前量好需要的尺寸，尽早到达现

场进行挑选，以免自己心爱的物
品被他人抢先买走”。为免除消
费者对用料材质的担忧和顾虑，
本次清仓现场可以亲自验货并
当场提货，眼见为实。

据了解，本次清仓钜惠将于

4月19日结束，仅剩最后5天时间，
现场红木家具款式近百款，从居
住家具到办公家具，可谓应有尽
有，价格超级便宜，错过就要再
等一年，绝对是极为难得的一次
入手红木的好机会。

快去电视台抢红木家具
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泰城街头冒出好多进口水果店

价价高高利利薄薄保保鲜鲜难难洋洋水水果果不不好好卖卖
近日，家住擂鼓石大街的侯女士在小区门口发现，又新开了一家

进口水果超市。在擂鼓石大街不足1000米的距离已有4家进口水果超
市。14日，记者走访泰成多个小区发现，不少高档小区门口都有一到
两家进口水果店。但在高密度开店背后，一些店家的生意并不好做。

本报记者 杨思华

张女士最近看到朋友圈里有很多
人卖进口水果，很多蛋糕店也在制作
时使用进口水果，看朋友圈里卖得热
火朝天，张女士也有些心动，打算在小
区门口租一家小店开个进口水果超
市。仔细一算，门店租金、装修、水电、
以及进货等各种费用加起来，就要用
十二三万，考虑到盈利等问题，张女士
放弃了开水果超市的想法。

记者走访泰城多个小区发现，不
少高档住宅小区附近都开有进口水果
超市。14日，记者在擂鼓石大街一小区

门口看到，一家进口水果店正在装修，
门口的招牌也已经挂上，在马路对面
也有一家正在营业的店铺，也以销售
进口水果为主，两家店东西两百米还
各有一家进口水果店。仅有几百米长
的马路上就开了四家进口水果超市，
竞争激烈程度可见一斑。

其中一家水果店老板告诉记者，
很多进口水果店之所以扎堆开，主要
是看附近小区的消费能力，因此一些
高档小区外有几家进口水果店已是常
事，顾客也可以通过对比选择购买。

进口水果店扎堆

一条路上开四家

14日，在长城路北段一家进口水
果店内记者看到，冷柜里摆满智利蓝
莓、越南火龙果、墨西哥黑莓、泰国榴
莲等水果，价签上标有水果价格和产
地，身价是普通水果的好几倍。一位市
民在店内仅买了一个秘鲁太阳芒果，
花了接近20元钱。而在超市里，小台农
芒果才6元多一斤。

店主陈先生告诉记者，虽然进口
水果口感好，能受到一部分顾客的青
睐，但是由于价格并不亲民，同类店铺
扎堆，所以生意不太好做。“进口水果
货源地多，大多数进口水果店都是通
过代理形式销售，这样费用比较高，在
运输过程中还会造成一些损耗，进一

百元的货，等拿到手以后几乎会损耗
20元左右，而且运输过程中保存、冷藏
都需要费用。”

采访中，不少市民也表示，进口水
果价格太高选购时，通常选择价格亲
民的水果。“现在这个季节很多水果都
陆续上市了，超市里和水果市场上很
多水果价格便宜，也很新鲜。”市民孟
女士说，小区附近的进口水果店刚开
业时也买过几次，但是觉得价格太高，
保鲜时间短觉得不太划算。

市民张女士也表示，比起进口水
果，她更倾向于购买平价水果。“对水
果了解也不多，哪里分得清买到的进
口水果是不是真的从国外进口过来。”

入行才知生意难做

竞争大利润越摊越薄

14日下午，记者咨询一家连锁
进口水果店的加盟条件，店主告诉
记者，可以通过实体店和微店两种
形式加盟，但是开实体店则要看想
在哪个地段开。“现在进口水果店太
多了，我们要先考虑加盟商选的店
址是不是已经有了同类店铺。”

销售水果多年的董先生告诉记
者，进口水果由于口感、味道比国产
水果口感更好，安全指数也比国产
水果更高，受到很多消费者的青睐，
但是进口水果也因为运输、储存、冷
藏等问题比普通水果价格更高，所
以市场不是非常大。“很多水果的保
鲜期只有2-3天，而且要用冰柜冷
藏，很多卖不出去的水果都是店主
自己的损耗，所以整体成本非常大，
也降低了利润。除了小区门口的进
口水果店，现在超市、水果市场也都
能买到，市场已经趋于饱和。”

泰山医学院市场营销调研室庄
振信也表示，随着市民消费能力提
高，越来越多的消费者对国外的食
品、水果、妇婴用品等商品充满信
心，很多人正是抓住了消费者的这
种心理，才逐渐出现了各种进口商
品的店铺。如果开店，则要先进行市
场调研，选择客流量大的地点，但是
要避免扎堆，避开激烈的同质化竞
争。同时，注重水果保鲜，提高质量，
增加服务也是必不可少的。

整体成本高
市场渐饱和

专家说法

采访中记者发现，这些进口水果
店价格区分并不大，但是各家生意不
一，有的店断断续续有顾客进店，有
的却鲜有人问津。

由于大部分进口水果店都开在
小区附近，客户群体也以周边小区居
民为主，有些店铺在激烈的竞争下也
在销售中加入很多人性化服务来拓
宽自己的客户群体。

长城路上一家进口水果店工作
人员表示，店内除了销售来自各国的
进口水果，还售有薄皮核桃、蚕豆、青
豆、水果干等零食。“有的顾客来买水
果时看到我们这里也卖各种零食，就

会顺便买一些带走。”
除此之外，这些进口水果店也在

微信上做生意，通过朋友圈拓宽客
源，有的店铺还免费为顾客提供免费
榨汁服务和切盒制作水果沙拉的服
务。“店里有榨汁机，现买现榨、现切
能让顾客更直观的看到我们的服务，
吃起来也会更放心。”

市民周女士告诉记者，她平时工
作忙，没时间逛超市，自从她住的小
区门口开了进口水果店，她就关注了
店内的微信，经常通过微信订水果，
店里不但给洗净切好装好，还能免费
送货上门十分方便。

免费榨汁微信订购送货

不少店拼服务搏市场

本版策划 侯海燕

进口水果店为提高收益也
卖起饮料、果干及进口食品等。

本报记者 杨思华 摄
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