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在汽车圈里常常流行着这么一句话，
好车是比出来的，因此汽车赛事一直是民
用汽车的先进技术实验场，也往往影响着
一款车型量产车的销量。在WRC赛场上，雪
铁龙一直是常胜冠军，尤其2007年至2010
年间的战车C4 CRC赛车，连续四年夺冠，
也成功跻身WRC历史上最成功的车型之
一，问其夺冠的秘诀，自然在于它的底盘悬
架和动力系统。

操控过硬助力决战沙场

C4 WRC赛车是以C4量产车型为基
础，同时进一步提升了车身强度，据当时
雪铁龙全球运动部部长奎奈尔介绍，雪铁
龙赛车从头到尾每个部件都是由雪铁龙
自己制造的，没有外包给其他公司，这在
WRC参赛厂商中是唯一的一家。比如，雪
铁龙赛车上用了一种VCT的双离合变速
箱，当时雪铁龙正准备把这款变速箱用到
量产车型上。而作为冠军车型的原型车，
雪铁龙C4轿跑车身上，无论是外形内饰，
还是动力和底盘，都一样体现出WRC赛车
的运动秉性。特别是在动力操控方面，它
配备由雪铁龙和宝马合作开发的全新EP
系列发动机，结合了汽油直喷和涡轮增压
技术，1 . 6T发动机的动力表现超越2 . 0升。
和WRC赛车一样，底盘悬挂也是C4轿跑
车的强项。奎奈尔打比方说，如果说C4
WRC是一头唯有赛车手才可驾驭的猎豹，
那么面向普通消费者的C4轿跑车就是一
匹骏马。

“T”动力给力出尽风头

经历了由赛车到量产，进口到国产的
蜕变，如今的东风雪铁龙C4L依然秉承着
当初的技术品质，并在原有基础上做出了
改进，如今的C4L搭载的是由PSA集团最新
的1 . 6THP涡轮增压直喷发动机，该发动机
由PSA和宝马合作研发，在发动机转速仅
为1000转时，涡轮就介入工作，完全没有传
统涡轮增压发动机动力迟滞的现象。在
1400rpm转速时就可以达到其240牛·米的
最大扭矩，且能持续维持到4000转。这样的
数据意味着，搭载1 . 6THP发动机的C4L不
仅加速快，同时还耐力持久，完全满足高速
和城市路段驾车的“T”动力需求。最能够代
表这款发动机的性能的事实就是，这款发动
机曾经连续8年荣获“国际最佳发动机大
奖”，在国际发动机领域可以说是有口皆碑。

如果你想体验东风雪铁龙C4L的运动
能力，那么现在就给你一次机会！4月25日，
东风雪铁龙C4L将组织一场主题为“幸福
向前冲”的试乘试驾会，地点：齐鲁汽车生
活广场(集合时间地点：上午8点半省体育
中心广场)。活动当天，将有专业车手带你
亲身领略C4L的操控之感，厂家也会借此
之机，拿出最有利的特价政策，圆您的爱车
梦。另外，扫面以下二维
码，上传你的幸福瞬间的
照片和幸福感言，届时凭
手机号可以去活动现场
领取幸福大礼包一份。报
名电话：0531-85196241

用用服服务务提提升升产产品品价价值值
2015齐鲁春季车展车商访谈

从赛事枭雄到平民将才
解密东风雪铁龙C4L的运动基因

“造好每一辆大众，只为每一位大
众”。深耕山东市场的30年中，上海大众
始终坚持这一理念，用精湛的技术“造好
每一辆大众”，以专业的服务“只为每一
位大众”。本届齐鲁春季车展期间，上海
大众不仅展示了全系车型，更是以空前的
价格优惠政策来回馈广大车展消费者。一
直秉承上海大众品牌精神的银座上海大众
4S店，正是众多上海大众经销商的一个缩
影。据银座上海大众销售经理孔祥勋介
绍：“自成立以来，银座上海大众连续四

年蝉联山东省上海大众品牌单一4S店销量
冠军。本届春季车展更是紧随品牌脚步，
为车展消费者提供更好的购车、用车服
务。”孔祥勋提到，本届车展，上海大众
推出“‘价’给你 我愿意”优惠活动。
全系车型现金让利，桑塔纳最低售价
69800，首次跌破七万元，新车凌渡预定
即赠5000元礼包。并推出购买全系车型零
利率的金融政策满足消费者更多购车需
求。最终，上海大众收到1507个订单，再
次摘得本届车展销量桂冠。

“造好每一辆大众，只为每一位大众”

作为一汽-大众山东省内首屈一指的
经销商，银座一汽-大众从成立到壮大的
过程中获得众多荣誉。据银座一汽大众销
售总监王磊介绍，银座汽车一汽-大众4S
店曾获得“山东省消费者满意单位、山东
省维修诚信企业、山东首家J.D.Power卓越
经销商认证、一汽-大众战略大用户合作
单位、迈腾DSG营销创意大赛优秀团队
奖、服务技能比赛山东区第一”等重要奖
项，并连续五年获得山东省零售销量冠

军，多次蝉联“一汽-大众全国十佳销售贡
献奖”。王磊在齐鲁车展举办期间与记者
的交流中提到：“银座一汽-大众始终坚持
对品质精益求精，践行服务承诺，始终为
消费者提供安全、环保、创新、高品质的汽
车产品。本届车展期间，一汽-大众为广大
消费者带来了超过以往的购车优惠政策。
在此基础上，银座一汽-大众推出金融礼、
汽车用品礼包等购车好礼，让消费者更好
的感受银座汽车的用心服务。”

追求精益品质 践行服务责任

进入高新会展中心会场，一个印有长
安福特标志的巨型足球气模格外引人注
意。作为今年中超联赛的主要赞助商，长
安福特借助本届齐鲁春季车展大力推行
足球文化的同时，更以特立独行的营销手
段，走在了各主流合资品牌的前列。

银座福特汽车销售经理何金强表示，
长安福特目前涵盖从新典范家轿到性能
跑车再到SUV系列的全品类车型，全新福
特锐界也将于5月份全面到店。作为省城
车市的开春大戏，银座汽车对本届春季车
展也是相当重视。何金强提到，车展期间，

长安福特推出了全系车型现金直降最低1
万、最高4万的巨幅让利，像经典福克斯、
蒙迪欧、嘉年华等车型还可享受全额免除
购置税的大力优惠，为省内消费者带来了
实实在在的福利钜惠。

据悉，长安福特第一季度销量数据较
去年同期增长了12%，如此优异的销量表
现印证了长安福特的品牌实力正不断赢
得中国消费者的认可。何金强表示，银座
长安福特4S店也将始终秉承“进无止境”
的品牌承诺，为省城市民送去最为优质的
产品和服务。

让品质服务“进无止境”

在法语的解释里，DS是
“女神”的意思。这个来自法
国的顶尖设计豪华汽车品
牌，在踏入中国汽车市场不
到3年的时间里，凭借其领先
潮流的设计和尊贵典雅的豪
华品质，已经获得了一大批
的忠实拥趸。此次车展，银座
DS携旗下全新SUV车型DS6

以及DS5LS、DS5全系亮相展
台，成为银座展位中一颗耀
眼的明星。银座天志DS总经
理扈敏军介绍，作为山东银
座汽车有限公司与长安标致
雪铁龙汽车有限公司互惠、
共赢战略的合作纽带，银座
DS将秉承“服务创造价值”的
经营理念，以客户为导向，深
耕省内豪华车市场，竭力打
造行业新标杆，为客户提供
卓越的产品和服务。在拓展
市场，提高市场占有率的同
时，努力为客户提供最为优
质的购车体验以及更为专业
的售后服务，建立良好的市
场口碑，不断提升品牌知名
度，为广大市民带来更多、更
好的购车选择。

以客户为导向打造行业新标杆

作为广汽菲亚特在济南
地区的首家授权经销商，山东
银座汽车广汽菲亚特专注销
售菲亚特所有系列车型，致力
于为广大菲亚特用户提供优
质贴心的服务。本届春季车展

更是以菲翔、菲跃、博悦、菲亚
特500全系车型亮相。银座汽
车广汽菲亚特副总经理苏杰
告诉记者，公司时刻将客户利
益放在首位，让客户高兴而
来，满意而归是银座汽车每一
位员工时刻铭记的工作标准
之一。从新车销售、维修保养，
到二手车置换、金融衍生品服
务等各项业务，山东银座汽车
广汽菲亚特不断完善销售、售
后服务的硬件设施，培养符合
菲亚特专业标准的、业内经验
丰富的工作人员，建立统一标
准的销售、服务体系，在苛刻
的流程中造就高档的服务品
质，用最真诚的服务回报每一
位菲亚特车主。

用最真诚的服务回报每一位车主

银座汽车上海大众4S店
销售经理 孔祥勋

银座汽车一汽大众4S店
销售总监 王磊

银座汽车长安福特4S店
销售经理 何金强

银座汽车DS副总经理
扈敏军

银座汽车广汽菲亚特4S店
副总经理 苏杰
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