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齐齐鲁鲁((聊聊城城))春春季季车车展展进进入入倒倒计计时时
时间：4月24日至26日 地点：万里国际汽配城

本报聊城4月19日讯(记者
张召旭) 经过一个多月的筹备，
2015齐鲁(聊城)春季车展进入倒
计时阶段。4月24日，本届齐鲁春
季车展将正式开幕。主办方还邀
请到了天王“刘德华”现场助阵车
展，同时还将在车展现场举办车
模走秀和首届钢管舞邀请赛，力
争为水城消费者打造一场车展盛
宴。

目前，齐鲁晚报·今日聊城已
经连续成功举办了10多届车展，
得到了社会各界的认可，已经成
为鲁西地区规模最大、知名度最
高、影响力最强的专业性汽车展
会，也在引导着聊城消费者的购
车习惯，形成了“买车就到齐鲁车
展”的消费传统。

2015齐鲁(聊城)春季车展，各

参展商纷纷加码促销,亮出车价
底牌,本届车展再度升级。除购车
享受经销商送出的车展大礼,车
型让利额度达万元以上,现场更
有近百部特价车型,以近乎疯狂
的价格让您心动。

与此同时，本报还特别为购
车市民准备了10张千元加油卡，
只要你在车展上购车，就有机会
抽取千元加油卡大礼。此外，车展
期间，凡是前来逛车展并按照相
关要求登记的市民均有精美礼品
相赠。

为了将本次车展打造成一次
最为时尚的车展，主办方还邀请
了天王“刘德华”到场为市民献
艺，“华仔”亮相的时间很宝贵，就
在24日车展开幕当天，喜欢天王
的你千万不要错过。同时本报还

将在车展现场举办聊城首届钢管
舞邀请赛，让您流鼻血的钢管舞
大师表演也能让您一饱眼福，有
想学的，不论男女，统统来学艺
咯！对您轮番轰炸的钢管炫舞，扎
根于心，还愁不刺激、不消魂、不
心痒吗！

此外，车模现场走秀将贯穿
整个车展现场，车模是历来车展
不可或缺的重要组成元素，这将
是一场有关美丽的文化盛宴，一
个美丽身影的集中营，一个万众
瞩目的时尚大party，车模们身着
时尚装、泳装，你懂的。

24日，2015齐鲁(聊城)春季汽
车文化展与您不见不散，市民可
乘坐S7路、K7路万里国际汽配城
下车。

车展咨询电话：18606350148

买车到齐鲁车展已经深入人心。 本报记者 张召旭 摄

24日，齐鲁(聊城)春季车
展将在万里国际开幕，车展
上的价格已经到底，但许多
想要购车的朋友，对于如何
在车展上砍价却束手无策，
不知道从哪做起，其实，只要
记住这五个步骤，就能让你
以最优惠的价格把爱车开回
家。

第一步：选定目标，持
续关注

有很多朋友在车展上很
盲目，看看这个车不错，瞧瞧
那个车也挺好，结果就是一天
逛下来，脚累心也累，最终也
没能成交。如果您想要在车展
上买车，最好提前选好自己关
注的车型，最多不要超过三
款，否则根本看不过来。

第二步：现场比较，多
看几家

虽说车展上价格破底
线，但也别指望看一家就能
拿到最实惠的价格，车展现
场参展的品牌很多，同品牌
参展的商家也很多，为啥要
让你来车展上啊，就是方便
现场货比三家，不用再东奔
西跑。你关注的车，要拿它的
竞争车型来压价，多比比价
格，得到的优惠幅度也就越
多。

第三步：探下库存，方
便提车

对于一个参展商来说，
最终决定是否降价的原因就
是库存，由于参展商资金要
运转，所以不会长期压车在

手里。你可以先不看车型，到
展位看看都有哪些车型展
出，一般展出的车型库存都
很充足。如果有很多你要购
买的车型，那恭喜你，基本这
家店会有较高的优惠了。探
库存另外一个好处，就是方
便提车。以免价格杀下来了，
提车环节出了问题。

第四步：不动声色，也
别乱砍

这点和我们平时买别的
东西是一样的，也就是你已
经决定购买了，但是不要表
露出来。这不仅考验顾客的
心态，更考验销售人员的心
理素质。这一点，相信逛过商
场买过东西的朋友，都能理
解。车展现场，你可以用多种
方法来压价格，和别家对比，
表示不优惠就不买了，多给
自己争取一些装饰和保险
等，但是一定要注意，千万不
可胡乱砍价，你要说的价格
根本不可能存在，销售人员
就会判定你不是真心来买车
的。

第五步：看低配车，砍
高配价

声东击西，是在齐鲁车
展上砍价的重要方法。别暴
露你的最终目标，如果你要
买豪华型，就要先谈舒适型
的价格，然后根据自己的需
要一个个加配加价。相反，如
果你要买基本的舒适型，得
从豪华型开始砍价。

(张召旭)

购车宝典>>

齐鲁车展上应该这样砍价
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