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随着中央和地方公车改
革大幕逐渐拉开，部分公务
用车需求转移，汽车市场也
迎来新的机遇。在2015齐鲁春
季车展上，汽车品牌经销商
们发现，来自公务员私人购
车的需求成为与往年不同的
新 变 化 。 面 对 车 改 政 策 利
好，汽车厂商和经销商们也
抓住新的市场机遇，积极对
接公务员私人购车新需求。

公务员私人购车

成市场新增需求

业内人士认为，取消一般公
务用车的新规颁布之后，普通公
务出行将更加社会化，一些民用
和家用车型将可能肩负公商务的
职能，公务员群体私人购车的需
求将得到释放。

“公务车租赁只能解决部分问
题，而公务员个人的外出公务出行
需求仍然大量存在，因此公车改革
后，公务员群体势必会成为汽车市
场的新生购买力群体。”省城一位
汽车业内人士分析表示。

上海大众汽车山东销售服务
中心市场副总梁峰认为：“近几年
汽车消费市场已进入黄金时代，本
次车改的推进，将进一步释放消费
需求，为汽车市场的繁荣注入新的
活力。”

据记者了解，公车改革新规定
出台后，部分公务员已经开始设计
自己的购车计划。“根据车改情况，
我会做出科学合理的购车计划。”
某省直单位一位主任科员严先生
说，自己配置一辆车来满足工作和

日常出行需要是很必要的。
记者了解到，像严先生这样的

车市新生购买力群体的力量眼下
已然在萌芽。北京现代济南第一旗
舰店瑞和金达总经理尹茂军介绍，
从目前店内销售情况来看，公务员
购车群体增长比较明显，主要来自
年轻的、工作时间不太长的基层公
务员人士。

家用、公务兼顾车型

受公务员青睐

从市场反馈来看，公务员个人
购车需求特点主要表现为两个方
面，首先是实用性与匹配度的双重
考虑。公车改革后，以往部分公务
用车人变成了普通汽车消费者，但
他们的座驾依然需要满足家用及
公务用两个方面，家用注重性价
比，公务用注重身份气质及出行形
象。因此，兼顾家用和公务用车的
三厢车型更受青睐，而在品牌的选

择上，拥有良好美誉度与品质感的
合资车更容易被他们信赖。

其次是参考所熟悉的车型。
“选车时，他们会参考之前单位使
用的公务车车型。比如之前开过单
位的帕萨特，对车辆驾驶和维护比
较熟悉，觉得品牌信誉好而且皮实
耐用，因此自己选车时会将其作为
首选考虑的车型。”梁峰说。

省城汽车业内人士分析认为，
公务员人士有一些相似的特征：低
调不张扬，兼顾家庭和公务需求，
注重产品本身的品质以及在安全、
健康、环保方面的性能表现，因此
他们会倾向选择有内涵的品牌。

经销商争抢

公务员购车族

记者走访省城汽车市场发现，
对于公务员购车这部分新增需求，
汽车厂商和经销商紧盯机会，抢占
市场先机。

尹茂军告诉记者，由于预计公
务员消费群体购车预算在中等偏
上，并且他们的还贷能力比较好，
积极争取到这部分消费者，不仅可
以直接增加汽车销量，对于提升品
牌形象也比较有益。

据梁峰介绍，上海大众在优惠
政策上进行了调整，除了价格上的
优惠，全系购车均可享受0利率信
贷优惠，这将有助于缓解年轻消费
者或年轻公务员群体购车压力，帮
助他们提前实现购车梦想。

北京现代山东办事处经理孙
文峰介绍，近期来看，经销商层
面对消费市场的反应更为直接，
一些比较有定向营销特征的团购
活动吸引了不少经销商参与。直
观反映在经销店层面，济南瑞和
金达4S店在上周的一场团购活动
中，就售出11辆第九代索纳塔，
创造了此车型单场活动销量最高
成绩。

（本记）

近日，全球豪华电动汽车行业
的领导者与开拓者特斯拉汽车隆重
落户齐鲁汽车生活广场，现已正式
试营业。作为山东省唯一的特斯拉
服务中心，山东特斯拉力求为广大
消费者提供特斯拉全系车型的试
驾、预订及分期购车等多项极致服
务体验。现在山东特斯拉展厅已有
Model S 60、Model S 85等少量现
车出售。而刚刚在国内最新上市发
布的Model S P85D及最新推出的
Model S 70D、Model X都可在山
东特斯拉预约试驾并接受预定。山
东特斯拉总经理郭兆荣表示：“山
东特斯拉不仅能为消费者提供新车
销售，还能满足客户金融分期、二
手车置换、特斯拉寄售等多项服务
需求，从而让山东消费者体验到最
时尚的绿色能源出行方式。”据
悉，山东特斯拉后期还要完善服务
中心，目前正与齐鲁汽车生活广场
沟通特斯拉Service Plus中心建设事
宜。 (孙亮)

公公车车改改革革利利好好车车市市
公务员买车成为新需求

特斯拉落户

齐鲁汽车生活广场

园区快报

资资料料图图片片


	A16-PDF 版面

