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车车市市““红红五五月月””该该怎怎么么买买车车？？

争销量，车企主动降价

率先在行业内掀起风暴的
是上海大众。在4月初，上海大
众的广告上就出现了降价信
息。据悉，在这次降价中，Polo和
途安两款车型的官方售价降幅
在8000元左右，而途观、帕萨特、
凌渡和朗逸等畅销车型也有不
同程度优惠。上海大众的这一举
措令许多汽车品牌厂商始料未
及。“上海大众主动降价对我们
来说肯定有影响。”省城某合资
品牌经销店负责人表示，与大众
品牌相比本来还有价格优势，如
今却只能正面搏杀。

随后，长安福特、北京现代
与一汽-大众也迅速跟进。长安

福特除新蒙迪欧、锐界外，其他
在售车型均可享受购车赠送全
额购置税的优惠活动，同时，还
将本来属于员工福利的“员工
价”送给了市场上的消费者。北
京现代则是推出了“‘贷’出财
富新生活”活动，从分期贷款上
做文章。一汽-大众也不甘示
弱，同时宣布启动“全系钜惠活
动”，全系车型可享受“保险优
惠、零利率、置换补贴”。

然而，这一举措并未结束，
在随后的时间里，上海通用雪佛
兰的优惠政策包括了0利率贷款
购车、低价限时或限量抢购、赠
送礼包或套件等；东风标致“五

‘免’狮王超级购”方案则推出免
购置税、免交强险、免车船税、免
贷款利息、免上牌费的政策。

降价潮，一时成为车市的
主旋律。

车改前，终端市场新机遇

车市如股市，买涨不买跌。
价格下调则意味着市场增长有
些乏力，在汽车商家与经销商
的联手促销中，谁又能寻找到
全新的市场机会，而消费者又
如何找到价格低谷？

在济南市场上，一批新的客
户群体正成为增长点。“从市场角
度来看，除了加大优惠力度吸引
客户之外，关键一点要找到市场
中新的增长点。” 北京现代济南
第一旗舰店瑞和金达4S店总经理
尹茂军介绍，由于受济南公车改
革6月底前结束的政策影响，目前
店内公务员购车群体增长比较明
显，“主要来自年轻的、工作时间
不太长的基层公务员人士。”

其实，这一现象从年初就

已展现端倪。“年初是刚刚制定
出时间表，虽然有不少公务员
群体看车，但实际成交的不多。
但从近期的市场来看，这一群
体正在不断增加。”北京现代山
东办事处经理孙文峰介绍，近
期来看，经销商层面对消费市
场的反应更为直接，一些比较
有定向营销特征的团购活动吸
引了不少经销商参与。

如今，伴随着济南市公车
改革最终截止时间的到来，许
多经销商除了对价格加大优
惠，还设立了专门的优惠服务，
强化对公务员群体的争夺。在
济南西部新的汽车销售服务集
散地——— 齐鲁汽车生活广场也
抓住这一行业机遇，近期推出
的“买车送补贴”的活动，则以
实打实的现金补贴回馈全省消
费者。 (本刊记者)

5月7日，中华V3在成都东郊
记忆正式上市。中华V3专为个性
时尚的年轻一代精心打造，官方指
导价为：6 . 57万—10 . 27万元。

中华V3，是一款可以充分满
足 年 轻 人 需 求 的 “ 高 性 能 智 控
SUV”。在整车设计上，将中式美
学与国际时尚完美融合，打造出动
感硬朗、个性十足的时尚炫酷外
型。1 . 5T的动力与他们澎湃、强
悍的内心极为神似，在2000转时即
可达到220Nm的峰值扭矩，表现十
分抢眼。在联合电子的发动机标定
技术、韩国进口5AT手自一体变速
器及电动助力转向系统的共同驱动
下，中华V3凭借超强动力、完美
操控，成为一款实力派SUV。

为了打动成长在科技与信息时
代的年轻一代，中华V3更配置了手
机智能互联系统，实现安卓系统全
ho ld住；并搭载了多功能行车电
脑、无钥匙启动、一键进入、定速
巡航，将高科技配置一网打尽；并
按照五星级安全标准打造，拥有大
尺寸轮毂及全方位安全气囊，进一
步为中华V3的驾乘带来了便捷性和
安全性。

（海云）

按照传统车市惯例，5月
将迎来上半年销量的一次小
高峰。而从今年的市场来看，
汽车厂家在4月份就开始大
规模“官降”，经销商层面则
利用各种促销活动来吸引客
户。那么，在这一相对红火的
市场中，消费者又如何能拥
有“火眼金睛”，去找到那些
真正的、实在的优惠？而伴随
着济南公车改革6月底要全
部实施的政策，这一波新的
客户又能否找到汽车市场中
的价格低谷？

中华V3成都上市

（资料图）
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