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降息后，理财产品怎样买？

中中长长期期理理财财产产品品可可锁锁定定高高收收益益
距离降息已经过去了一周

时间，理财产品市场也有了直
接反应，数据显示，上周 ,银行
理财产品收益水平微幅下行
0 . 03个百分点。理财人士建议，
在降息通道中，投资者可尝试
选择中长期理财产品锁定高收
益。

上周一降息后，各银行也
根据自身情况下调了存款利
率，虽然存款利率浮动的空间

继续加大，但银行上浮的空间
似乎达成了共识，几乎没有银
行的存款利率上浮1 . 3倍，更别
提上浮1 . 5倍，各银行间的存款
利率相差不大。

近半年来股市非常火爆，
也一定程度地影响到银行存
款，在理财产品表现方面，虽然
受降息影响，但影响却没有表
现得很突出。数据显示，上周 ,
银行理财产品收益水平微幅下

行0 . 03个百分点。
张女士最近手机上经常收

到很多基金发行的短信，“虽然
现在股市很火，基金赚钱也比
较快，但我还是比较保守的，更
愿意买点理财产品，降息后，也
在比较哪家银行的收益比较
高，不过大部分理财经理都建
议买些中长期的理财，毕竟将
来降息的可能性还是很大的。”

而记者从各大银行了解

到，中长期理财产品和短期理
财在收益率上确实存在不小
差距，如某国有银行的一款35
天期限的理财产品年化收益
为4 . 5%，而另一款期限241天
的产品年化收益则为5 . 4%。在
降息通道下，为了防止未来继
续降息，投资者可选择购买中
长期的理财产品提前锁定高
收益。

(本报记者 李婷婷)

在活动创办四年后，太平人
寿首次“名家之约”系列讲座进行
全面升级，计划在本年度5月-9
月期间，采用全国巡讲的方式，力
邀李稻葵、姚景源、叶檀、卢勤、王
芳等逾十名知名学者和权威专
家，在全国17个省市，通过现场讲
座为太平人寿客户带来知识盛
宴。

2015年正是太平人寿“名家
之约”系列讲座创办的第五年。作
为公司回馈客户最为重要的“精
品”服务项目之一，“名家之约”通
过邀请财经金融、健康养生、子女
教育、企业管理等领域内的知名
专家学者，以名家专场、嘉宾座谈
的形式，向太平人寿的客户分享
自身宝贵的专业见解、知识经验。
截至目前，太平人寿已经举办了
22场“名家之约”讲座，期间，高品
质的讲座内容不仅获得客户的支
持好评，也积累起一批各界顶尖
的专家资源，形成了太平人寿客
户的私人“大师级智囊团”，搭建
起公司客户专属的咨询交流平
台。

随着活动的持续开展，客户
对“名家之约”的认可度和期待值
不断上升。此前公司一直采取的

“主会场讲座+分会场视频直播”
模式虽然能同时兼顾逾万客户实
时参与讲座的需求，却无法满足
更多客户希望近距离与专家交流
对话的愿望。为此，太平人寿特别
在本年度对“名家之约”项目进行
升级，充分整合专家资源，在全国
17个省市开展“名家之约，智慧连
城”全国巡讲活动，在5月至9月期
间，以每月2至3场的高频度，通过
现场讲座的方式，让各地区的客
户得以亲身参与智慧激荡的知识
盛宴。

(通讯员 刘学静)

太平人寿“名家之约”

讲座全国巡讲

工商银行滨州分行

推推进进小小微微企企业业金金融融业业务务稳稳定定发发展展
今年以来，在滨州市小微企

业资金链趋紧、信贷风险压力增
大的情况下，工商银行滨州分行
按照市委市政府实施“中小微企
业成长工程”的各项要求，开发
适应市场需求的小微企业融资
产品，推出“网贷通”、“标准厂房
按揭贷款”等产品，帮助小微企
业稳定生产、度过难关。该行围
绕产业链、供应链生态建设，努
力拓展核心企业上下游的小微
企业客户，推进小微企业集群

化、规模化发展，重点培育一批
行业定位准、市场前景好、客户
基础牢、技术能力强的优质小微
企业客户，保证其快速健康发
展。他们根据不同企业制定不同
产品对接模型，通过试点带面、
分层营销，大力拓展供应链、产
业集群业务，对存量小企业客户
进行梳理，能够挂接核心企业供
应链的客户积极挂链，扩大融资
量，降低保证贷款比例，化解担
保圈。

他们通过加大小企业直贴
业务推广力度，积极推广网贷
通、经营型物业贷款、标准厂房
按揭贷款等小企业融资支持新
模式。与供应链融资业务相结
合，探索核心企业挂链模式带动
小企业业务发展，探索商圈和政
府采购供应链模式，以新三板上
市企业开展小企业业务为亮点，
积极联系上市企业，跟进做好金
融服务工作；发挥科技信息优
势，加快发展网络融资业务。加

强电子供应链、网贷通、易融通
等既有网络融资产品的营销推
动，通过实施银企互联，推动上
下游客户和应收账款的核实方
式由线下纸质确认转为线上电
子确认，从而有效控制风险。在
出现复杂多变的经济环境、不断
聚集的各类风险形势下，该行小
企业贷款贷款余额仍然继续保
持在40多亿元的规模，有效地推
进了当地小微企业的金融业务
稳定、持续、健康发展。

5月17日上午10点18分，西区渤海24
路东风标致4S店举行了盛大的开业典
礼。活动现场，东风标致厂家领导和滨州
的各媒体以及各位新老用户见证了这神
圣的时刻。

山东滨州运翔汽车销售服务有限公
司成立于2014年10月，隶属于滨州交运集
团，注册资金陆佰万元。员工60余人，建筑
面积达6000余平方米。现有发动机检测设
备、变速器检测设备、汽车故障电脑诊断
仪、电脑四轮定位仪、大型汽车钣金整形
设备、液压举升机、烤漆房、电脑调漆设备

等各种大型维修检测设备。专用检测设
备、专用汽车维修工具全部由东风标致厂
家提供。人员都是经过厂家严格培训后上
岗，现有高级技师5名，专业化团队，售后
车辆维修、检测、销售、信息反馈全部微机
化管理。设备工艺先进、服务质量上承、管
理严格规范。

东风标致运翔店为客户“从心出发”，
一句看似简单的承诺，却是用真诚一点一
滴来兑现的。正是因为点滴的积累，滨州
运翔东风标致才能拥有如此众多的忠实
客户。 (刘建波)

东风标致运翔4S店开业东风雪铁龙运景4S店开业

5月17日上午10点18分，西区渤海24
路东风雪铁龙运景4S店举行了盛大的开
业典礼。活动现场，东风雪铁龙厂家领导
和滨州的各大媒体以及各位新老用户见
证了这神圣的时刻。

山东滨州运景汽车销售服务有限公
司成立于2014年10月，隶属于滨州交运集
团，注册资金陆佰万元。员工60余人，建筑
面积达6000余平方米。现有发动机检测设
备、变速器检测设备、汽车故障电脑诊断

仪、电脑四轮定位仪、大型汽车钣金整形
设备、液压举升机、烤漆房、电脑调漆设备
等各种大型维修检测设备。专用检测设
备、专用汽车维修工具全部由东风标致厂
家提供。人员都是经过厂家严格培训后上
岗，现有高级技师5名，专业化团队，售后
车辆维修、检测、销售、信息反馈全部微机
化管理。设备工艺先进、服务质量上承、管
理严格规范。

(刘建波)

兴业银行滨州分行

实实现现小小微微企企业业集集群群发发展展
在当前经济发展进入新常

态，下行压力持续增加的形势
下，兴业银行滨州分行不断探
索小微企业服务模式，借助小
企业“易速贷”、“交易贷”、“连
连贷”三大优势创新产品，不断
简化业务流程、提升效率，以实
际行动助力“大众创业、万众创
新”，实现了集群发展。

为支持小微企业发展，该
行一方面该行坚持专业化运

营，成立了专业小企业服务部
门，把小微客户管理纳入精细
化管理的轨道，具体负责小微
企业客户政策的制定和落实。
同时，根据经济的发展形势，做
好区域经济特点的研究，及时
筛选新的客户，将符合国家产
业政策、成长性好、企业组织结
构清晰、管理规范的小微企业
纳入该行业务的发展规划。另
一方面该行不断优化审批流

程，以实际行动扶持小微企业
发展。近年来，尤其是2014年以
来，因经济下行辖区内部分小
微企业出现还款难、融资难等
问题，该行审批部门及业务管
理部门及时会商，不断尝试简
化审批流程。在存量客户到期
续作上，该行实施名单化管理，
确保到期日当天即对还款意愿
良好、及时还款且经营正常的
企业进行续作放款，还款与放

款实现了无缝对接，有效支持
了该类企业的正常生产经营；
在新客户准入方面，该行合并
流程、精简操作，相关部门联合
考察客户，既缩短了分头行动
所需时间，也能全面快速评判
客户风险，提高了审批效率。截
至一季度末，该行小微企业贷
款余额达8 . 84亿元，半年来续
贷笔数达到135笔，额度逾7亿
元。

华北大区主任程相甫致开幕辞。 山东大区赵卫华赵总致开幕辞。

车界资讯
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