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基基金金购购买买渠渠道道手手续续费费大大不不同同
第三方基金销售平台购基方便费率低

股市持续红火，不少投资
者也心动眼红，对于没有炒股
经历的人来说，购买股票型基
金也可以享受到股市上涨的红
利。购买基金和赎回基金都会
产生一定的手续费，然而，不同
的购买渠道，费用也大有不同，
选对渠道也可以省下一笔手续
费。

一般基金销售渠道有四
种，分别是银行、券商、基金公
司直销平台和第三方理财平
台。

银行是基金最传统的代销
渠道，但是银行渠道优惠力度
整体最小。客户通过柜台申购
老基金，申购费率一般不打折；
通过网上银行购买基金申购费
率则多有打折，不同银行优惠
幅度会不一样，部分银行打八
折，也有银行打四折。

投资者如果有股票账户，
可通过在证券公司的证券交易

账户和资金账户进行基金投
资，这里的品种多，尤其大型券
商银河、华夏、国泰等证券公司
几乎代销所有品种的基金，像
个“基金超市”，无须另外开设
专门账户。

基金官网直销平台手续费
整体上最优惠。此前不少基金
公司推出了转换优惠服务，即
客户先购买基金公司旗下的各
类宝类产品，通过这些产品再
转换成公司旗下其他基金，申
购费率有的低至一折，部分甚
至推出了零手续费转换业务。
不过一折和零手续费只是少
数，有的是基金为了推广旗下
宝类产品而进行的阶段性优惠
促销活动，大部分基金仍执行
申购费率四折优惠。

第三方平台作为后起之
秀，在互联网金融大潮的席卷
之下，各家公司无论是在产品
创新、产品包装、销售上都有独

到之处，很多基金公司也都纷
纷和第三方合作，占据这一战
略高地，目前基金销售市场占
有率较高的有天天基金网、数
米基金网、基金买卖网、好买基
金等。第三方基金销售平台基
金的产品数量较多，产品线相
对完整，费率较银行平台相对
低廉。但由于大部分基金交易
都是在网上完成操作，因而适
合喜欢新事物的年轻人。

综合四种渠道，以股票型
基金为例，申购手续费率通常
为1 . 5%，银行柜台一般不打
折，也就是1 . 5%，但从第三方
理财平台上申购手续费率可打
四折只要0 . 6%。以申购10万元
股票型基金为例，如从银行渠
道申购，手续费为1500元，从第
三方理财平台申购手续费只需
600元，两种申购渠道差价900
元。

(综合)

招招商商银银行行荣荣获获《《亚亚洲洲银银行行家家》》

““最最佳佳手手机机银银行行技技术术成成就就奖奖””
日前，国际权威财经机构

《亚洲银行家》( T h e A s i a n
Banker)在香港揭晓了“2015
年度技术成就奖项”，该奖项
旨在评选出全球技术实施领
域的杰出成就和最佳实践，是
金融服务领域最享有赞誉、最
权威的技术奖项。2015年，共
有65家银行超过150个项目参

选，历经3个月评选，最终只有
19个项目获奖，中国仅2家银
行获得3个奖项。

招商银行手机银行凭借
先进的理念、创新的开发手
段、优异的业绩表现，打破澳
洲、印度等IT技术实施强国长
期把持的局面，囊获了“最佳
手机银行”和“最佳金融供应

链”两项大奖，是继2013年招
行手机银行赢得《亚洲银行
家》“中国最佳手机银行”大奖
后，获得的又一项业界殊荣。
摘得这一世界级桂冠，说明了
市场对招行手机银行引领传
统手机银行从功能导向到云
时代用户体验导向转变的肯
定。

兴兴业业银银行行荣荣获获《《亚亚洲洲银银行行家家》》

““最最佳佳国国内内贸贸易易金金融融银银行行奖奖
近日，《亚洲银行家》“2015

年度中国奖项计划”评选结果
在京揭晓，兴业银行凭借丰富
的贸易金融业务产品体系、高
效的服务和优异的业绩表现，
荣获“中国最佳国内贸易金融
银行奖”。

近年来，兴业银行将贸易
金融业务作为企业金融“一体
两翼”发展战略的重要内容，大
力推动贸易金融业务快速增
长。现已形成覆盖国内贸易、国
际贸易及各类短期融资工具的

贸易金融产品体系，拥有500人
规模的贸易金融专家团队，能
够根据处于初创、发展、成长、
成熟等不同生命周期的企业客
户的差异化需求，提供涵盖企
业自用融资、供应链融资、交易
银行和资金增值服务等领域的
多元化金融服务方案，满足企
业各类融资需求，为客户提供
一站式服务。同时，该行也是国
内首家实现单证项下业务大集
中的商业银行，前后台操作分
离、专业高效的后台集中作业，

成为该行贸易金融业务持续健
康发展的坚实保证。2014年，该
行实现贸易金融业务量近1 . 2
万亿元，服务客户2 . 5万户，短
短4年增长了近10倍。

在贸易金融业务领域，兴
业银行一贯秉承“真诚服务
相伴成长”的经营理念，通过票
据、信用证、资产流转业务等产
品的创新与运用，为企业发展
多渠道筹集资金，帮助企业有
效降低融资成本，支持实体经
济发展。

财金资讯

滨城联社举行职工运动会

近日，滨城联社在滨州市
体育运动学校田径场举行了第
二届职工运动会，运动会现场，
笑声、欢呼声、加油声，此起彼
伏，十分热闹。来自滨城联社
100余名干部职工参加了活动。
本次运动会共分为11个项目 ,

不仅丰富了员工的文化生活、
培养了团队合作意识、增强了
企业凝聚力、体现了拼搏精神，
更充分展示出了该联社员工朝
气蓬勃的良好精神面貌。

(黎汝冰 毛秀君)

工行滨北支行办理首笔
非金融机构人民币境外放款业务

近日，滨北支行成功营销
并办理首笔非金融机构人民币
境外放款业务，金额5000万元。
不仅有效解决“走出去”企业融
资难问题，提高了资金使用效
率，直接带动了跨境人民币业
务发展，进一步丰富了跨境人
民币业务产品体系。

该行高度重视对员工的培
训工作，规定每周一晚为支行
固定学习日，尤其是加强新业
务、新产品的学习。通过学习使
员工及时掌握产品的特点、对
应的客户群体以及操作流程，
为以后产品的营销和办理奠定

坚实基础。
针对人民币境外放款业务

的特点，该行及时梳理辖内客
户，选出目标客户，积极向目标
企业推介人民币境外放款业务
优势，获得了企业认可。

内部各部门高效配合梳理
工作流程，提前为企业办理人
民币境外放款业务专用账户，
做好后续放款准备。当客户提
交业务申请时，该行在短时间
内完成了业务的办理，快速高
效的解决了客户境外关联企业
的资金需求，获得了企业的好
评。 (张文耀)

车界资讯

滨州市首支吉利GX7
越野陆战队俱乐部成立

5月31日，滨州市首支吉利
GX7越野陆战队俱乐部成立，
首批30余位车主在滨州方正吉
利4S店参加了成立仪式。工作
人员为每辆车配发张贴了俱乐
部车贴，并在仪式结束后组织
俱乐部成员开展了有机樱桃采
摘活动。

吉利GX7是GX7为吉利历
时5年研发的首款SUV，总销
量超10万台，月销突破万辆，成
为自主品牌SUV主流产品。为

了进一步迎合市场变化趋势、
满足客户多元化需求产品借力
V O L V O 技 术 支 持 ，并 根 据
VOLVO提出的一百余项改进
建 议 ，对 造 型 、动 力 、底 盘 、
NVH等方面进行了全方位升
级与优化?。吉利GX7以大气外
观、畅快驾驭、灵变空间、安全
防护等产品优势为消费者带来
城市化舒适体验，是一款产品
力均衡的全能舒适型SUV。

““码码””上上
办办业业务务

近日，滨城联社组织员
工在银座黄河店上街业务宣
传，该联社的二维码引发社
会公众关注。该联社创建了

“滨城农信”微信公众平台，
通过该平台，可及时了解最
新金融资讯，参与“刮刮有好
礼”活动；全面了解农信电子
银行业务，提供全面的网点、
ATM信息；还可便捷登录手
机银行；提供集娱乐、生活于
一体的便民服务，有效地带
动了业务发展。

(黎汝冰 颜秉征)
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