
玩玩转转菜菜板板““打打工工仔仔””变变身身““网网店店老老板板””
定陶县冉堌堌镇袁庄村俩兄弟做菜板圆致富梦，一年网销达百万元
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“人家加东和加唐兄弟俩真能，不出家门就能挣大
钱！”走进冉堌镇袁庄村，闲聊的村民提起这两兄弟都
不住称赞。

五年前，袁加东和袁加唐兄弟还常年在外地打工，
如今，他们借助互联网卖起菜板当起了老板，并创办了
属于自己的爱家木业加工厂，一年下来轻轻松松赚100
多万元，成了当地远近闻名的致富能手。

今年27岁的袁加东兄
弟四人，他排行第四，一家
人的吃喝用全部靠父母做
菜板维持家用，老两口总是
亲自动手做好菜板后，然后
再拉着到集市或者周边乡
镇上卖，不管刮风下雨都是
如此。

为分担父母的压力，渐
渐长大的四兄弟初中毕业后
就外出打工来补贴家用。
2009年10月份，提前过年回
家的袁加东发现父母辛辛苦
苦做出来的菜板积压了很
多，此时，家里的钱也大多投
入到了制作菜板上，眼看快
要过年了，袁加东也跟着着
急起来。

“平时也在网站买过东

西，便萌生了开网店卖菜板
的想法。”袁加东说，当时只
想着处理这些积压的菜板，
也没想着挣多少钱。这一试
不当紧，还真把积压的菜板
全部卖出去了，全家过了个
好年。

尝到甜头,袁加东之后
经过一段时间的考察思索
后，决心将更多精力放在网
店上，专职做网上销售。2011
年，袁加东在网上注册了一
家网店，上传样品后网上订
单络绎不绝，2个月就赚了2
万余元。随着订单量增多，感
觉忙不过来的袁加东找来了
常年在外打工的二哥袁加唐
帮忙，兄弟俩一同开始了他
们的网络创业梦。

为消化积压菜板

兄弟俩走上网络销售道路

一桌放心可口的菜肴，总离不
开一块称心安全的菜板，在菜板事
业不断发展中，兄弟俩对菜板的制
作销售也越来越精通。

“北方常见的木材中只有柳木
和杨木适合做菜板，所以我主要用
这两种木料，柳木较杨木好一些，
价格也高一些。”袁加唐告诉记者，
做生意靠的就是诚信，他们在淘宝
网、阿里巴巴销售的菜板质量都是
上品，如有顾客购买的菜板出现质
量问题，他们会免费再补发一个。
正是他们这种注重信誉的做法，网

店赢得顾客一致好评。
生意越做越大，兄弟俩不再做

单一的普通材质菜板，开始走高端
菜板订制。2014年，兄弟俩经过多
方了解考察，最终在江苏江阴进了
一批来自马来西亚的高端红木做
菜板。“没想到会这么好卖，单进高
端红木前后加起来我都进了近30
万的货，刚开始还有点担心，因为
价格要比普通材质的菜板高出一
倍还多，现在想想担心也是多余的
了。”袁加东说，不同材质、不同规
格，价格差别很大，一个30厘米×

40厘米的柳木菜板，在网上卖能60
-70元，而高端红木材质的就可以
卖110-120元，如果顾客想自己设
计规格，他们也可以单独加工。

如今，兄弟俩已创办了属于自
己的爱家木业加工厂，菜板的经
营、销售步入正轨，一年下来轻轻
松松就能赚100多万元。父母和兄
弟几个也都搬进了新农村的小洋
楼里，“下步会更加努力，准备扩大
规模，让父母及全家人过上更好的
生活。”对于未来的计划，袁加东有
信心地说。

创办加工厂走高端订制 小菜板一年网销百万元

袁加东兄弟俩不仅是老板还是网店的客服。
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