
风湿骨关节病国药免费发放
风湿骨关节病特效国药在京问世！超越以往常规药物20倍，可修复软骨、融化髓核，清除风湿原

2012年4月9日“风湿骨病治疗大会暨第
十四届国际风湿骨病治疗成果研讨会”在北
京召开。会议由世界骨科联盟(WOA)与中华
风湿骨病基金会(CLRF)联合主办，邀请了来
自全球骨病相关领域的280多位专家学者共
同围绕赵教授研制的“强筋健骨丸”展开讨
论，与会专家认为：“强筋健骨丸”治疗风湿
骨病效果显著。该药率先实现了从“调节软
骨代谢，合成蛋白多糖”上治疗风湿骨病，药
效超越了常规西药治疗20倍。不仅能迅速缓
解关节疼痛酸麻症状，更能从根本上远离风
湿骨病的复发，让患者远离手术即可康复。

最后，与会者一致认为，“强筋丸”是目前
少有的真正能让风湿骨病患者有效康复的特
效药，应在全国范围内大力推广应用，让更多
患者从根本上远离风湿骨病的困扰！

权威部门证实:国药强筋健骨丸全面康复风
湿骨关节病,服用3个月“强筋健骨丸”，疗效胜过
激素、手术刀！

提起赵老，中医界无人不知，他年近八旬，是
西北赵氏中医第14代传人。他有个传家宝，叫“强
筋健骨丹”，是其先祖赵坤根据药王孙思邈经典
药方所创，是治疗风湿骨病的专用药，在民间被
誉为治疗风湿骨关节病“第一方”。而在民间也有
着“强筋丹”赛金丹的盛誉。

赵老秉承先祖悬壶济世之心，将祖传强筋健
骨方无偿上报国家.国家委托清华大学的研究人员
进一步提纯研究,以太白山区原材料为主,通过国际

顶尖的双重浓缩技术制成高度浓缩的“强筋健骨
丸”，药效至少提升了20倍，有效解决了传统中药难
吸收、见效慢的弊端。患者吃下去，当天止痛，一个
月腰腿活动自如，爬楼跑步样样行。

鉴于其良好的效果和适用广泛性，2010年3
月，中国医学文化遗产博览会上，“强筋健骨丸”
一举夺得博览会金奖。北京著名医学专家李瑞
东教授称赞它是“不可多得的人类文化遗产”。

治风湿骨病敢无效退款，疗效好才有底气！患
者吃下去，当天止痛，一个月腰腿活动自如，爬楼
跑步样样行。

我市1500名首批使用者反应明显，症状
彻底消失，生活恢复自理，免除手术刀。免费
试用，无效退款活动正在全国掀起高潮。

“骨质增生才吃第9天，不红不肿了，上下楼也
不嘎巴响了！”

“腰间盘突出10年，吃30天纤维环修复、髓核
溶解！”

“腰不痛，脚不麻，骨质增生，颈椎病也没
了！”

大部分腰间盘突出、骨质增生病人服用1
盒就显效，这是我们实际观察的结果。例如：
北京一位76岁的老人患有严重的腰间盘突出
及骨质增生，走路要拄拐杖，晚上觉都睡不
着。服用6天就感觉腰椎内有一股向上的力量
往上顶，疼痛、麻木、僵硬一下子就减经了一
大半！服用60天，关节不疼了，扔掉拐杖，走路
利索，神经根部的压迫解除，终结疼痛，消除
痹症，从此康复风湿骨病。
用强筋健骨丸，3周期消除腰腿骨关节病！

●服用3天：感到腰部有一股暖流在涌动，
能量簌簌地游走全身，疼痛不知不觉就缓解了
许多。腰椎压迫逐渐解除，患者惊喜地发现腰
腿不疼、不麻了！

●30天：强力打通淤阻的骨道,突出的髓
核开始回缩，纤维环渐渐愈合，神经压迫减轻
消除。患者行动变灵活，疼痛、晨僵、肢体麻
木、屈伸不利完全消失；弯腰、起立逐渐正常。

●3周期：僵硬、变形的关节恢复正常，久
坐、弯腰、走路都不疼，下蹲站立，轻松自如，爬
楼走道，腰腿有劲，就像没得过腰突病一样！

“强筋健骨丸”有着很多传统药物所不具备的
优势，骨坚筋柔,关节润滑,自由活动,生活质量
大幅提高，心态乐观身体强健。

公 告
1000万元腰腿痛国药免费领取
--------------★---------------

为响应“全国风湿骨病康复救助计划”，
风湿骨病救助药物将向全国风湿骨病患者
免费发放，风湿骨病患者可拨打电话进行领
取，此活动预计向全国各地风湿骨病患者发
放价值1000万元的救助药物，旨在向全国风
湿骨病患者表示关心与救助，帮助风湿骨病
患者早日告别疾病，获得健康。

研发中心表示：强筋健骨丸原料采自药
王孙思邈称为圣药的太白药谷GAP基地，产
品成本，运输费用均较高。救助药物发放名
额以电话报名为准，每人限领3疗程，患者只
需承担基本费用，即可用上这种溶解髓核、
修复纤维环、消除腰腿痛的最新国药。
免费申领条件：

1、骨质增生、腰间盘突出、类风湿、颈椎病、
腰腿痛等风湿骨病患者

2、长期针灸推拿按摩，服
用激素、止疼药及保健品氨糖
效果不好的患者

3、凡符合以上条件者，均
可通过电话申领。
免费申领热线：

400-8638-118
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微微信信卖卖蓝蓝莓莓一一天天入入账账一一千千多多
莱阳小伙把朋友圈刷成了生意圈，把蓝莓销往全国各地

拿到第一笔300元订单时，喜出望外

通过微信销售蓝莓以来，刘
亚楠的微店共吸引了省内外 8 0

多名客户，累计销售额达到五万
元 左 右 。“ 一 天 能 销 售 1 0 0 0 多
元。”刘亚楠说，自己的蓝莓货源
不足，他还到周边地区挑选品质
好的蓝莓果，同时也帮其他种植
户扩展了销售渠道。

刘亚楠告诉记者，当初刚发出
第一条微信的时候，并没有太多人
关注，只有少量人在微信上询问价
格，他曾经怀疑过这种销售方式是

否行得通，想再观望一下。没想到
过了两天，微信上再次有询问价格
的客户，刘亚楠本来没抱太大希
望，但是客户说是在朋友圈看到的
信息，感觉不错，想先订一批试吃
一下，效果好的话，会再追加订单。

刘亚楠喜出望外之际，也特别
珍惜这来之不易的订单，精心挑选
出品质优良的蓝莓，给客户寄出
去，客户对他的蓝莓很满意，当即
将300元货款打到刘亚楠的账户
中，成为他微信销售的第一桶金。

打算组建合作社，发展镇上采摘旅游业

随着刘亚楠的蓝莓果在微信圈
里的传播越来越广，山东省内外不
少城市的客商纷纷发来了订单，北
京、青岛、济南……销售局面打开
了，刘亚楠却坚持做良心生意，每盒
蓝莓从上到下品质如一，决不搞“上
大下小”的欺骗式营销，他还将自己
的蓝莓命名为“真味”，就是想把不
喷洒农药的纯天然的蓝莓原汁原味
带给大家，“‘真味’蓝莓的‘真’除了
有真正的意思，还有一层真诚的意
思在其中，我不想弄虚作假，这是我
的坚持，也是我的骄傲。”

“今年，我计划再建两三个大
棚，将现有的蓝莓大棚进行扩张，
组建我们村自己的蓝莓种植合作
社，形成我们村自己的品牌。”刘
亚楠信心满满地说，他还打算在
淘宝上开自己的蓝莓专卖店，把
蓝莓销往全国各大城市。

刘亚楠说，他们所处的位置离
一级路距离近，交通便利，他打算
把蓝莓园开发成一处集休闲、采
摘、观光、旅游等多位一体的休闲
娱乐采摘观光园，带动镇上采摘旅
游业的发展。

刘亚楠在蓝莓园中采摘蓝莓。

莱阳公安多措并举

促夏季治安稳定

本报6月15日讯（通讯员 闫
德海 记者 赵金阳） 入夏以
来，莱阳市公安局坚持开展“反盗
窃、查酒驾、大巡逻”三个专项行
动，破获各类盗窃案件57起，为群
众追回被盗物品价值8万余元，查
处酒驾交通违法行为83起，累计投
入警力6000余人次进行夜间巡逻，
各 类 案 件 的 发 案 率 同 比 下 降
21 . 2%，确保了夏季社会治安持续
稳定。

自5月份起，该局集中开展为
期3个月的“夏季反盗窃安民”专项
行动。一个多月打掉多个盗窃团
伙，追回被盗轿车2辆，摩托车、电
动车20辆。

另外，该局抓住“五一”“高
考”等重要节点，集中开展以打击

“酒驾”为主的交通整治专项行
动。行动开展一个多月来，共组织
集中全局性集中行动3次，交警部
门专项行动8次，查处“酒驾”等严
重违法行为83起，从根本上杜绝了
重特大交通事故的发生。

为把巡逻工作抓出成效，该
局把巡防时段重点调整到凌晨1时
至3时，实行“屯警街面、武装巡逻、
动态处警”，并提出“三个一”工作
制度。查获盗抢车辆、无牌无证车
辆13部，破获盗窃机动车、电动车
和毒品犯罪团伙5个，辖区的发案
率同比下降20%。

烟台图书馆周五举办

古籍版本鉴定活动

本报6月15日讯（通讯员 卢
飞 记者 李楠楠） 为更好地宣
传古籍保护工作，展示全市古籍普
查保护成果，烟台图书馆将于6月
19日上午9:00-11:00在B1多功能展
厅举办古籍版本鉴定活动。

活动当天，除古籍版本鉴定、
古籍修复技术讲解、碑帖拓印作技
术讲解、古籍修复作品展示、碑帖
拓印作品展示外，市民在活动现场
还可以欣赏到烟台市珍贵古籍展
览。

创业故事

通讯员 李海涛 本报记者 赵金阳

眼下是蓝莓成熟并大量上市的季节，
在电商盛行的今天，回乡创业的莱阳小伙
刘亚楠也打起了电商销售的主意，利用微
信平台卖蓝莓，一天销售1000多元，把朋
友圈变成了生意圈。

电子商务讲座启发思路，试水微店

今年28岁的刘亚楠为了改变
当地传统的种植方式，带动乡亲
们增收致富，放弃了稳定的工作，
2013年辞职回到家乡山前店镇，
承包了5亩地，办起了镇上首个蓝
莓温控大棚。

现在到了收获的好时节，如
何能把蓝莓果卖个好价钱，将自
己的蓝莓品牌推销出去，对不懂
销售的刘亚楠来讲，是一个必须
要面对的问题。

虽然已有几家客户打电话预
订，但是刘亚楠还是觉得客源太
少。小小的蓝莓，拥有“水果皇后”
的美誉，如一颗颗蓝紫色珍珠。按
理说“酒香不怕巷子深”，但在商
家推销商品方式多样化的时代，
这样的观念确实需要改变了，网
络销售已成为当下重要的销售渠

道。
前段时间，该镇镇政府组织

镇上几个自主创业的大学生，参
加了莱阳市组织举办的电子商务
讲座，给了刘亚楠很多启发。刘亚
楠说，自己也看到朋友圈中许多
朋友在做微商，利用微信、淘宝等
平台在网上销售各类商品，他感
觉网销水果市场前景广阔，能使
他足不出户就将自己的蓝莓销往
全国各地。于是刘亚楠在今年3月
份开始筹建自己“果康资家庭农
场”的微店。

开店之前，他做了一系列准
备工作，包括给自己的果康资家
庭农场及蓝莓果拍照，对照片进
行美化，申请微店经营许可、装修
店面等，4月份，刘亚楠正式试水
微信卖水果。

刘亚楠正在备货。 通讯员供图


	J11-PDF 版面

