
C08 淄博金融 2015年6月16日 星期二 编辑：王亚男 美编：只文平 今 日 淄 博>>>>

据悉，中国工商银行近日推
出了手机银行一键支付功能，客
户使用工行快捷支付工具“工银e

支付”进行线上消费时，无需输入
手机号、账户、验证码等信息，只
需在手机银行客户端输入事先设
定的静态支付密码即可安全完成
支付，进一步提升了支付环节的
客户体验。

据介绍，此次工行推出的一
键支付功能是依托工行手机银行
客户端，对“工银e支付”快捷支付
功能的进一步优化，较之一般的
快捷支付工具更加快捷，安全性
也有保障。一是开通简单。客户通
过工行手机银行客户端进入“工
银e支付”，选择名下任意一张银
行卡，将其与注册手机号和手机
设备进行绑定，设置六位“支付密

码”，即可开通一键支付功能。二
是使用很便捷。客户使用手机银
行办理在线购物和缴费等对外支
付业务，在订单页面直接点击“确
认支付”跳转到工行手机银行客
户端，输入“支付密码”即可享受
一键支付服务，后续手机办理转
账汇款也将实现一键支付功能。
同时，对于订单能够直接生成二
维码的网上商城商户，客户也可
以通过手机扫码的方式直接跳转
到工行手机银行客户端，输入“支
付密码”即可完成支付。三是安全
有保障。一键支付不仅与“工银e

支付”保持相同的支付限额，而且
设计了独特的安全保障模式，如
果客户手机不慎丢失，他人拿到
后密码输错三次，一键支付功能
将自动解除与银行卡的绑定关

系，只能由客户本人重新绑定后
才能使用，兼顾了客户支付安全
与便捷的需要。目前，客户已经可
以使用一键支付功能通过工行手
机银行的“工银移动生活”办理购
买机票、话费充值等业务，后续将
逐步扩展至所有开通“工银e支
付”收款功能的商户。

工行相关负责人介绍说，截至
今年一季度末工行手机银行客户
总数已突破1 .4亿户，较去年同期增
长26%。“工银e支付”用户数量已超
过4500万户，交易金额较去年同期
增长2 .7倍。工行手机银行功能不仅
涵盖了绝大部分非现金的金融服
务，而且还实现了预取现、网点排
号、摇一摇、资金自动归集，以及手
机充值、缴纳水电费、交通罚款、特
色理财等各类特色服务。

工工商商银银行行推推出出网网购购一一键键支支付付功功能能

据悉，为了回馈广大手机银
行客户，满足随时随地摇一摇的
兴趣，今年4月1日-12月31日，建
行将继续开展“手机尽情摇”活
动，玩游戏、抽大奖，带给用户不
一样的金融服务体验。

建行始终秉承用户第一的
服务态度，时时回馈，“建行手
机尽情摇”更是将丰厚大礼回
馈给用户，实实在在的为用户
谋福利。

“善建者行”，建行一贯将
企业的品牌文化放在首位，从

产品细节处凸显产品特色，从
需求上满足大众，提升用户体
验，建行坚持做最好用、最实
用、最便利的手机银行。多年
来，建行堪称银行业的领军和
标杆企业，密切关注行业动态，
紧跟时尚潮流，满足用户需求，
并针对银行业务进行多项探
索，此次活动是建行根据大众
需求结合游戏的趣味性和手机
银行的便利性，带给用户更多
的新鲜感受。

活动期间，手机银行客户

端客户通过完成符合条件的转
账、“悦生活”手机银行支付业
务或投资理财业务，可获得摇
奖的资格，在交易成功页面点
击“手机尽情摇”入口进入摇奖
页面，摇晃手机参与抽奖。没有
次数限制，用户只要满足条件
即可参与摇奖，有机会获得话
费充值卡、善融商务电子券、
iPad mini等丰厚大奖。用户摇
奖后，无论中奖与否，在摇奖页
面将参加活动经历分享至指定
社交网络，即可额外获得一次

冲击神秘大奖的机会。
此外，若用户想要了解活

动详情，查看奖品信息，可在建
行手机银行客户端首页底部的
菜单栏即可找到“摇一摇”或

“我的最爱”菜单，点击进入“手
机尽情摇”查询。

“手机尽情摇”活动的设计
理念是让用户在最短的时间，
用最便捷的方式即可参与活
动，这样便捷的操作正是建行
用户至上态度的彰显，也是手
机交互设计的完美呈现。

做时代的先行者，这是建
行一直以来奉行的准则，关注
科技进步，着眼社会发展，立足
时代潮流。无论是在界面设计
上还是产品功能设定，完美的
用户体验、先进的技术开发、良
好的视觉感受、强大的功能、科
技与人文的完美结合，还有人
性化的产品设计，所有的一切
都是为了给用户最好的产品。

春暖花开，建行浓情献礼，
“建行手机尽情摇”带给您不一
样的感官刺激！

建建行行““手手机机尽尽情情摇摇””活活动动进进行行中中
从现在起持续至12月31日，丰厚大礼回馈用户

中国银行淄博分行深入开
展以“严以修身、严以用权、严以
律己，谋事要实、创业要实、做人
要实”为主题的“三严三实”专题
教育，结合前期教育实践“再回
头看”的要求，围绕山东省行从
规模大行向质效强行迈进的战
略目标，突出问题导向，贯彻从
严要求，深刻反思、全面总结，出
实招、重实效，认真解决当前经
营管理中面临的新问题。

一、加强理论学习，修身养
性提高认识

读书修身、从政立德。加强
政治理论学习，是领导干部加强
党性修养、坚定理想信念、提升
精神境界的一个重要途径。中行
淄博分行党委在年初即制定了
详细的党委中心组理论学习计
划，定期组织党的理论知识学
习，提高该行党委领导干部的理

论水平，以及运用科学理论分析
和解决实际问题的能力。在参加
了总行田国立董事长和省行陶
以平行长的“三严三实”专题讲
课以后，5月25日，该行党委中心
组学习了习近平总书记“三严三
实”重要讲话精神，认真学习、体
会、理解其深刻内涵和具体要
求，明确按照“三严三实”的要求
从严治党、从严治行。省行下发

《中国银行山东省分行开展“三
严三实”专题教育实施方案》之
后，党委班子成员又集中学习了
活动方案，进一步提高了对“三
严三实”活动的认识。通过组织
集中学习，班子成员深刻认识到

“三严三实”言简意赅而又深刻
的内涵，是党员干部的修身之
本、为政之道、成事之要，必须要
和推进的党的群众路线教育实
践活动相结合，和正在推动的

“机关作风整顿年”相结合，进一
步深化“四风”整治，加强作风建
设，打造一支忠诚、干净、担当的
党员领导干部队伍。

二、突出问题导向，深刻反
思查找问题

5月27日，习近平总书记在
浙江调研时强调，专题教育要突
出问题导向。可以说，开展“三严
三实”专题教育，就是为了解决
问题，而解决好问题才是最好的
教育。面对淄博地区经济持续下
行，全行不良资产攀升、信贷投
放不足的突出问题，分行党委班
子立足实际、深刻思考，寻找解
决困难、突破瓶颈的方法和措
施。该行分别召开了支行和部室
的反思会，对不良资产处置，授
信管理、政策，及管理者思想认
识上，进行深刻反思，总结经验
教训。面对日趋严格的内外检查

形势，全行愈加重视内控合规管
理。对今年以来内外审查及省行

“飞行”检查中发现的问题，认真
分析，严肃整改，问责到人。同时
对检查发现的所有问题，整理形
成问题档案库，对问题实行项目
化管理，建立工作台账，明确责
任部门、责任人和完成期限，加
强问题整改力度。每次检查完以
后，及时发布问题清单和问题责
任书，对涉及问题立项督办，并
对新发现的问题及时整理入库，
坚决杜绝屡查屡犯问题。

三、注重发展实效，严格要
求重点突破

专题教育开展以来，分行党
委班子深刻认识到，“三严三实”的
核心要义在于一个“严”字、一个

“实”字，实质就是“严”字当头，重
在“实”处。具体到实际工作，就是
勇于担当、敢于担责，不图虚名、不

图安逸，谋发展、重实干。6月3日，
该行召开了项目储备专题调度
会，再次梳理、调度全市重点企业、
重点项目推进情况，挖掘公司业
务新的增长点。山东省行与淄博
市政府签订战略合作协议后，该
行立即启动了“授信项目投放”项
目化营销活动，制定了“项目化营
销方案”。由条线部门牵头，收集整
理了淄博市442个重大项目、A级纳
税企业项目、30家骨干企业、30家
创新企业、优质旅游项目等备选
项目清单，建立起全行的“目标项
目库”，并第一时间传导至支行。同
时通过“周调度、周通报”的方式，
对全市项目储备进行通报与督
促，在全行形成了积极进行项目
储备的氛围。截至目前，该行储备
项目66个，金额84 .3亿元，二季度可
实现新增投放8 .5亿元。

郭锦业

中国银行淄博分行

从从严严要要求求树树新新风风 干干在在实实处处谋谋新新篇篇

6 月 1 0 日 ，“ 自 由 导 演 生
活”——— 东风雪铁龙C3-XR冠名土
豆映像季发布会于北京竞园上演。
在这场跨界联姻中，东风雪铁龙
C3-XR作为第八届土豆映像季的
主冠名商，其“自由我精彩”品牌精
神与本届土豆映像节“自由导演生
活”的激情碰撞将迸发出炫丽的火
花。作为最受年轻人推崇的两大先
锋文化品牌，C3-XR与土豆网将联
袂为城市自由派奉上一场“自由炫
彩”的精神盛宴。

土豆映像季是优酷土豆集团
最重要活动品牌之一，集中展现了
该平台最具中国年轻先锋文化的
特色内容。本次发布会在劲爆的
DJ现场表演中开启，以三次元向
自由二次元方向过度的理念赋予
了现场最自由的想象空间。启动仪

式现场，SNH48、梁博、李菲儿、顾
又铭、王尼玛、焦雄屏等六大内容
版块推荐人悉数登场。

作为主冠方代表，东风雪铁龙
市场部部长孙亦文对于这次跨界
合作倍加憧憬：C3-XR“自由我精
彩”的品牌精神和土豆映像季倡导
的“自由导演生活”调性不谋而合，
是我们这次合作的根基，相信这次
合作将获得年轻一族的关注和好
感，同时也为不同品牌的跨界合作
带来新的启示。

对于C3-XR来说——— 自由，就
是用年轻的力量去发现和创造自
己的精彩生活！东风雪铁龙C3-XR

与土豆映像季跨界牵手，是对雪铁
龙“创新”DNA的执着追求，也是
对C3-XR“自由我精彩”品牌精神
的有力诠释。

自自由由导导演演生生活活
东风雪铁龙C3-XR跨界联姻土豆映像季

央行《大额存单管理暂行
办法》规定，五大行及浦发、中
信、招行、兴业等9家市场利率
定价自律机制核心成员，于6月
15日起发行首批大额存单。首
批大额存单期限以 1年以内
(含 )为主，认购起点金额为个
人30万元，机构1000万元。

通过梳理首批大额存单发
行利率可以发现，9家银行在一
年期产品上的利率几乎持平，
都是最高基准利率上浮40%至
3 . 15%；在发行6个月大额存单
品种的6家银行中就有些小分
歧，股份制银行中信和浦发给

的利率较高，为年化2 . 9%，大行
则相对低一些，预估在2 . 87%。

公司客户将成为各大银行
推荐大额存单的主要对象。

某股份制银行一名管理
层人士也向本报记者表示，
一些财务制度上不允许或不
便购买银行理财产品的央企、
国企客户成为了他们重点“兜
售”对象，由此大额存单成了新
增客户的一次“暗战”；但同时，
对于传统产品线无法有效满足
需求的存量客户，大额存单推
出后，分行也被要求用新产
品去对接旧客户，以此稳住

存量客户资金。
“以前缺存款，我们都去拉

"结构化存款"，但那只有一部
分纳入存款口径，大额定期存
单是全部纳入存款口径的。”上
述银行管理层人士还向本报记
者表示，“总行下来一份激励机
制，哪个分行先行推动大额存
单，达到一定额度的业务，都有
费用激励。”

“以前为了揽大单存款，
还要偷偷摸摸给人家做‘贴
息 '，现在不就名正言顺了？"

一名支行行长似乎挺欢迎业
务“破冰”。

大大额额存存单单今今日日““开开跑跑””
银银行行营营销销战战打打响响
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