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““做做生生意意是是做做人人，，好好人人品品做做出出好好产产品品””
成武一家具企业主王国升诚信经营，抓住互联网机遇，把产品销往全国

文/片 本报记者 邓兴宇 通讯员 袁广义

从几乎一无所有的农村辍学少年，到创立自己的家具
厂，拥有4000平米的车间，成武县经济开发区的王国升用了
14年；如今迈入而立之年的王国升面对挑战，不断学习，抓住
互联网经济的机遇，将长城家具销往全国各地。

扎15岁辍学当木匠养家

俗话说，穷人的孩子早当
家。今年31岁的成武县经济开
发区王庄行政村村民王国升是
家里的长子，为了让妹妹好好
上学，他15岁便缀学打工，跟着
当地一位有名的木匠学手艺。

学成后的王国升有了手
艺，也怀有一腔雄心壮志，他决
定 到 外 面 闯 一 闯 ，于 是 2 0 0 3
年，20岁出头的王国升来到青
岛一家有出口贸易的家具厂打

工。
聪明伶俐的王国升带着一

身木器加工才艺大显身手，他敢
于钻研、紧跟市场需求不断创
新，从普通工人到生产厂长，从
后勤到业务，这一干就是六年。

机遇总是垂青有心人。六
年来他不断学习，认真归纳总
结学习管理、运营等方面的知
识，完成了一名“打工仔”到“创
业者”的初步积累。

扎20岁出头回乡创业

尽管在青岛的发展不错，
胸有大志的王国升却有更大的
想法：做自己的企业。2009年，
他决定回乡创业。先是在成武
租赁了一间门面房卖家具，通
过淘宝销售。

生意慢慢有了起色，收入
也还可以，但王国升并不满足
仅做销售商，他想建加工厂，自
己加工、自己销售。2010年，在

王庄村委会的支持和帮助下，
他把村里一所破废的学校租赁
下来建起家具厂。

家具厂建起来后并没有
想象中的一帆风顺。厂房建起
来，资金和订单成了制约发展
的绊脚石，因为刚刚起步，大
家对他还不了解，造成客户不
放心不敢放给家具订单。开始
时只有接别的家具厂不愿意

扎好产品赢得客户认可

因为诚实守信经营，质量过
硬，王国升创办的长城家具赢得
很好的口碑，生意越做越大，订
单不成问题，反而生产能力有些
不能满足客户需求，急需扩大规
模。

王庄村支部书记李鹏知道

后，多次和有关部门协调、找领
导商议。在村党支部书记的关
心和帮助下，王国升新建4000
平方米车间，企业又迈上新的
台阶。

王国升经常叮嘱员工，做生
意，首先就是人品，好的人品才

会做出好的产品。所以他在挑选
职工时非常看重的就是人品。

王国升说：“做生意就是做
人，没有诚信干任何事都是空
谈，不会成功。建厂主要是生产
质量要有保证，保证产品有质量
才会有前景，才会赢得未来。”

王国升在生产车间。

干的活，或者别的家具厂干不
完的活。

但是王国升决心很大，从
不灰心、放弃，再难也要坚持，

在跟客户洽谈时保证产品质
量。对互联网有着深刻认识的
王国升便开始在网上找客户，
在王国升的努力下，最终打动

客户的心，虽然接的订单很小，
但王国升按照合同一丝不苟完
成订单。诚实守信赢得信赖，很
快订单越来越多。
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