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质量是根本

家庭装修，首先是要质量
过硬的。因为这是一项慢速、
大额消费。一般而言，普通消
费者家庭的装修周期在八到十
年甚至更长时间。如果在选购
家装材料的时候，一味追求低
价，忽视了质量为本的大前
提，结果肯定是得不偿失。北
京市场协会家居市场分会秘书
长刘晨日前来济时，也曾表
示，目前家居消费已经完成了
从价格取向到价值取向的转
变。对于商家而言，仅生产便
宜、耐用的商品是不够的，要
满足消费者对于美的和高质量
生活的追求。

一件是商品的价值，首先
取决于其耐用时间以及内在质
量，包括设计，所蕴含的文化
以及品质感受等各种因素。只

有选择与消费者品位对等的商
品，才能舒适地享受家的温
馨。比如白炽灯与L ED灯相
比，即使是L ED灯较高的价
格，在使用一年的基础上，初
始购买成本+1年电费也要低于
白炽灯和电子节能灯。而LED
灯使用寿命甚至可达50000小
时，那么说起来哪个便宜呢？
若再考虑LED配光技术可以消
除眩光，缓解眼疲劳，升华视
觉效果，那么孰优孰劣更是一
目了然了。内在质量过硬，才
是最经济的选择。

同样地，在低关注度的家
居市场，各种品类成千上万，
科技进步日新月异，甚至有些
公开的标准跟不上企业的生产
标准的进步速度。消费者需要
得到更多的家装资讯，可在信
息过剩的时代，本次活动通过
本报联手红星美凯龙，帮助消
费者甄选出质量更高、附加值
更大的优质商品，为您的家装
效果保驾护航。

价格是优势

物美价廉，是性价比高的
表现。追求物美价廉本无可厚
非，可是在低关注度的家居行
业，品牌优势并不明显。虽然
说一分钱一分货，一些附加值
高的产品，成本不可避免地要
提高。若能在保证性能的基础
上，让价格尽可能地降下来，
那无疑是最美妙的事情了。

齐鲁晚报读者团购夜，不
仅集合了家装市场上的优质品
牌，还争取到了各品牌本年度
最低的价格政策。对此，楚楚
吊顶济南负责人于经理的观点
很有代表性。他说：“对于成
熟品牌而言，动辄低价促销是
短视的自杀行为。”可是这次
为什么能够大幅让利，参与齐
鲁晚报的读者团购夜？这里有
几个原因：一是达到品牌提升
目的。晚报读者团购夜参与品
牌队伍知名度足够响亮，可以

彼此映衬；二是让利力度来自
多方共同努力，所以能够降下
足够的空间。比如这次活动各家
不仅全线产品保证全年最低，而
且加推二到三款特价商品。这对
于产品价格体系是非常大的冲
击。只有媒体牵头，商场承保，厂
家直供，经销商不打折地执行，
再加上足够数量的购买，所有的
环节紧密相扣，才能让团购夜
活动顺利进行。三是偶尔为
之。大幅让利不能是常态，品
牌推广的意义大于盈利目的。

奖品是锦上添花

本次团购夜为了活跃现场
气氛，还设置了大量普惠奖
品。其中不仅有海尔液晶电视
等实物奖品，更多的奖品是现
金券。这是为了给消费者最大

的自主选择权。比如500元购物
现金券，可以直接抵扣您活动
内的购物货款。还有齐鲁晚报
码帮商城提货券，也是让您自
由决定，在本报码帮电子商城
内上千种商品中自主选择中意
的礼品。而且，本次活动奖品
足够丰富，共计有300多个中奖
机会，最小奖项也是100元真金
白银的提货券。

现在万事俱备，只等你来
参与，还犹豫什么呢，只要进
店选购，或者登记报名，您就
可以参与进来。亲爱的读者朋
友，现在就行动吧。
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□本刊记者 张德生
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