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消暑挣钱两不误

夏夏日日创创业业，，就就这这么么玩玩！！
夏天，是一年中最富热情的季节，忙着消暑、忙着度假的我们，也正身处

全民创业、万众创新的激情时代。夏日的滚滚热浪带来了无限商机，有人从
吃入手，盯上消暑必备的烧烤、龙虾和水果；有人讲究实用，抓住孩子的兴趣
搞起培训大赚一笔……创业，在今夏成了“撸串”之外的又一热门话题，不妨
跟上创业者们的脚步，看他们是如何玩转夏日创业的！

本报记者 高倩倩

麻辣蟹、麻辣
皮皮虾、香螺、海螺
丝……看着这些美
味的卖相，麻辣味
的诱惑慢慢从舌尖
蔓延至全身，炎热的
夏季傍晚，这些美味
端上桌，再配上一杯凉
凉的扎啤，简直是夏日练摊
的标配。吃货们把目光紧紧盯在这
些食物上，更聪明的吃货则看准了
这些食物背后的商机，辣妈琳琳便
是其中一位。

26岁的琳琳家住寿光市羊口
镇，身为一枚资深吃货，她硬是把吃
的爱好发展成为了挣钱的买卖。借
助婆婆家靠海的优势，她在微信上
经营着一家海产品专卖店，最初只
卖新鲜海产品的她看中了夏日的练
摊经济，开始做起了新品熟食，既能
居家带娃又能赚钱养家，还可以随
时尝试新鲜菜品，简直是一举三得。

卸货、清洗、上锅、装袋、发
货……除了陪一岁多儿子玩耍的时
间，琳琳每天的行程大致都是如此，

“这大眼袋就是起早贪黑的证据。”
琳琳笑着说，光每天拍图、发单就是
一项大工程，不过看着小店的生意

越来越红火，身体累点，心里还是很
开心的。

“刚开始很难，中间也无数次想
放弃，不过现在想想只要坚持，持之
以恒就没问题。”琳琳说，除了自己
发送货物之外，琳琳还培养了很强
大的代理商队伍，她们也多是宝妈，
这样就可以分享育儿经，还能聊
聊销售经验，琳琳的小店最初起
步时也多亏了代理商们的鼓励
与支持。为了保证新品口味，每
次新上产品前，琳琳都会请代理
们试吃，大家反响都不错时，才会
发送给客户。目前新产品刚刚起
步，每天大约有100—200份左右的
订单，主要通过微信销售。

炎炎夏日给琳琳带来了无限商
机，也带来了烦恼。“天气太热，产品
保鲜就是问题，为了避免不必要的
纠纷，我已经暂停省外发鲜货了，直
发加工好的产品。”琳琳说，这样结
果就是损失一部分客源。

“我会一直做下去，条件允许的
话还会上些新产品。”琳琳说，“也会
继续发展各地的代理商，这样才能
让客源越来越广。”

创业真的没有想象那般容易，尤其是对于
那些没有什么社会经验的年轻人，很多有抱负
的年轻人都希望通过自己创业来证明自己，但
是创业成功者毕竟是少数，甚至不足1%。近日，
创新工场CEO李开复发布长微博，针对自己在
我国台湾地区参加活动时所见的年轻创业者的
热情场景，表达了自己对于这一现象的忧虑。面
对如此多想要通过创业来证明自己的年轻人，
他不得不在这升温的日子里泼下这冷水。

创业是一个艰辛的过程

创业往往比就业要辛苦百倍，而且经常要
自己不拿薪水，还要掏钱或者是借钱。就是你一
开始成功了，将企业办起来了也不见得以后就
风光无限，真正能够做成伟大公司的概率不足
万分之一。想要创业的人一定要想清楚。

创业者是有自信和自觉的

一个真正适合创业的人一定是一个聪明
的，有自信自觉，不畏艰险的人，他们遇到问题
往往都会通过自己去解决，而不是去请教哪些
所谓的演讲者、专家或者是业师，他们并不喜欢
这些心灵鸡汤。

创业者都是充满激情和理性的

创业者都是充满激情和理性的，他们热爱
产品和用户，以身作则、善于学习、工作勤奋且
全力以赴。他们是产品和服务的最好质检员和
改进者，并且还是创新者。

最好的学习机会是初创公司

想要更好的学习创业技巧的方法是加入一个
有经验的创办人办的中小公司，跟着他们学习技
巧，加入这样的公司后，可以从中学习它的运营和
文化。在一家小公司，比较少官僚政治，步伐特别
快，而且你有可能参与学习实践各个不同部门的
工作，不会成为某个小部门的螺丝钉。

满足市场需求、快速执行

真正好的创业者并不是仅仅依靠一个点子
就能成功的，点子一点都不值钱。真正能够促使
你成功的是看你能不能满足市场需求并且快速
执行。而要做到这点，需要强大互补的团队，多
方面的经验和能力，当然还有巨大的资金

验证市场

当你拥有了一个好的点子后，你所要做的
并不是马上去找投资人，而是去验证市场，从最
小的地方开始，自掏腰包，用最直接、低科技的
方式去验证。不仅如此，你还需要通过这个小市
场去产生盈利来养活团队，给他们希望。

不要只会纸上谈兵

这些所谓的创业活动可是适度的参与，但
是切不可养成“逢会必到”的习惯，掉入“纸上谈
兵”的陷阱，因为通过这些并不能真正了解创业
者的世界。
作为一个创业者，遭遇挫折，碰上低潮都是常有
的事，在这种时候，反省能力和自我反省精神能
够很好地帮助你度过难关。曾子说：“吾日三省
吾身”。对创业者来说，问题不是一日三省吾身、
四省吾身，而是应该时时刻刻警醒、反省自己，
惟有如此，才能时刻保持清醒。

链接

李开复：

向创业者泼冷水

解暑降温

再过几
天，中小学校的

孩子们便在上班
族羡慕嫉妒恨的眼

神中迎来了一年中最
长的假期——— 暑假。尽情

睡懒觉、肆意玩游戏、不用上
课不用学习的日子好像充满了

欢乐，可如果真这么想，就大错特错
了！他们迎来了一年中的集中“上
班”时间，除了各科目的课外辅导班
外，还有舞蹈、书法、乐器等各种特
长班，如此算下来，这假放的还不如
平时上课轻松呢！大批学生走进辅
导班，在学到一技之长的同时，也为
暑期培训带来了无限商机。

今年50岁的程斌是一名书法爱
好者，早些年忙于生意的他一直无
暇顾及爱好，去年暑假之前，他和朋
友联合开办了一个书法培训班，本
想以班会友，不料吸引了很多学员
报名，如今他的培训班上已有300多
名长期学员。“既能挣点钱，又能交
朋友，两不耽误。”程斌说。

程斌自幼练习书法，在朋友圈
中也小有名气，朋友搬家、开业时总
会向他讨一幅字。因为之前忙于生
意，经常有朋友唠叨他，说“把写字

的手艺丢
了太可惜，
应 该 带 个 学
生。”虽然一直有
想法，但忙于生意的程斌一直无暇
顾及，去年暑假之前，在一位朋友的
力劝下，他终于行动了。“当时，那个
朋友说，我只出技术股，去给学生上
课就行，其他工作都由他负责。”程
斌说，可自己不是闲的住的人，也加
入到紧锣密鼓的筹备中。找场地、备
桌椅、发布招生宣传，经过三个月的
筹备，他和朋友合办的书法培训班
赶在暑假之前开班了，初期报名的
学生就有近100名，这让他出乎意
料。“没想到这么多人，而且大的小
的，老的年轻的都有。”程斌说，基于
这种情况，只能启动备用教师，分班
教学了。

经过暑假教学的铺垫和近一年
的积累，程斌培训班已有300多名长
期学员，“能做到今天，主要是靠学
生口碑相传，再就是家长们也开始
关注孩子的实用性技能培训了。”程
斌说，如今他除了带一个精品班外，
主要负责老师们的培训了，业余时
间可以练练字，还能结交一些爱好
书法的朋友，一举多得。

书法爱好者程斌：

暑期培训

藏着大商机

炎炎夏
日，冰箱中
必 不 可 少
的便是雪糕
和水果，很多

爱美女士更是
将水果当成了正

餐，可是要顶着大太
阳到超市去买水果，想想就很心累，
若是水果也能像快递一样送货上门，
想必是极好的！“90后”何勇便让这种
想法成为了现实，他自创的水果配送
承诺24小时送货上门，精选水果、全
程冷藏，让人们不出家门尽享水果
盛宴的想法得以实现。

生于1991年的何勇在朋友眼中
是个“闲不住”的人，喜欢穷游，有时
带上几百块钱就可以去到很多地
方。平时很有想法的他也折腾过干
货、冷库之类的，朋友们都觉得他有
想法又敢想敢做，骨子里就是创业

者。在一次去上海游玩时，他发现了
当地的水果配送模式，心想自己也
可以试一试，说干就干的他回到济
南便开始了创业。

“其实，就是一个很突然的想
法，互联网时代，为什么不能把水果
搬到网上来售卖呢？”何勇说，因为
初期的资金和技术问题，他最初选
择了微信推广渠道。“水果品类很
多，像新西兰的奇异果、美国的脐
橙、泰国的榴莲、芒果、山竹等，以进
口水果居多，也有不少本地水果。”
何勇说，水果不像普通产品，对储存
环境有较高要求，一旦对货存预估
不足，就会有大量损耗，直接影响利
润。前期投入的十几万元一部分是
自己工作几年来的积累，还有一部
分来自父母的支援。

“刚开始没经验，主要是根据近
几天的销量来预估销量，总会有判
断不准的时候。”提到损耗，何勇有
些无奈。

为了更好地保证水果口感和降
低损耗，何勇租用了一间冷藏中心，
并努力将市场划片细分，尽量保证
客户下单后能及时送货上门。“好在
人们对水果的等待时间忍耐度还是
有的，两三个小时大家还是愿意等
的。”何勇说，目前每天有三四十单
的下单量，较初期的每天十几单已
有改观。他会总结配送、售后、损耗、
保鲜等各个环节的问题后统一改
善，扩大规模，期待三个月后能打开
更广阔的市场。

辣妈琳琳：

水产销售

因季制宜

“90后”何勇：

水果销售
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