
C08 巡城 2015年7月10日 星期五 编辑：刘光斌 美编：只文平 今 日 淄 博>>>>

挂 失

张帝熙出生证O372238192不慎
丢失，声明作废。

郑宗家370181198610314132就业
创业证丢失。

本报7月9日讯(实习生 周
一) 今天是齐鲁晚报小报童暑
期营销秀活动报名第三天，报
名依旧火爆。不少家长还通知
了自己的朋友，而“小报童”也
带来了自己的同学。

石女士的女儿去年就参与
了小报童活动。今年，她替女儿
咨询时，还问能不能替女儿的
朋友报名。“去年孩子参与卖
报，锻炼了能力，感觉这个活动
很好，我就把今年小报童活动
的消息发到孩子同学的QQ群
和微信群里了，几个孩子的家

长知道后就委托我报名。”很
快，记者的手机上就接到了石
女士发来的10条报名短信。“孩
子可以多几个伴，大家一起卖
报更有动力。家长也放心一
些。”石女士说。

王女士也是替邻居报名。
“两家孩子一起卖报，两家家
长轮流看着。毕竟我们家长没
有暑假，白天上班挺累的，早
上可能还不如孩子起得早。轮
流带孩子的话，这样都省心一
点。”王女士告诉记者，“我女
儿内向羞涩，我想让她练练胆

子。但是她一个人对卖报有点
害怕，不太愿意来。后来知道
有小伙伴壮胆，我又鼓励了她
半天，她高兴自信多了。”

与大多数小报童都是由父
母报名不同，13岁的张店女孩
朱惠暄自己电话报名。“我的同
学杜佳欣去年就参加了卖报，
我还帮她卖过一些，感觉很有
意思。今年她报名了，我也想和
她做伴。”朱惠暄说。

今年本报小报童售报活动
开始前将继续邀请专业人士对
小报童进行培训，每位参与的

小报童可免费获得30份齐鲁晚
报(价值15元)作为启动资金。第
一期活动将于7月13日开始，为
期两周。活动报名还在进行，名
额有限，有意参加的学生家长
请尽快联系我们，报名截止到
本周六。

活动报名地址：张店人民
西路 1 6号二楼西齐鲁晚报新
闻 部 。活 动 咨 询 电 话 :
15065899281，13864350531。短信
报名方式：编辑姓名+年龄+住
址 + 性 别 + 身 高 发 送 到
15065899281。

随着暑期小报童营销秀活动的
临近不少已经报名的小报童按捺不
住自己的激动的心情，已连续两年
报名的申小朵小朋友已经放出豪
言：“这一期就是冲着金奖来的，谁
也无法阻挡我夺冠。”

为此，申小朵还写了首诗《我曾
经走过的小路》，“我曾经走过的小
路，当我卖报纸的时候，有很多很多
人看着我，我当时很紧张，但是他们
都买我的报纸，我还是很开心。”

今年小报童营销秀活动报名第
一天，申小朵立刻要求妈妈给报了
名。作为一名已经有一年卖报经验
的资深老报童，申小朵总结了自己
的去年的卖报经验，她很神秘的对
记者说：“你们快点让活动开始吧，
我已经想好今年去哪里卖了，怎么
推销也想了好多方法。”

作为一名第一次参加暑期小报
童营销秀活动的王欣颜，是受到表
哥的影响来报名参加的，王欣颜的
表哥就是去年“喜旺杯”暑期小报童
营销秀活动一期的银奖得主。有这
么一位去年营销小明星的哥哥，小
欣颜紧紧抱住表哥这棵大树，积极
向表哥学习去年的营销经验。欣颜
也表示，她会努力向表哥看齐，争取
也能像表哥去年一样取得好成绩。

不过在报名的过程中，
有不少新晋小报童纷纷表
示，希望曾经参加过该活动
的师兄、师姐分享一些经验。

“选对地点，说话尽量‘甜’一
点。”这是去年暑期小报童营
销秀活动一期的金奖获得者
徐圣杰的取胜的秘诀，现在
她把这个秘诀分享给今年新
报名的小报童，她希望这个
秘诀能帮助他们在今年的活
动中取得好成绩。

作为一个过来人徐圣杰
还告诫小报童们：要调解好

心态，也许开始会在很多地
方碰壁，连续几个小时都没
有卖出一份报纸，连续好多
人都不会搭理你，但是这个
时候不能气馁，应该沉下心
来，总结一下自己之前哪里
做的不好。积极向其他小伙
伴学习比较好的营销方法，
结合自身的特点总结出适合
自己的方式方法。

李佳乐去年参加了小报
童卖报活动，也有自己独特
的营销策略，每天早上都会
在“八大局”早市推销自己的

报纸，时间长了早市上的小
商贩就成了她的老客户，由
小佳乐成功的营销策略我们
可以看到培养固定的客户也
是推销报纸的一个不错的方
法。

通过前几年活动的开
展，记者了解到，一般新的小
报童刚开始都会遇到各式各
样的问题，就会影响小报童
的卖报数量，所以刚开始的
时候一定不能好高骛远，要
做到量力而为，循序渐进的
增加自己领报纸的数量。

新加入的小报童热情高涨，纷纷向“老报童”取经

““调调节节好好心心态态，，迎迎接接卖卖报报考考验验””
小报童暑期营销秀即将开始，不管是新晋选手还是二度参战，小报童们都表现出昂扬的斗志。不过，也有不少小报童对对

于初次参战怀有紧张情绪，希望老选手们能支支招。

本报见习记者 李洋

小报童暑期营销秀的流程其实
很简单。不过即将参加的新晋选手
要做好心理准备。

首先，千万不要睡懒觉。每天上
班前读报人群较多。因此小报童早
上6点钟左右，先到制定地点领取报
纸，并学习分报、插报，将当天不同
版面的报纸组合成一份完整的《齐
鲁晚报》。领取报纸后，尽量吃点早
饭再开始行动。此外，天气炎热，建
议小报童们带好充足的水，家长最
好时刻陪同，也带一些必要的备用
药，以防中暑。

其次，卖报时须严格遵守规定，
按照报纸的市场价格售卖，切忌抬
高报纸价格。第四，上街卖报，一定
要注意安全。12岁以下的孩子不要
骑车,过马路要走人行横道，绿灯时
才能通过。当一名“卖报的小行家”
零钱很重要。建议孩子们准备方便
携带的小包，最好是小腰包，这样即
能腾出手来卖报又方便将钱整理
好。装报纸的书包和袋子也是很重
要的。最后，每天活动结束后，及时
清点所得，并制定第二天准备销售
的报纸数，及时告知活动组织方，以
确保第二天正常卖报。

喜旺直营店开到哪，“排队长
龙”就出现在哪，烟台、青岛、济
南……全省各地1000多家连锁直营
店，到处都有消费者排起长队购买
喜旺产品的景象，这被称为“喜旺现
象”。喜旺在全国同行业中率先提出
的国际连锁直营的经营模式，不允
许加盟，这是实实在在为消费者着
想，要让消费者吃到放心可口的食
品。

喜旺公司的源头控制、冷链体
系和连锁直营模式，也使喜旺成为
中国低温肉制品的佼佼者，集团研
发中心被认定为“国家农产品加工
技术研发专业猪肉领域分中心”、

“国家认定企业技术中心”。喜旺，不
仅仅是山东省第一个获得国家无公
害产品标志的熟肉企业，也是山东
省第一家加入世界肉类组织的企
业。

“老报童”授经验 助力新晋小报童

摩拳擦掌

小报童积极备战

十十名名小小学学生生组组团团报报名名小小报报童童
齐鲁晚报小报童首期暑期营销秀报名周六截止，报名电话：15065899281

卖报别忘安全

零钱要带够

烟台喜旺集团：

顾客满意度
全省第一
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