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本期暑期营销秀活动，吸引
了众多新选手加入，王汉阳便是
其中的一位。

“去年就想参加，可是报名晚
了，就帮着同学卖报纸。今年就早
点来报名了。”作为新选手，对参
加本次营销秀活动，王汉阳信心
满满。

9岁的杨嘉一刚够参赛年龄，
就拉着家长来报名。“去年孩子就
看见路上有卖报的小报童，当时
就想报名参加。作为家长，也一直
想让孩子参加这样的活动，体验
一下生活。”杨嘉一的妈妈说，去
年不够参赛年龄，今年肯定就不
能再错过了。

虽然是新选手，可杨嘉斗志
昂昂，提前选好了卖报地点。“要
去人流量大的广场，还有农贸市
场，见到路人还要主动上前打招
呼。”除了选好地点，杨嘉一说，有
不少同学及邻居小伙伴，也都已
报名营销秀，到时还能组团卖报，
目标直指冠军。

本次营销秀活动，奖品也格
外优厚。不仅为选手提供免费的
启动资金和服装，营销冠军赢取
苹果iPad，还有丰富的集体活动，
畅游水上乐园、免费看电影等活
动，目前报名人数已过半，快来挑
战吧！

本报记者 马辉 于伟

本报济宁7月12日讯(记者 岳茵茵)

“看到了课本中的实景，学会了和小伙
伴们融洽相处，这次的收获还不少来。”
11日晚上，临分别时，小营员们乐呵呵地
说。

11日晚上，本报“跟着课本下江南”
暑期夏令营首发团结束5天的行程。“在
枫桥景区背诵唐诗《枫桥夜泊》还真不孬
来！如果能多到课本中的景区走走，学习
效果会更好。”不少小营员和家长聊起这
次夏令营的开心事。

本报“跟着课本下江南”暑期夏令

营，5天走过南京、常州、苏州、周庄、上
海、绍兴、杭州7个城市。小营员中年龄最
小的只有9岁，最大的14岁，很多孩子是
第一次离开父母。在长达10个小时的路
途中，没有一个孩子叫苦。

每到一个城市，他们三三两两的在
一起，相互督促、相互监督。在行程中，孩
子们不但领略的当地的文化，看到了课
本中的实景，更学会了小伙伴之间该如
何融洽相处。看着同座的伙伴睡着了，9
岁的郑志甲从包里拿出衣服，给伙伴盖
上。遇到雨天，两个小伙伴打一把伞。这
些看似平常的细节，透露出孩子们的真
诚与成长。短短5天，小营员之间结下深
厚的友情。

每一次分离，是为了今后的重逢。本
次夏令营，小伙伴们收获满满的！

本报济宁7月12日讯(记者 苏洪印)

进名校、游故宫、沙滩上嬉戏、航母上吹
海风……这5天，小营员们看遍风光，尽情
玩耍，笑语盈盈。

11日下午，本报“我到北京上大学”
暑期夏令营首发团结束天津的行程，返
回济宁。

时间过得真快，转眼5天过去。这一
程，从北京辗转秦皇岛再到天津，孩子们
进名校、游皇城、沙滩上嬉戏、航母吹海
风，在玩乐中看透风景。

行程中太多的片段让人难忘。难忘的

是，游梭在故宫大大小小的宫殿时，孩子们
的敬慕和好奇，他们手拿纸笔，纷纷涌向导
游，寻问疑惑，探知历史；难忘的是，孩子们
光着脚冲向北戴河海滨浴场，戏水、捉虾
蟹，筑沙雕；难忘的是，登上天津天津滨海
航母主题公园，孩子们的兴奋和惊奇……
这一路，小营员们将各式风景看透。

这一程，孩子们还收获了友谊和成
长，加入团队，孩子们天真烂漫的天性显
露无疑，他们很快抱成一团，一起玩耍，一
起学习，帮着弟弟妹妹提行李，吃饭登车
时相互礼让，游玩中相互监督以免掉队，
晚上相互督促写日记，团队就像一个大家
庭，温馨、和睦、温暖、阳光。

这一程，载满笑声和友谊，无数镜头
留下了孩子们的天真烂漫，这一程，对孩
子们来说，更重要的是，关乎成长。

这这个个暑暑假假，，得得组组团团参参加加营营销销秀秀
参加营销秀赢iPad大奖，还能畅游水上乐园、看暑期电影

本报济宁7月12日讯(记者
马辉 于伟) 2015“九龙家

电杯”暑期营销秀活动启动在
即，尽管报名人数已过半，但咨
询电话仍不断，还等什么，喊上
小伙伴，来参加本报暑期营销
秀吧！除能赢iPad大奖，还能畅
游水上乐园、免费看暑期电影，
报名咨询电话2366529。

12日，不少家长带着孩子
前来报名。“孩子放假后一在家
待着，就在电视与电脑间来回
转悠。现在大了，也该出来锻炼
锻炼了。”当日一早，市民王女

士带着孩子前来报名。 “孩
子性格有点内向，卖报纸跟路
人打招呼，能增强交流能力。”
不少像王女士一样的家长，希
望在这个暑假，让孩子得到更
多的锻炼。

本次暑期营销秀活动特邀
9—14岁之间的学生参加，本活
动全程为公益性，不收取选手
的额外的参赛费用(进报款可
按需缴纳)，主办方还将提供服
装、各种奖品、各种活动等，每
位参加活动的选手可免费获得
30份《齐鲁晚报》，销售所得作

为启动资金。30份报纸卖完后，
参赛选手根据自己的能力再进
购《齐鲁晚报》。

今年主办方对原有的活动
方式进行了调整，所有报名的
选手将随机分到三个团队里，
三个团队分别命名，设有团长，
并由九龙家电资深销售经理担
任导师。在保留个人排位赛的
基础上，三个团队展开销量的
争夺，其中，每周一轮回，销量
最多的团队将获得畅游水上乐
园、听国学讲座、看暑期档电影
等一次素质拓展的机会。最终

胜出团队，还将每人额外获得
一份由齐鲁晚报特别定制的精
美纪念品。

参赛学生每天除了得到售
报应得的收入外，活动结束后，
将根据每人销售业绩，评出金、
银、铜奖，销量最高的选手可获
得iPad mini一部，其他选手可
获得相应价值的奖品。

选手来报名时，需提供的
一份身份证明。报名地址：济宁
市洸河路11号齐鲁晚报济宁记
者 站 发 行 部 ，报 名 电 话 ：
2366529。
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组团报名营销秀

相关链接

一名选手
在填写报
名 表 格
(资料图)。
本报记者

李岩松
摄

逛逛了了课课本本中中的的实实景景

小小伙伙伴伴收收获获满满满满的的

一一路路风风景景都都看看透透

收收获获美美景景和和笑笑声声

小营员们游天津滨海航母主题公园。 本报记者 苏洪印 摄小营员们在西湖边合影。本报记者 岳茵茵 摄
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