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A 事件
汇率波动带来出国热
银联国际近日发布的一

份报告显示，欧洲特有的深厚
文化底蕴，加上意大利米兰世
博会的举办，正促使其成为今
夏最热门旅游目的地之一。目
前，持卡人在欧洲使用银联卡
非常便捷、顺畅，6月以来，欧
洲市场的银联卡交易增幅超
过50%，意大利、德国、法国等
都是中国游客青睐的目的地。

据了解，欧元汇率划算也
是欧洲受到旅游者青睐的重
要原因。7月6日，欧元区核心
国家股市大跌，债市受避险资
金追捧，意外受到牵连的港股
出现逾三年来最大单日跌幅，
欧元兑16种货币全线下跌。

不过，虽然欧元表现坚
挺，但人民币近日兑美元走势
却波动较大，此前一周人民币
兑美元小幅反弹，近日又重新
下跌。7月6日，人民币兑美元
中间价报6 . 1172，为自6月11
日以来中间价的新低点。

业内专家表示，公投结果
出来后，国际汇市上美元这样
的避险货币走强，而非美货币
均走弱，人民币兑美元汇率走
低，主要也是受到这个因素的
影响。此外，近日证监会表示，
央行将向中国证券金融股份
有限公司提供流动性支持，也
令人民币贬值预期升温。

在中国货币政策宽松、美
元强势、国内经济下行以及前
期人民币升值幅度已经较多
的背景下，人民币中长期的贬
值压力还是大于升值压力。

B 建议
1 .汇率稳定时按需兑换
随着换汇需求逐渐升温，

在人民币贬值的预期之下，换
汇的工作是否应当尽早进行
呢？银率网分析师说，人民币
汇率政策目前以维持稳定为
主，最近一次兑美元大幅升值
还是在3月19日，近期人民币
汇率整体波动不大，套息利润
几乎没有，因此换汇时根据需
要兑换即可，不必兑换过多。

另外，无论升值还是贬值
的外币，在汇率稳定时兑换都
是比较合适的，也可以选择到
境外有银联标识的ATM支
取，这种方式除了安全性、便
捷性差一些，通常是最省钱的
兑换方式。尤其是部分银行借
记卡对境外取现还有优惠。有
些ATM每次支取的额度较
低，所以这种到境外支取的方
式推荐作为应急措施。

目前有部分银行结售汇
业务有优惠，市民可以比较之
后选择有优惠的，要相对更省
钱一些。

2 .全币种信用卡或有汇
兑损失

出境旅游，除了带外汇之
外，更多的消费者选择了刷卡
消费。据了解，当前很多银行
推出了全币种信用卡，可以省
去兑换外币的麻烦，是出国旅
游不错的选择。

全币种信用卡是指信用
卡支持多个国家货币刷卡消
费，持卡人在境外消费时，透
支金额会以当地货币直接计
入对应账户。假设持卡人在英

国旅游，当地的货币为英镑，
持卡人刷全币种信用卡消费
时，消费的英镑会根据消费当
天的汇率，将这笔英镑先换成
美元，再换成人民币，持卡人
回国后只要还人民币就可以
了。不过，专家提醒，虽然省去
了兑换外币的麻烦，但是在这
个消费过程中，因为发生了货
币转换，还是会有一些汇兑损
失的。

此外，全币种信用卡是只
有国际发卡组织的信用卡，因
为目前国内的支付清算系统
依然没有对外开放，还是由银
联一家独大，所有全币种信用
卡 是 没 办 法 在 国 内 的 银 联
POS机上消费的。

C 保障
旅行保险可在线投保
暑期出游同样不能忽视

保险保障的重要性。据了解，
旅游保险产品主要是针对旅
客出行时间段设计的，具有承
保周期短、保费低、保障全面、
购买便捷、理赔简单等特点。

对于跟团旅游的游客，有
一个被公认的误区，认为旅行
社已经买了保险，自己就无需
再买了。事实上，旅行社责任
险保的是因旅行社自身过失
造成的游客损失，而对自然灾
害等意外事件并不赔偿。保险
专家介绍，完备的旅游险应该
包含旅游期间的人身意外伤
害、医疗和紧急救助三项。

对于跟团出行的消费者，
可以首选意外伤害保险，一般
来说意外伤害保险的保障包
括两个方面：因意外伤害导致

身故或伤残，因意外伤害产生
的医疗费用。一家人出行也可
以考虑购买综合性的旅行意
外险。此类产品费用低，针对
性强，赔付额度高，也涵盖了
主要的出行风险。值得关注的
是，旅行意外险的一些产品还
包含了灾害性天气引发的航
空延误、机票改签、酒店住宿
等赔偿。

保险险专家指出，对于出
境游的消费者，在购买保险时
应主要关注以下几个方面：一
是看国际救援机构是否可靠；
二是看医疗费用是否垫付；三
是看免责条款；四是看退保条
件。

在意外医疗险的保额选
择上，则要注意因地制宜，去
往美、加、澳、日等发达国家，
尤其是欧洲这类医疗成本较
高的地区，保额应在三十万元
以上；相对而言，新马泰等地，
保额就不用那么高，对应保费
也更为低廉。

对于投保渠道，随着网络
销售开放式平台透明度的增
加，已经有不少消费者习惯了
在线投保。淘宝、天猫、保险公
司自建的网上商城以及各家
保险公司的微信公众号，均已
实现意外险、旅行保险等产品
的在线销售。由于网销保险没
有实体店，省掉不少中间环
节，因此保费低廉。目前市面
上一份短期的意外险仅需几
元到十几元不等，消费者还可
以根据自身实际情况增加盗
抢险等更有出游针对性的保
险产品。

出出境境高高峰峰 理理财财保保障障两两不不误误
俗话说“人闲钱不闲”。对于工

薪一族来说，暑假还是需要正常上
班和理财，尤其是当前股市不给力
的情况下，如何选择合适的理财方
式成为上班族关心的话题。

6月末，央行同时放出降息与降
准大招，双降之后，理财产品收益率
自然会应声下跌。理财分析师认为，
针对理财收益走低的趋势，短期来
看，投资者可以重点关注银行在售
的高收益理财产品，这些年中效应
影响下的高收益产品，是不可多得
的阶段性投资机会，可以为投资者
很好地锁定下半年的收益。从长期
来看，股份制商业银行的理财产品，
其平均预期收益率相对较高，投资
者可以加强关注。

除却银行理财产品，有业内人
士建议投资者可以关注债券基金和
一些优质P2P平台理财。在利率走
低的趋势下，债券的价格持续走高，
债券基金会有不错的投资机会，另
外一些优质的P2P平台，其投资收
益相对来说也是比较可观的。

据悉，降息降准除了影响投资
市场，降息也引发了保险市场的变
化。降息将扩大保险产品与理财产
品的竞争力，使保险产品在与理财
产品PK中吸引力大增。而投资收益
率的提升又进一步带动保费收入增
长，从上半年保险运营看，业绩增长
可喜。

值得关注的是，随着保险产品
利率市场化放开，万能险的最低保
证利率为3 . 5%，而以目前各家保险
公司万能险结算利率来看，基本都
超过3 . 5%。截至6月30日，在招财宝
平台推出的12款万能险中，最高年
化结算利率已飙升至7 . 65%，最低的
也是6%。相比之下，投资型保险产
品的年化收益率早已经高过此前一
直被推崇的宝宝理财品。而在股市
不断震动的前提下，投资型保险产
品的市场正在逐步打开。(宗合)

中国旅游研究院此前报告显示，中国已成为世界第一大出境旅游客源市场与第一大出境旅游消费国，出境游必
不可少的是使用外汇、使用信用卡和购买保险，暑期已至，打算出国旅游的人也需要做一些攻略了。
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本报讯(通讯员 张丽) 今
年以来,工行济宁分行主动适应
经济增速放缓和经济结构调整的
新常态，加大票据直贴业务的营
销力度,实现票据直贴业务量和
票据规模的同步增长。上半年，该
行累计办理票据直贴近20亿元,
较同期增幅达78%。

加强大客户营销，提高大客
户贴现占比。对大客户制定一户
一策的营销方案，上下联动，跟踪
营销，提升优质市场份额，优化票
据资产结构。

加快业务创新步伐，提高风
险低的电子票据贴现占比。扩大
贴现业务中的电票占比，增强票
据资产的流动性，加快票据周转，
提高票据资产质量。累计办理电

子票据贴现10亿元，占全部贴现
额的48%。

充分利用工行总、省行各项
优惠政策，持续做好小微企业贴
现业务营销。小微企业营销实行
名单制管理，有效推动小微企业
贴现业务发展。上半年累计办理
小微企业贴现6亿元，较同期增加
5亿元。

夯实基础管理，严格控制业
务风险。通过现场培训和网上培
训相结合，组织全市客户经理和
票据从业人员培训，树立合法经
营意识，提高风险防控能力。同时
加大检查力度，开展全市票据业
务检查，进一步规范票据流程和
管理要求，提高票据资产质量,保
障票据业务快速健康发展。

本报讯(通讯员 于方文) 近
年来，工行曲阜支行加强个人贷款
业务规范管理，坚持量质并举提升
综合竞争力，个贷业务指标在系统
及同业的优势地位得到进一步巩
固。6月末，该行个人贷款首次突破
10亿元大关，市场份额继续保持辖
区各金融机构之首。

工行曲阜支行地处中外闻名
的旅游城市，随着曲阜市社会经
济加快发展，特别是在曲阜成功
创建全国卫生城市品牌带动和

“京沪高铁经济圈”的强力拉动
下，曲阜房地产市场投资及需求
趋旺。该行紧贴市场需求，坚持个
人住房贷款优先发展，多次开展
市场调研并召开专项推进会，明
确贷款政策、激励措施和工作要
求。“新国五条”出台后，该行精心
制定营销策略，广泛开展个贷投

放竞赛活动，组织营销团队进楼
盘全方位开展品牌营销，将具有
规模的楼盘纳入营销目标，提前
收集项目资料，在第一时间申报
准入。对获得上级行准入批复的
楼盘，及时加强与开发商和售楼
人员的合作，为购房客户开辟绿
色贷款渠道。

为了着力提高办贷效率，该
行对内强化协调配合，出台限时
办理制度，增强个贷各岗位、各环
节工作执行力，确保了贷款的及
时发放。对外实行优质服务，明确
规定个贷工作人员手机必须保持
24小时畅通，做到随叫随到，及时
解决客户遇到的疑难问题。在贷
前调查、贷中审查、贷后管理等环
节上，全程为客户提供专业服务，
获得开发商和客户的好评，同时
提高了业务交叉销售率。

工行济宁分行票据业务实现快速发展

曲阜工行个人贷款余额首次突破10亿元

本报讯 (通讯员 宋传贺 )

近日，银联商务在嘉祥嘉运出租
车公司试点的易POS已顺利开通
上线，在嘉祥县有部分出租车坐
车可以刷银行卡付费了，乘客只
要持有任意一家银行的银联卡就
可直接刷卡支付。这一新鲜事物
的出现引起了不少市民的关注。
出租车上安装易POS机操作方便，
不用到处找零钱，出租车POS机系
统是由智能手机和易POS机刷卡
终端组成，在手机上下载一个软
件通过蓝牙传送到POS机上，司机
在自己的智能手机上按照计价器
上的数目输入金额，乘客刷卡后
输入密码，并在司机的手机上签
名确认交易，整个过程不到20秒
钟，非常的快捷。

嘉祥试点乘出租车刷银行卡付费

本报讯(通讯员 戴鼎伦)

近日，广发银行济宁分行为济宁
盛明祥商贸有限公司成功发放
100万元小企业随借随还贷款，这
是广发银行在山东省内办理的第
一笔小企业随借随还信贷业务。
广发银行此次推出的小企业随借
随还信贷业务主要有三大特点：
一是电子化、自助化，可通过企业
网银和小企业手机银行等电子渠
道实现贷款自助发放和偿还。二
是一次审核，随时发放，授信额度
经线下审核、启用后，在有效期内
可24小时通过电子渠道进行支
用，资金实时到账。三是循环使
用、随借随还，在授信额度有效期
内，客户可随时进行支用、偿还，
按日计息，节省财务费用。小企业

随借随还信贷业务模式很好地适
应了小企业“短、小、频、急”的融
资需求特点，为小企业提供了更
加便捷、高效、经济的金融服务，
一经落地迅速获得小企业客户的
高度认可与赞誉。

据了解，广发银行济宁分行
积极打造一站式、全方位的服务
平台，构建具有广发银行特色的
小企业“六专”服务体系，即专营
机构、专职团队、专项产品、专业
流程、专门系统、专项资源，在原
有小企业标准化产品基础上，为
小企业客户量身打造标准化融
资解决措施和综合服务方案；成
立小企业金融中心、小微支行等
专营机构，与小企业“3+1”专营
团队等前台营销岗位人员配合，

形成前、中、后台职能清晰、分工
明确的小企业业务运行机制；对
小企业授信不设置规模上限，信
贷资金优先配置小企业，可实现
实时审批、实时放款；对小企业
授信实行流程化作业，积极推行

“总行103工程”，即小企业授信
业务实现10天受理、3天审批，打
造快速高效的“信贷工厂”。同
时，制定行业授信指引，对中小
企业授信结合“圈、链、会”对客
户实施批量开发，推出协会贷
款、园区贷款、核心客户1+N供应
链融资等批量产品方案。

截至6月底，广发银行济宁
分行小企业贷款余额12040万
元，较年初增加8660万元，累计
投放15160万元。

广发银行济宁分行

“随借随还”助力小企业
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