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普普利利思思涨涨价价,,百百脉脉泉泉和和泉泉娃娃不不跟跟
房租、人工费不断攀升，水站经营压力大

以一个家庭一周一桶水的消耗
速度计算，每年一个家庭大约消耗
50桶桶装水，而一桶水涨价一元，一
年要多掏出约50元钱。“有的人不在
乎，有的人会抱怨涨价，具体情况怎
么样不好说，”康店长说，“但也有的
市民一听说涨价，就提前屯了不少
水票。”

也有业内人士揣测，普利思桶
装水涨价一定程度上也是一种促销
或者宣传。“提前半个月通知涨价，
会使得不少市民屯水票，对其也是
一种促销或者资金回笼的手段。”

业内人士分析，作为民营企业，
济南普利思矿泉水有限公司水价上
涨有利于缓解资金压力，提高收益，
但一定程度上扩大了无证生产的小
厂的生存空间。“市场上桶装水的竞
争确实很激烈，一些杂牌子的桶装
水可能会以价格优势求得生存空
间。”该人士说。

山东省饮料协会饮用水专业委
员会主任陈建海称，普利思、泉娃、
百脉泉水业，这3家桶装水企业市场
占有率达80%，而济南市共有79家获
得生产许可证的桶装水生产企业，
另外还有若干无证生产的水厂。

市场占有率最高的普利思矿泉
水公司涨价，会不会带动整个济南
桶装水市场价格的上涨？记者联系
了济南百脉泉矿泉水有限公司和济
南泉娃饮用水有限公司，两家公司
负责人均对记者表示，水站经营成
本上升是整个行业的状况，但目前
两家公司会根据自己公司的情况和
经营战略，以及市场调研后的结果，
决定是否涨价。但至少，近期内两公
司不会对桶装水进行涨价。

普利思涨价

市场暂不会跟涨

普利思水站

由于生产成本以及水
站经营费用大幅提升，济南
普利思矿泉水有限公司的
桶装水涨价一元。记者调查
发现，水站经营成本上升是
行业现状，尤其人力成本不
断增加。市场占有率最高的
普利思矿泉水公司涨价后，
百脉泉和泉娃均回应，近期
之内不会跟着涨。

16日，细心的市民会在街
头巷尾的普利思水站门口发现
一张通知，上面称由于生产成
本以及水站经营费用大幅提
升，自2015年8月1日起，普利思
天然矿泉水、天然泉水、纯净水
等全部提价1元。

济南普利思矿泉水有限公
司在济南市区有500多家水站，
是济南桶装水市场占有量最高
的企业。此次涨价，是否真的是
因为经营成本提升？

“自2012年以来，这是普
利 思 矿 泉 水 公 司 第 一 次 涨
价。”济南普利思矿泉水有限
公司场部孙经理称，三年来
公司的生产和水站经营成本
都增长很多。

孙经理称，近年来桶装水
公司经营的生产成本和人力
成本增加，是行业内的普遍
现象。除了设备更新以外，人
力成本、房租等的上涨增加
了企业的负担，也严重影响了

水站经营稳定。
“3年前，在济南主干道都

可以见到普利思水站的门头
房，而这两年在大街上鲜见普
利思水站了。”孙经理说，由于
房租昂贵，不少水站选址居民
区或者地下室。

“以解放桥一送水站为例，
四间房原来的房租只有1万，而
现在已经涨到3 . 8万。”孙经理
说。十亩园小区内一家普利思
水站的康店长介绍：“每年的房

租都会涨2400块。”这家二十来
平方的门店，一年房租需要三
万多元。

送水的油费还有车耗也
是一笔不小的费用。康店长
店里有 3辆送水的电动三轮
车 ，每 辆 三 轮 车 配 有 5 个 电
瓶，每个电瓶约4 0 0元，而这
些电瓶每年就要更换一次，
再加上车辆其他配件的更换
与维修、损耗，每年在车费上
要花约1万元。

除此之外，近年来人力成
本的上升，是普利思矿泉水公
司价格上涨的重要原因。记者
了解到，送水师傅多是与加盟
水站形成雇用关系，有的送水
工有底薪，而许多送水工并没
有，每天送多少桶水挣多少钱。

记者了解，每送一桶水，送
水工可以抽取1-2元的提成。
以十亩园小区的一家送水站为

例，店内雇了两名送水工，每名
送水工每天能送100多桶水，
每桶水挣1 . 5元，一天挣150
元。除去休假，每月能挣3千
多块钱，而相应的保险、福利
等一律没有。

“济南这么热的天气，每天
骑着电动车，挨家挨户爬楼送
水，这些钱确实不多。”孙经理
说。以每桶水18 . 9L来算，送水

工一天要扛起1 . 89吨的水。
由于送水时间不定，有许

多送水工的工作时间很长。
“一般是早晨 7点多上班，有
的水站晚上10点才能下班。”
孙经理介绍，送水时间最忙
的时间段集中在早晨 9点和
下午5-8点。

工作的辛苦与报酬较少，
使得不少送水工干了一段时间

就辞职不干。“年轻的嫌挣得
少，年纪大的嫌累。”五里牌坊
一家普利思水站的肖店长说。
送水工的招工难让不少水站店
长提起来就头疼。“一年换五六
个送水工很正常，这出力的活，
没人愿意干。一般坚持3个月就
不干了。”肖店长说。在肖店长
的水站，仅有的一个送水工已
将近60岁。

康店长一家经营水站十多
年。“从2004年开始我就经营这
个水站，印象中这十多年只涨
了3次价。”

多年来，成本不断地提高
是事实，但水站的利润是不是
也被成本压榨得所剩无几？某
普利思水站的工作人员告诉记
者，购进一桶矿泉水要8 . 7 5
元，一桶纯净水6元。记者计算，

以市场价格14元和10元计算，
每桶水可以挣到5 . 25元和4元，
除去1 . 5元的送水提成，每桶剩
余3 . 75元和2 . 5元。以一家店一
天卖出240桶水来算，一天可以
挣近千元。这样算来，水站的利
润并不低，但为什么每家水站
都叫喊经营利润低呢？

该店长解释，因为公司每
年都会售卖大量水票，给出多

种优惠，因此在送水时用现金
结算的用户不多，平均到每桶
水上的利润也就3 . 3元左右，
除去1 . 5元的人工费，只剩下
1 . 8元每桶的利润。

涨价会不会带来客户的流
失？对此，济南普利思矿泉水有
限公司场部孙经理表示，在这
方面并没有过分的担心。“虽然
价格上涨，但是我们会提供更

优质的水源和服务，以价高换
质优，我们觉得消费者会接
受。”

另外，山东省饮料协会饮
用水专业委员会主任陈建海认
为，由于桶装水用户的订购习
惯，以及换桶装水需要退桶、重
新联系水站等手续繁琐，因此
不会对市民订水习惯产生很大
的影响。
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房租压力大，主干道再难见水站门头房
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成本高，利润低，水站经营压力大

普利思涨价通知。

相关链接


	C11-PDF 版面

