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“我要哭了，活了18年，就没今天这么激动
过。”6月19日，许英豪在自己的微信朋友圈写
道。这天，山东欧豪国际贸易有限公司注册成
功。发起人许英豪，是公司最大的股东，年仅18
岁。

许英豪在高二时候就去往新西兰留学，50
万元的留学费是他自己赚的，不仅如此，他还
帮父亲还了30万元外债。从之初帮同学代购、
到自己成立代理团队，再发展成今日成立自己
的护肤品公司和国际贸易公司，没有物质丰厚
的家底，18岁的许英豪白手起家，如今，他正带
领着他的股东小伙伴们，在创业的路上越走越
远。

本报记者 王丽丽

人生第一桶金

初中一毕业，办起培训班

2012年，许英豪初中毕业。当时，他的学习成绩并不
理想。瞅准了假期很多学生家长无暇照顾孩子的现实，同
年级的孩子或在享受假期、或在利用假期补习时，15岁的
许英豪办起了培训班。

起步资金受限，于是，教学场地，他们选在了小区内
一主体建成但尚无人居住的别墅内。至于老师，则是许英
豪高中尖子班三位玩得很好的哥哥姐姐。很短时间，这个

“看孩子兼顾教学”的培训班就准备就绪。
许英豪负责的工作是招生。印刷传单，靠小区朋友宣

传，这个假期，他们的培训班招生十五六个，每个学生学
费600元。通过组织此次培训班，许英豪赚到了人生第一
笔钱，足足有5000元。

暑期培训班结束之后，他利用赚来的5000元钱，在剩
余的十几天时间里，去南方转了转。“济南到西安，西安到
成都，成都到都江堰……”这一张张硬座车票是许英豪这
个假期的出行记录。

“一直以来，自己学习不好，家里也没钱，所以，我只
能自己赚钱买喜欢的东西。”许英豪告诉记者，15岁的他
敢想敢做，得益于家庭对他的教育方式，一直以来，家里
对其都是放养式管教，“最重要的是把人做好。”这也养成
了许英豪敢闯、乐于交朋友，喜欢多游历、多看的性格。

虽然他在更小的时候也去摆过地摊，但那都是小打
小闹。第一桶金让许英豪尝到了创业的甜头，从这以后，
他更加坚定了自己的想法：继续去发现，赚更多的钱。

事业初起步

微信尚未兴起，做起了代购

2013年，许英豪上高一。由于高中开始实行寄宿制，
很多同学网上购物面临的问题是没有支付宝，有的没法
收货。每天回家住宿的许英豪又从里面嗅到了“商机”：他
开始帮同学代付款、待收货，根据物品不同，每单“劳务
费”五元到十元不等。利用家里的地下室，他建成了一个
临时小仓库。当其他孩子热衷于各种“淘”的时候，他已经
默默地攒了3000元钱。用自己赚来的钱，2013年11月份，
他请了个“大长假”，去上海学雅思。

之所以去学雅思，许英豪告诉记者，他很早就有一个
出国梦，那是源于刚生高中时一次亲戚聚会，“当时正好
有在新西兰留学的亲戚，听他们讲外面留学多好，再加上
我的学习成绩并不理想。”许英豪告诉记者，那次聚会，在
他心里埋了一颗出国学习的种子。去上海学雅思，无意却
开启了他的代购生涯，正因此，许英豪第一个代购团体称
为“沪上代购”。

刚到上海的时候，看到上海火车站附近有很多名牌
鞋子折扣店。借势山东上海两地鞋子的差价，与营业员交
流之后，在微信刚兴起时，许英豪做起了“微信代购”。当
时的代购还是一个新鲜事物，所以，到2013年底，从联系
营业员最后到联系鞋子厂家、依靠代购鞋子，他已经收了
六七十个代理，赚了五万元左右。

但是，代购鞋子随之出现的问题也逐渐显现，鞋子鞋
码退换麻烦、有时厂家发来的鞋子真假参半，“若不转型，
则道路将越来越窄。”再加上国内各种小代购浮出水面，此
时，许英豪果断放弃代购鞋子，而是改为代购澳洲产品。

“产品都效果很好、并且能保真。”同时，加上国内一些卖得
比较好的护肤品品牌，一年时间，许英豪的团队从之初的
六七十人成长为300余人，而他的财富也集聚到80多万元。

他的第一个梦想——— 出国留学终于能落地了。留学
的50万元学费是他自己赚来的，不仅如此，他还帮着父亲
还了30万元外债。

比别人快一步

微商泛滥时，大胆成立公司

如今，微商已经不是一个新鲜词，甚至已经烂大
街。与其他微商面临的问题一样，许英豪面临着微商
品牌越来越多的同时，代理流失严重也更加显现。究
其原因，许英豪分析，他没有实现代理利益的最大
化。从厂家拿货，甚至还有总代，这一层层关系最终
导致了其手下代理的利益流失。

如何实现现有代理利益的最大化，永远都比别
人快一步的许英豪做了一个大胆的决定：自己成立
公司生产护肤品，利用现有团队进行销售！并且，公
司的模式并非自己全部投资，而是自己占有51%股
份外，其他股份全部由代理占有。

“群鱼吃大鱼的时代已经到来。”许英豪告诉记
者，成立公司生产产品的想法一落定，在之前代理护
肤品的基础上，他利用一个多月的时间做了一份策
划书，并且将策划书传给了自己的代理。“把股份分
出去最根本的目的，就是群策群力，参与的人多了，
更将利于公司的发展。”

产品策划书一石激起千层浪，一时间，之前的很
多代理纷纷成为了公司大小股东。“有的投资5000，
有的投资10000元。”原始资金不到一天时间就全部
到位。

许英豪公司生产的第一款自主产品是女性日常
必备的爽肤水。

为了将产品打造成能长远发展的良心品牌，同
时利用自己身在新西兰的优势，产品的原材料全部
取自新西兰。

“新西兰被称为世界上最后一片净土。对于生产
爽肤水所需的原材料来讲，新西兰的优质水源、空气
等等，都为产品质量提供了先天条件。同时，国外法
律、卫生条件非常严格，这也为原材料的质量提供了
强有力的保证。”

8月份，公司产品即将试生产面市。目前，新产品
的河北省代、北京代理、山东省代等多个省市的代理
都已签约完成。与此同时，为了配合公司产品销售，
许英豪在山东邹平注册成立了欧豪国际贸易公司，
总经理助理、人事部文员等，公司各部分成员都在紧
锣密鼓的招募中。

◆许英豪：一个人，在路上

没伞的孩子就应该快点跑

当其他孩子刚刚高中毕业的时候，许英豪在
新西兰留学已经满一年了。从高二开始做代购，到
现在成立自己的公司，他几乎每天凌晨2：00睡觉，
早上八点左右起床。一直以来，他都是一个人，在
路上。

起初以为的国外留学很美好，现在他只能一
个人面对生活上、工作上的问题。“一直都是一个
人，毕竟我一个人的想法有限，这也制约了事业的
发展。”基于此，此次成立护肤品公司，许英豪放弃
了看上去的利益最大化，自己独资，而是在自己掌
握话语权的情况下，将股份分给了一直以来跟自
己打拼的代理。他的小伙伴们遍布全国各地，河
北、大连、浙江、上海、安徽等地，他的团队成员几
乎都是比他大的哥哥姐姐，甚至还有山大研究生。

许英豪骨子里有一股劲，不达目标誓不罢休
的“狠劲”。许英豪告诉记者，自从爸爸退休做工程
投资失败之后，家里便欠了几十万元外债。在这种
情况下他出国留学的学费、生活费等等只能靠自
己赚取。

2014年9月4日，许英豪在自己的朋友圈里这
样写道：今天我跟着爸爸出门到处送礼，心里很难
受！大过节的还要这样，委曲求全，有时候被人看
不起，还那么辛苦，我一定要好好努力，争气，这些
都会反过来的！配图则是轿车后座装满当地特产。

为了不让家里人受委屈，为了让自己的需求
得以满足，18岁的许英豪不得不比别的孩子跑得
更快。

2013年底，许英豪去上海学完雅思回家之后，
便开始做起了代购。这段时间，许英豪的妈妈到了
孕后期。原本应该帮着爸爸忙前忙后照顾妈妈的
许英豪，这段时间眼睛一直盯在了手机、电脑上。
即使一直以来家里对他的教育都是放养式，“只要
他能做一个好人就很少去管。”但这段时间，在许
英豪爸爸的眼中，许英豪“太过分”了！

“好儿子，爸爸终于又看到你的纸条了，谢谢
你对我的关心，你真是越来越懂事了，祝你学习进
步，天天快乐！爱你的老爸！”这样温馨的小纸条，
曾是许英豪父亲和儿子的交流方式。但在许英豪
做代购之后，父子之间的言语交流没有了，爸爸甚
至开始刻意冷落许英豪。这位父亲一度以为：他的
儿子丢了，回不来了!

直到大年三十，许英豪母亲生下小弟弟时，父
亲的才真正明白了儿子在做什么。母亲生产转院，
他跑前跑后，这些都看在了父亲的眼中。同时，一
直以来，许英豪瞒着父亲攒的几十万元留学费也
让父亲开始明白，自己的儿子是在做自己的事业。

在许英豪父亲的眼中，责任、善良远比钱更重
要。在许英豪出国前，父亲又以其与儿子特有的沟
通方式，给许英豪发了一段心里话，希望孩子不仅
仅是为了钱活着，他告诫自己的儿子，要做一个善
良的人、有责任心的人！

也正因此，许英豪告诉记者，他的公司，现在
已不再单纯追求个人利益最大化，而是要带领着
小伙伴们一起赚钱！

◆父亲：误以为儿子迷失自我

责任、善良远比钱更重要

创业之余许英豪不忘充电，最近他喜欢上了
王健林的《万达哲学》。

图为许英豪为公司招聘。

1188岁岁““学学渣渣””年年入入百百万万建建公公司司
邹平许英豪高中自赚50万元留学新西兰，替父还债30万元
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