
换换55次次车车算算啥啥？？换换大大奔奔也也不不是是梦梦
当初创业一下午只赚了5毛钱，现在这个小伙开公司利润滚滚来

上学就创业：

从一下午只赚5毛钱到三天挣一万元

“时间过得真快，转眼间已经
毕业一年了，从大一至今，在创业
的路上已经摸索了4年，经历了从
孝和业务团队到现在的烟台孝和
企业管理咨询有限公司的转变。”
董晓说，之所以起名孝和，是因为
百善孝为先，诸事和为贵。孝是品
质，和是处事态度。

“都说创业很苦，很累，说实
话我并没有觉得，倒是感觉这样
的人生很充实。”董晓告诉记者，
刚上大一时，同学都在享受着大
学的各种乐趣，而他唯一的乐趣
就是捣鼓东西，摆摊卖小饰品，

“永远记得首次出摊的那一个下
午，整整一下午的利润仅为5毛
钱，只卖了个小饰品出去。热水

袋、孔明灯、各种稀奇古怪的东
西都摆过摊，赚的第一桶金是海
鲜大礼包批发。”

烟台高校的很多学生都是
内陆城市的，过年回家首选的烟
台特产当然是海鲜了。“卖海鲜
大礼包那会儿是真遭罪，没有
车，有的学生代理卖不动要退
货，和团队的兄弟拿着胶带把箱
子捆在一起，在结冰的路面上把
货拖到站点，再坐公交车把货运
回学校大学生创业园，公交车上
的乘客都投来异样的眼光，人家
可能觉得哪有这样的生意人，把
公交车当货车，搬上来十多箱
货。”董晓说，“想起批发海鲜大
礼包那会儿，有一种说不出的酸

苦，大冬天的几个小兄弟跟着一
起去搬货，一个小兄弟说哪怕有
一个破面包开着也好，那时我感
觉车对我来说只是一个遥不可
及的梦。”

董晓说，卖完大礼包后不
久，他便买了辆助力车当代步工
具。后来，又接触了教育培训行
业。“自考、职业资格证的培训，
只要踏下心来干，肯定会慢慢熬
出头，干教育培训后又买了辆大
摩托车，有了车就方便多了。随
后又涉足了通讯行业，承包了烟
台职业学院新生充值卡的销售，
三天挣了接近1万元，把大三的
学费交上，又买了辆二手捷达
车。”董晓笑着说。

转眼间三年的高职生活结
束了。但董晓的创业生涯并没有
随着大学生活而结束，而是更加
充实。董晓毕业后没有选择找工
作，而是继续创业。

“ 创 业 必 须 要 有 好 的 项
目。”董晓说，有车以后经常接
那些比较有本事的人吃饭，跟
他们取经，帮他们打杂跑腿，一

来二去慢慢成了熟人，接触了
驾校的几个朋友，前期是给他
们招生，积累了一定成本后，上
了 自 己 的 教 练 车 和 自 己 的 教
练。逐渐发现一个人的力量很
难把生意做大，他便把车和教
练员入股了一家大的驾校成立
分校。“现在这个驾培业务很稳
定，效益也不错。”

2 0 1 5年春节，董晓回海阳
老家过年，头脑灵活的他发现
镇上没有快递网点，便立即联
系人在县城找到汇通和全峰两
家快递公司达成合作协议，“这
也为很多电商解决了乡村市场
最后一公里的问题。”董晓说，

“目前这个还没有见到大的效
益，但我看好这个市场。可以尝

试。”
董晓说，“我当初选择烟台

职业学院，就是看到学校有个大
学生创业园。”董晓从上大一开
始折腾，随着事业的发展，自己
先后从助力车换成了摩托车，又
换了一辆捷达，随后换成雪铁
龙，再后来换成比亚迪，还拥有
自己的雪铁龙教练车。

2014年7月，董晓大学毕业
后，注册了自己的孝和企业管理
咨询有限公司，业务范围是驾培
服务，教育培训以及各种新型业
务。“哪种项目有利润，咱就去找
哪种项目。”董晓说，他喜欢创业
和挑战，换车只是事业发展后的
水到渠成，“我想只要努力，将来
开宝马坐大奔也不是梦想。”

毕业后创业：

从打杂跑腿起步，做驾培服务成立公司

本报记者 李楠楠

你的一生中会有几辆属于自己的车？有人说一辆，有人说两辆，有人说三辆……而刚从烟台职业
学院毕业一年的董晓已经凭借自己的努力换了5辆车。董晓说，自己开什么车，看自己事业发展和项目
需要。只要努力，将来开宝马坐大奔也不是梦想。这个“90后”小伙说自己就是一个爱折腾的人。

“我不是技术型人才，只能干通过开
发市场提高公司盈利的生意。我始终认
为，只有营销才是利润，其他都是成本，
无论做什么行业，哪怕这个行业再高大
上，没有客户一样难生存。”董晓说。

创业故事
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