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貂貂王王村村里里鲜鲜事事多多，，家家家家都都有有貂貂和和貉貉
——— 郓城县陈坡乡马楼村发展“一村一品”侧记

文/片 通讯员 李英 魏忠友
记者 崔如坤

“貂王村里鲜事多，家家都
有貂和貉。”郓城县陈坡乡马楼
村是远近有名的“貂王”村，一
半以上的村民从事水貂、貉和
狐狸等特种养殖，养殖户人均
收入超过3万元。高峰时期全村
总存栏量达30万只，种貂67000
只，产值达7000多万元。近日，
记者来到马楼村走访，一件件
新鲜事记录了马楼特种养殖的
艰辛与辉煌。

今年45岁的王怀营凭借5000多
只貂和貉，成为村里有名的“貂王”。
王怀营喜欢车，13年前，他玩车“栽”
了，赔了6100块钱，走投无路之下，
开始搞养殖。“当时借钱买了11只
貂，3只貉，一点点积累，现在成为村
里最大的养殖户。”王怀营说。

马楼村支书马效伦最早在村里
的养殖厂干过饲养员，养殖解散后，
他做过多个行业，但都没有成功。后
来，他赊了13只貂开始搞养殖，现在
已发展到1000多只，每年都能挣七、
八万块钱。

村民马效玉曾经穷得揭不开
锅，借钱买烟时被人嘲笑了一顿，从
此发誓戒烟，从养殖户那里借了十
来只貂开始搞养殖，如今，他已身价
百万。

不仅马楼村民靠养貂发了家，
就连跟马楼沾亲带故的人都跟着沾
了光，谁家的亲戚想致富，从家里抓
几只貂回家去养就行，挣了钱再还
帐。

林下棚内养殖、六七千只动
物——— 马楼村象王怀营这样的“貂
王”还有十几个。在“貂王”们的带动
下，马楼村也一跃成为菏泽市最大
的特种养殖村、郓城县重点培植的

“一村一品”专业村，并带动了销售、
屠宰、加工一条龙。

马楼村的养殖历史追溯到
1973年，当时村里有养殖厂、兔
毛加工厂和窑厂，村集体经济
红红火火，村里很早就扯上了
高压电、喝上了自来水。“20年
前，陈坡乡信用社的存款全靠
俺村支撑，村支书经常去县里

开会，做典型发言，比俺们乡长
还风光哩！”现任村支书马效伦
自豪地说。

1999年，受经济危机影响，
马楼养殖厂倒闭，村民购买数
量不等的貂回家去养。2005年，
村民的养殖规模逐步扩大，平

均每个家庭都养殖三、四百只
貂，靠着滚雪球式的发展，养殖
成为马楼村的主要收入。

马楼的特种养殖凭质优价
廉畅销河北、临沂、苏宁一带，
村里常年有20多名业务员奔波
于全国各地，王怀战、王方虎等

都是比较有经验的业务员，他
们和全国各地的皮革厂都有联
系，年收入十几万元。行情较火
的2012年，不少业务员的纯收
入能达到七、八十万，王文祥曾
经创下一天挣15万元的销售纪
录，至今仍为村民所津津乐道。

村支书比乡领导还风光

今年5月刚开业的郓城县
鲁西南特种动物养殖专业合作
社是马楼村目前唯一的合作
社，现有社员30多户。
合作社本不是稀罕事，前些年，
马楼村一窝蜂成立了几十个合
作社，由于起不到实质作用都
解散了。

王文祥做皮张生意多年，
对国内外市场颇有研究，他说：

“马楼村家庭养殖比较散，技术
相对落后，抗市场风险能力差，
行情好时，一年能挣上百万，行
情差时，就赔得一蹋糊涂。要想
在市场上站住脚，必须抱团闯
市场。”因此，他投资近百万元
成立了合作社。

他为笔者算了一笔帐：
“同样购买一袋饲料，合作社
购买比养殖户个人购买可以

节省10元；合作社比养殖户一
张皮可以多卖10元，一来二去
就可以多挣20元，这就是合作
社 的 优 势 。”马 楼 村 有 不 少
1 0 0 0只左右的养殖户，由于
规模小，一人忙不过来，两个
人虽轻松但容易造成人力浪
费。现在，养殖合作社统一提
供饲料、技术、防疫等技术，村
民可以节省一个劳动力，每年

多收入两三万。
“这两年，皮张生意低迷，

有的养殖户把貂全部处理掉。
我们合作社会定期聘请知名
专家为社员进行培训，免费提
供书籍、杂志，有计划地引进
新品种，使社员及时了解市场
行情，尽可能地避免市场风
险，和社员共同渡过难关。”王
文祥说。

成立合作社 抱团闯市场

借貂赊貉

打了个“翻身仗”
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