
营营销销““大大咖咖””展展风风采采，，勇勇猛猛向向前前冲冲
第二期首日，老报童实力强劲，新报童不“怯场”

本报7月28日讯(记者 孙丽
娟) 28日，本报第六届暑期营销
秀第二期活动正式开始，新老报
童“欢聚一堂”，在华联、大福源、
汽车站、寨子和利群五个领报点，
150名小报童领取了首日的20份
免费报纸，以此为启动资金，各自
踏上了暑期营销秀的舞台。

今年同为11岁的姜瑛莉和李
佳羽是新报童，今年第一次参加
本报的营销秀活动，她们俩只报

名了第二期活动。28日早晨不到6

点钟，姜瑛莉和李佳羽结伴同行，
早早地来到了华联领报点等候，
面对首次的尝试和未知的挑战，
两名小报童似乎跃跃欲试。最早
领完报纸，姜瑛莉和李佳羽快速
学会了插报纸，之后便迫不及待
开始了首次营销秀之旅。一个小
时后，仍有个别小报童未到华联
站点领取报纸，而姜瑛莉和李佳
羽已经“战绩显赫”，其中，姜瑛莉

手中的10份报纸，只剩下了1份。
绕着华联走了一大圈，姜瑛莉和
李佳羽已经是满头大汗，但两人
却十分乐观，表示卖报其实并不
难，反倒觉得新奇，“不是很累，挺
好玩的。”初来乍到，两人并未“怯
场”，反而动力十足。没多聊，姜瑛
莉和李佳羽就再次上路，继续感
受卖报带来的乐趣。

在第二期营销秀活动中，“老
报童”仍是卖报的主力军，经过第

一期活动的彻底“热身”，他们在
第二期活动中表现得更加“疯
狂”，第二期活动一开始就勇猛发
力了。自主订报首日，第一期营销
秀的铜奖获得者李泽“放大招”，
订了180份报纸。在第一期营销秀
活动中，李泽本想冲入前几名，但
由于期间有事耽搁，最终遗憾获
得铜奖。进入第二期活动，李泽不
想再留下任何的遗憾，他希望通
过自己的努力，向着更好的名次

阔步前进。
在华联站点，除了李泽“发

狠”外，第一期营销秀冠军谷卓峰
仍表现出了强劲的势头，他一口
气订了220份报纸，誓将冠军的头
衔保持到底。作为上期的亚军获
得者，老报童段佳林的实力也不
容小觑，订下了次日的240份报
纸。第二期活动刚启动，“大咖们”
便丝毫不让，各具实力，各展风
采。

回首今夏，甜苦在心中

“呼，手里的报纸终于买完
了。”当时针指向九、分针指向十
二时，最后一份报纸离手。我和
张弘沁便一边哼着歌一边骑着
车回家去了，从售报开始以来我
们二人每天售完报纸的速度越
来越快。

回忆起卖报的第一天，我信
心满满地接过二十份报纸，开始
寻找着买家。相较于去年的张不
开嘴，迈不开腿好了不少。刚开
始问的那个叔叔给我了一个开
门红，可这不代表以后好卖。到
了十点半，我才将这二十份报纸
全卖出去。我暗自心想：这样可
不行，得想个办法才行。好像叔
叔买的多，阿姨买的少，那以后
就专注于叔叔和坐在车里的人
吧。

当我想放弃的时候，耳边总
会有个声音提醒我，说：“去年你

都坚持下来了，今年你难道就不
行了吗？”对呀，既然去年都卖完
了，今年我也一样可以。我又重
振旗鼓，再次卖了起来。

我在卖报纸的时候，有一个
发广告的叔叔问我：“你为什么
要卖报纸呢？又不用你为家里挣
钱。”我说：“我卖这些报纸并不
是为了挣钱，而是出来体验生活
的。”他对我说：“那你就加油
吧！”

虽然卖报纸很辛苦，但我觉
得这也是对我们这些小报童的
一种考验：互帮互助，这不正是
在培养我们的团结精神吗？当我
再一次回首这个夏天的时候，我
知道，不管是甜还是苦，都深深
埋在我的心里！

皇冠中学初二 孟孙裕祥
记者 王震 整理
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小报童作文

▲28日，暑期营销秀第二期正式启动，小报童们个个蓄势待发。 记者 陈乃彰 摄
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