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电电商商老老王王：：用用小小毛毛巾巾撬撬开开大大市市场场
“导师讲堂”又见电商大咖，王桂鹏讲述创业历程

文/片 本报记者 邢敏

在浩浩荡荡的电商创业
大军中，济南朗威健身器材有
限公司总经理王兴强是个成
功者。2009年时他还是个对电
商一无所知的器材销售者，如
今却已是坐拥几千万元年销
售额的“大老板”。

“那时候越发感觉实体店不
好做了，就开始和电商有了接
触。”王兴强笑着说，当时的他对
电商知识一无所知，只会用电脑
上上网、打打游戏，但他骨子里
是个不怕失败、勇敢尝试的人，
就凭着这样的性格，他开始了在
淘宝网上卖健身器材。

实体店的销售经验让他
在选择产品上有了很大的借
鉴。在选择产品上，他尽量选
择竞争对手没有，有差异化、
质量好的产品放在网店，力求
吸引顾客。

网店经营看似简单，却也
面临很多意想不到的困难。王
兴强说，刚开始的时候，自己
的网店生意并不是很好。“那
时候最难忘的就是自己送快

递。十几公斤的器材快递配送
人员不愿送，也不上门来取
货，总是我挨家挨户地送。”之
后，网店慢慢有了起色。他关
闭实体店，全部转为线上。如
今，超高的销售量是他最稳定
的资本来源，也是放手做电商
的底气所在。

之后，他开始寻找储物空
间大、快递方便的办公地点。
王兴强说：“从最初的自己一
个人到现在自己有了一个团
队，6年来整整搬了4次家，最
后这次留在了商河联荷电商
产业园。一是这里的空间足够
大，足以容纳几十吨的健身器
材；二是这里快递很快，送货
比较方便。”

“这么多年来，我失败过
太多次，但我总能从哪儿跌
倒，就从哪儿爬起来。”王兴强
说，现在的年轻人想要创业，
要多去尝试，不要害怕失败。
想到的事情都可以尝试去做
一下。想要达成目标，必须要
多多转变思维方式，一种方法
不行，再去尝试另一种。一路
尝试下来总会有所收获。

本报8月5日讯(记者 李云
云 通讯员 李娜) 7月31日
上午，商河县首届青年创业大
赛“创业导师大讲堂”活动在商
河县城市展馆举行。此次受邀
开讲的导师是济南至美纺织品
有限公司总经理、毛毛雨家纺
品牌的创始人王桂鹏。活动中，
王桂鹏和大家一起分享了他的
创业历程，讲述了如何用小毛
巾“撬开”大市场，实现年销售

额3000多万的创业经历。
活动一开始，王桂鹏称自

己为“电商老王”。“电商老王”
在电商行业摸爬滚打了七八
年，讲起网上销售头头是道。但
早在做电商这行之前，他一直
在创业路上摸索前行。据他讲
述，大学毕业之后的两年时间
里，他几乎做遍了酒店行业的
所有工作，从后勤到大堂经理。
接下来转行做了两年的销售，
成为潍坊地区的大区经理。谈
起那段创业历程，王桂鹏说：

“刚开始工作时，不要看不起任
何职业，无论做什么只要踏实
做都能学到东西。”

用前期积累的经验，1998
年王桂鹏在济南批发市场瞅准
了“商机”。他在批发市场批发
睡衣、毛巾，然后摆摊销售，有

时一天能挣一两千。但是没做
几年，王桂鹏就放弃了。他说：

“那时候的生活挺没意思的，就
是每天批货卖货，挣了钱出去
玩、喝酒，一点追求都没有，这
样的生活太安逸，很多年轻人
也都沉浸其中，其实年轻人应
该有更高的追求。”

2006年的时候，他准备建
立自己的公司。和毛巾打了七
八年交道的他，开始从网上卖
毛巾。他变着花样在网上推销
自己的毛巾，给毛巾添点花色，
配点文字或者在毛巾上讲述一
个故事，很快他的毛巾销量成
倍上涨。2008年一年，他的网店
就得到了两个皇冠。如今，他的
毛巾年销售额早已突破了3000
万。

看到现在的很多创业者在
创业初期会追求“大而全”，王
桂鹏提醒大家，“大而全”会牵
扯太多的精力财力，创业初期
可以尝试“小而精”。在销售毛
巾的同时，他也尝试过床上用
品、衣服之类的网上销售，但是
销售成绩不理想，反而使得原
本占有较大市场份额的毛巾一
步步缩水。王桂鹏说：“创业过
程中，将自己眼前的事做精细
就可以，精细到给产品准确定
位，我的毛巾就有国际、家居、
高端、商务等不同类型。放眼全
国，毛巾市场需求量很大，我们
慢慢抓住消费者的消费心理，
一年就能卖不少。”

在得知有创业者在使用微
信推广时，他鼓励创业者去尝
试微商、境外销售等手段。王桂
鹏说：“一个新的事物在发展过
程中，大家要早下手，这样才能
取得先机，创业是个不断学习
的过程，在传统方式的基础上
要学会创新。”

联荷电商被认定为

山东小企业创辅基地

本报8月5日讯(记者 邢敏) 7

月27日，山东省中小企业局公布了
《关于公布第十批山东省小企业创
业辅导基地的通知》文件。记者在

《关于申报第十批省级创业辅导基
地及做好申报国家小型微型企业创
业示范基地准备工作的通知》中了
解到，经各市中小企业主管部门初
审推荐、专家评审，经省局研究，最
终认定山东联荷小企业创业辅导基
地等30家单位为山东省小企业创业
辅导基地。

据了解 ,山东省小企业创业辅
导基地应具有连续滚动孵化和促进
小企业成长的功能。入驻小企业不
少于30家,安排从业人员300人以上,

小企业创业成功率在80%以上,必须
有创业辅导师队伍；具备统一的公
用设施和完备的物业服务、公用的
会议室、培训教室和免费使用的信
息查阅系统等；小企业创业辅导基
地内有定向服务的管理机构和相应
的社会中介服务机构。

联荷电商被认定为山东省小企
业创业辅导基地，这是对联荷电商
创业辅导基地的建设模式、发展方
向、社会贡献和取得成绩的高度认
可。联荷电商定会加强创业载体建
设工作，尽可能多为山东省电子商
务产业园建设和运营做出贡献，帮
助更多的企业和个人在互联网经济
中获得成功。

芦立康已经
做了七八年的火
烧，所以在商河
很多人称这个会
做火烧的小伙子
为“火烧哥”。“将
够本”和“将德
利”都是他名下
的产品，如何销
售商河名吃糖酥
火烧成了一直困
扰他的难题。

做火烧是芦
立康的“家传手
艺”，等到他接手
时，已经有一二
十年的传统。接
手后他一直思考
的问题就是“怎
样将火烧卖到商
河以外的地方”。
近几年，商河做
火烧的人越来越
多，火烧的销量
不及前几年。前
几年一天能卖三
四百个，现在只
能卖一二百个。
面 对 销 售“ 淡
季”，芦立康又找
到了新的出路，
要将火烧卖到网
上去。

“火烧哥”此次参加创业大
赛就是为了能向创业导师“取取
经”，在一次次参加创业讲座后，
他越来越觉得网上销售这条路
不错。作为网上销售的“门外
汉”，每次大赛活动中有导师讲
到电子商务，他都听得特别认
真。

芦立康说：“糖酥火烧是咱
商河的传统名吃，之前也看到网
上很多卖地方特色名吃的，通过
此次大赛我就更坚定了网上卖
火烧的想法。”随着和导师尉可
望以及创业者的交流学习，他的

糖酥火烧网上销售已经有了眉
目，四川、贵州、黑龙江等地的顾
客陆续开始下单。

目前，他正在学习西方糕
点，希望将商河传统火烧工艺与
西方糕点技术相结合，制作出新
的面食。芦立康将这次尝试归功
于他的女儿，在他眼中，女儿是
个十足的“小吃货”，在超市看到
花花绿绿的糕点总是挪不动步
子。平时，他做点新东西，也都会
让女儿先尝尝。

芦立康说：“等我新产品制
作成功了，就不止我女儿一个人
吃了，我要将新产品和火烧一起
卖到网上去。”

“火烧哥”芦立康：

将糖酥火烧卖到网上去

““想想到到的的事事情情都都可可以以尝尝试试做做一一下下””
王兴强：从自己送快递到一年销售几千万

电商王兴强

火烧哥芦立康

导师王桂鹏
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