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过硬的技术功底加上刻苦钻研

职职业业技技校校培培养养出出创创新新生生力力军军

本报记者 马绍栋

两个职校学生传奇的经历，
背后有相似的逻辑：扎实过硬的
技术积累，多年一线的维修经验
以及个人勤奋钻研。在其中技术
根底显然是让这些民间智慧茁壮
生长的根基。

长期以来，创新的主体被想
当然地认为集中于高校、科研院
所等“高大上”的机构，推动创新
的主体也是带有教授、博导、海归
等光环的精英人群。但事实却是，
像尹左利、周升国这种一线工人
创新的例子越来越多，尤其在一
些制造企业，一线技术工人正成
为企业创新的主力军。

根据全国总工会发布的数
据，早在2013年，全国职工优秀技
术创新成果中，第一完成人为一
线工人的有39项，获奖35项，获奖
率高达89%。尤其在一二等奖中，
超过一半成果来自一线工人；一、
二、三等获奖项目中，超过七成由
一线劳模领衔完成。一线工人在
生产线上长期操作，对现有设备、
工艺的不足之处有深刻体察，脑
子里没有条条框框的束缚，钻研
起某个领域来，经常会有独到之
处。

当然，要获得扎实的技术功
底还要靠发达的现代职业教育体
系，据人力资源研究专家推测，我
国高等教育已由精英阶段迈入普
及的大众化阶段，普通高校毕业
生人数已开始大于白领岗位的总
需求人数，而未来10年，普通高校
毕业生将有40%左右需要进入蓝
领岗位就业。而相比接受过完整
技术培训的职校学生，普通高校
的毕业生显然更难以适应需要技
术专长的蓝领工作岗位。

记者观察

技术根底让创新

在底层自然生长

股交中心总监齐鲁讲堂指点股权众筹实操

七七十十余余创创客客直直呼呼““获获益益良良多多””
本报济南8月9日讯（记者

刘相华） 8月7日下午2点，
本报“青春创业·齐鲁讲堂”如
期举行。本次邀请的主讲嘉宾
是齐鲁股权交易中心市场服务
中心总监蒋伟等负责人，在两
个半小时的时间里，蒋伟与70
多位创客分享了众筹特别是股
权众筹实操的经验和技巧，共
同探讨全新行业监管政策和全
新行业形势下股权众筹行业未
来发展新思路。

蒋伟首先对股权众筹定
义、业务团队搭建、项目对接、
平台搭建，以及一个股权众筹

所需要的时间、人力、资金成
本，以及运营、维护、安全保障
等事项，做了详尽的描述。

齐鲁股交中心高级经理于
洪强和刘爽结合具体操作过的
案例，深入浅出地对股权众筹
的项目投资风险控制、评判能
力以及出资额度等问题对创业
者进行了理性的风险教育。

在互动环节，有位创业者
提问，“我目前的项目只是个创
业的点子，还没有成形的计划。
我担心的是如果我把这个点子
放在众筹平台上会被模仿，我
想问的是平台如何进行产权保

护？”“这个问题我觉得有两个
解决的办法，首先是在众筹项
目的时候，把核心的内容和关
键的技术隐藏起来；再一个方
法就是先进行知识产权保护，
然后再进行众筹。”蒋伟如此解
答。

一家主业从事商贸流通的
公司负责人的提问吸引了大家的
注意，“众筹的回报期限多长合
适，分红的比例怎么定？”针对这
个问题，蒋伟说，“企业的利润如
何分配，分配多少，要通过召开股
东大会的形式确定，每年至少召
开一次。要按照股东会的决议来

执行，不能随意变动。”
两个半小时的活动很快结

束了,但是创客仍不愿意离去,
围着蒋伟一行沟通交流问题。

“这次来收获真的非常大,感谢
晚报提供的平台，希望还能继
续参加这样的活动。”齐鲁讲堂
的常客、山东酷创信息科技有
限公司董事长张铭勇的话道出
了大家的心声。

本报“青春创业·齐鲁讲
堂”还将陆续邀请嘉宾,定期与
创业者分享企业的经营之道，
会不断创新工作方式方法，更
好地为创业者服务。

本报济南8月9日讯（记者
李虎） 飞机场、火车站、高

速公路服务区，因为特定的地
理环境，出售商品的价格通常
要比其他地区高，这在全国都
是普遍现象。从8月10日起，山
东高速服务区管理有限公司所
辖的京台高速德州、济南、泰安
及青银高速济南、青州服务区
超市将率先告别这一现象，消
费者在上述服务区超市内购买

大众商品的价格将和城区内一
致，这是省内高速服务区超市
首次实行大众商品同城同价。

9日上午，记者在京台高速
德州服务区看到，服务区内的
超市货架上摆放着琳琅满目的
饮料、食品，农夫山泉天然水售价
1.5元一瓶，红牛功能性饮料售价
为6.2元，最近天气炎热，不少往
来的旅客在此购买饮品。

“以前超市里的矿泉水都

卖2元以上，现在农夫山泉的矿
泉水已经从原来的2 . 5元降到
了1 . 5元一瓶。康师傅红烧牛肉
方便面原来5 . 5元一碗，现在
3 . 9元一碗，双汇王中王火腿肠
现价也降到了2 . 5元，大部分商
品相比以前都有不同程度的降
价，现在的售价和消费者在市
区内购买的价格基本没有差
别。”超市工作人员说。

这次山东高速服务区“同

城同价”是以24小时便利店为
参照物而进行定价的，自今年7
月28日就开始试运行，具体定
价标准分为三类：诸如方便面、
水、饮品、食品、香烟等大众商
品统一定价，参照24小时便利
店；原产地特产限高定价，不高
于当地农产品经销中心零售
价；其他一些如地域性的休闲、
进口、季节性等商品给予指导
定价。

七月山东沿海外贸

运输创两年新高

“现在想想，还是靠自己这么多年积累的技术经验。”
“蓝翔职校培养了我的动手能力，这让我一辈子都受用。”
两个初中生，从技校毕业，竟然凭着一身过硬的技术和一
股子钻劲在反复的拆拆卸卸实验中，一个搞出了获得国家
专利的技术成果，一个更是跨行造出了装载机。他们用实
践证明着，职校毕业照样可以成为技术创新的生力军。

本报记者 马绍栋

“这就是我获得的国家专
利，只要有人撬油箱盖，就会立
刻发出报警声提醒车主。”尹左
利展示着自己研发的成果，只
是初中毕业的他凭借自己执着
的钻研劲，终于研发出“防盗油
箱盖”。

2002年，初中毕业的尹左
利看到村里不少年轻人进了蓝
翔技校，他决定到济南学一门
过硬的技术，这样才能挣钱养
家。最终尹左利选择了热门的
汽修专业，毕业后蓝翔技校将
他分配到北京的一家汽修厂，
工作中他发现刚刚兴起的汽车
美容市场蕴藏着巨大商机。“当
时我开始有了回乡创业的想
法，先开个汽车维修店，再代理
些汽车美容装具。”

2004年，尹左利的第一家
汽车美容店在德州武城县老城
镇开张了。凭借着过硬的修理
技术，市场逐渐打开。一天，一
位货车司机向他诉苦：“只一晚
上的时间，油箱里刚灌满的油

就被偷光了！”
尹左利从那时起开始琢磨

油箱防盗的办法。为此他购买
了设备和电子配件在门市的一
个角落搭起了独立工作台，接
下来就是没日没夜地反复试
验，甚至顾不上店里的生意。
2012年，“防盗油箱盖”终于研
制成功，只要有人撬油箱盖，就
会立刻发出报警提醒车主被
盗，这项技术获得了国家专利
证书。

善于琢磨钻研的尹左利还
将目光盯向车用电子屏市场，
他注册成立了“天波电子科
技有限公司”，招聘员工加入
他的批量生产阵营中，一个
月最多能生产5 0 0 0套。公司
生产的电子屏、导航仪、行车
记录仪等产品，因价格实惠、
质量也过硬，赢得了广阔的
市场，除了接到附近乡镇的电
动车、收割机厂商订单外，产品
更远销重庆、四川、河南、东北
三省等地。

比起尹左利获得国家专
利，同样是职校毕业的济南小
伙周升国却迷上了造装载机。

1998年，刚满18岁的周升
国到蓝翔技校学习摩托车维
修，从小就喜欢捣鼓机械的他
跟父亲做过电焊，也修理过摩
托车、农用三轮车，有了这些基
础，加上蓝翔老师以锻炼动手
操作能力为主的教学模式，周
升国很快学成技艺毕业，回家
后开始修摩托车。

2009年秋，附近一家砂石
厂的老板找上门来说，砂石厂
需要一台装载机，能不能用一
辆旧汽车改造出来。喜欢捣鼓
的周升国一口答应下来。他
找来两个帮手，凭着对装载
机的了解，购买了油泵、变速
箱、轮胎等部件，用旧汽车上
的发动机，不分昼夜地拆拆
装装，反复试验。就这样鼓捣
了三个多月，居然还真“造”

出了一台装载机。“一开始用
起来老出故障，我就随叫随到
去维修，到今天这台装载机还
在砂石厂用着。”

就这样，周升国开始有了
大胆的想法：转行制造装载机。
有了第一次的基础，加上十多
年摩托车维修经验，他又购买
相关书籍，上网搜索了解最前
沿的装载机技术，周升国很快
造出了第一台装载机。此后，他
用两个月的时间又帮当地一家
铁厂老板造出一台装载机，这
不仅让他赚了点钱，更重要的
是给了他极大的信心。

就这样，周升国能造装载
机的消息传播开去，许多人慕
名而来，这期间他的制作水平
也逐渐提升。2012年，周升国正
式注册成立了公司，起名为“永
保机械”，年产各型装载机400
台，大多数是通过客户介绍、口
口相传卖出去的。

初中毕业学汽修，研究成果获国家专利

技术功底+钻研不懈，摩托维修工造出装载机

方便面、矿泉水等大众商品定价参照24小时便利店

五五对对高高速速服服务务区区商商品品同同城城同同价价

周升国和他制造的装载机。

本报济南8月9日讯（记者
李虎 通讯员 马桂山） 记者
近日从山东海事局获悉，7月份，
山东海运外贸货物约5000万吨，
创两年来新高。

据山东海事局统计，7月份，
山东沿海货物进出港总量7966万
吨，同比增长1 6 . 9%、环比增长
1 . 4%，同比结束了自今年3月份以
来的四连降，环比实现两连升。
其中外贸货物运量约5000万吨，
同比增长25 . 0%、环比增长11 . 3%，
创下2014年1月以来的新高。船载
危险品运量2538万吨，同比增长
32 . 3%、环比增长0 . 5%，同比连续
增长5个月且近3个月增幅均超
30%，保持快速增长势头。水上旅
客运输457万人次（日均约15 . 2万
人次），同比增长5 . 2%、环比增长
95 . 6%，滨海旅游持续升温。7月
份，素有航运风向标之称的BDI

指数快速反弹，月底收于1131点，
较上月末增长31%。

7月份，山东沿海水上安全形
势保持稳定，未发生船舶等级事
故；共发生海上险情3起，险情数
同比减少62 . 5%、环比持平，均为
一般险情，在全国14个沿海（江）
省（直辖市）中列第11位。省海上
搜救中心组织救助行动3次，协调
船艇16艘次、飞机1架次，成功救
助32人，人命救助成功率100%。
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