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本报讯(通讯员 池
宁宁 刘钦同 ) 8月 4
日，国网山东汶上县供电
公司组织人员，对公司安
全管理、消防等20项工作
开展“自检”，深入查找工
作短板，梳理完善工作机
制，促进安全管理和建设
水平提升。

活动前，该公司抽
调各专业精干人员，并
分成四个检查小组，从
安全、质量、应急、治安
消防四大方面着手，对
安监部、营销部、调控中
心、配网调度班等单位
和生产一线进行了全面
诊断。重点检查公司八
级及以上安全事件的记
录 分 析 与 闭 环 管 理 结
果、安全活动开展情况、

各类应急预案准备及相
应机制建设、各体系文
件和支撑材料保存等20
项相关内容。并详细检
查消防控制室、机房，查
看灭火器、消防栓等消
防器材是否完好、消防
通道是否通畅、电缆井
防护措施是否得当等，
还现场检验了消防器材
维护保养情况。

此次检查，各组人
员汇总检查结果，共分
析梳理问题7项，同时举
一反三，要求相关人员
深入分析原因，明确责
任人，细化工作措施，加
大考核力度，限期整改
落实，保持安全生产良
好局面，推动公司安全
管理工作再上新台阶。

银行理财市场7月遇冷

短短期期产产品品预预期期收收益益进进入入33时时代代
7月，理财产品市场遇冷。数据显示，当

月理财产品平均预期收益率持续下滑，一个月
以内的短期理财产品跌幅最大，平均收益率已
经跌入3时代。银行理财产品刚刚经历了一个
月的市场寒冬，糟糕的是，这种寒冷在8月恐
怕还得延续。

银率网发布的数据显示，7
月初预期收益率在5%至6%之间
的理财产品占比达67 . 86%，到
了7月的最后一周，该比例降至
55 . 39%，且超6%的高收益理财
产品仅有10款。7月末，4%至5%
的理财产品发行量占比上升近10
个百分点。

“以上海地区为例，7月末
超 6 % 收益的理财产品或将消
失，银行理财产品的平均预期收
益前景不容乐观。”银率网分析
师说，随着固定收益类投资品种
收益的进一步下滑，银行理财产
品投资端很难找到收益较高的投
资标的，导致银行理财产品的平
均预期收益率不断下滑。

业内人士分析，造成理财产
品市场增长收窄的原因首先是资
本市场悄然变革，创新产品出现
使得投资者选择多样化。“我们
看到央行发布的社会融资总规模
中，直接融资和间接融资方式占
比发生了明显变化，直接融资占

比明显在上升。”业内人士介绍
说，除了资本市场如股票、债券
等这类直接融资方式之外，网络
借贷、股权众筹融资等新型直接
融资方式上升较快，共同挤占了
原有银行理财市场一部分增长的
空间。

此外防范金融风险积聚也成
为市场增长放缓的原因之一，大
部分银行为控制风险主动有意识
控制了银行理财产品等表外业
务，希望防范不良贷款增长规模
的快速攀升，也影响了理财产品
市场的增速。

宏观货币政策的走向也使得
理财产品预期收益率发生改变。
“2015年上半年，人民银行一共
进行了三次降准和三次降息，并
通过公开市场业务连续进行了24
次 逆 回 购 操 作 ， 未 进 行 正 回
购。”理财师建议，投资者近期
可配置中长期、高收益的银行理
财产品，以应对平均收益持续下
跌的趋势。

近日，中国电子银行网的
监测数据显示，8月7日，在售
预期年化收益率超5 . 3%(含)的
全国性理财产品也仅有23款，
皆为非保本浮动收益型。

业内人士介绍，从今年上
半年的整体环境来看，银行理
财 产 品 市 场 热 度 已 经 大 不 如
前。银率网数据显示，2015年
上半年银行理财产品发行总量
回落，与去年同期相比增速大
幅减缓。上半年理财产品发行
量同比仅增长4 . 06%，平均预
期收益率更是临界5%。从发行

银行来看也出现明显分化，国
有银行和股份制银行开始减少
封闭式理财产品的发行数量，
而城市商业银行和农村商业银
行则不断提高发行数量。

上述人士表示，目前国有
五大行的中短期保本型理财产
品收益率多已跌破4%，正式进
入3时代。而且预测下半年银行
理财产品的收益率还将继续下
滑，尤其是保本类理财产品将
受到更大的冲击。

银率网分析师也认为，随着
股票市场配资业务的监管加强以

及银行加强控制该业务的风险，
银行理财产品资金投资股票配资
的资金量有所减少，伴随着固定
收益类投资品种收益的进一步下
滑，银行理财产品投资端很难找
到收益较高的投资标的，导致银
行理财产品的平均预期收益率明
显下滑，未来预期收益率超6%
的理财产品或将消失。银率网分
析师认为，未来银行理财产品的
平均预期收益率仍有一定下行空
间，依然建议投资者配置中长期
的高收益率产品锁定高收益。

(宗合)

本报讯(通讯员 蔡
祥玉 ) 日前，嘉祥县何
庙村、梁海村农村金融消
费维权服务站同时挂牌
运行，标志着嘉祥县依托
农村助农取款点试点建
立金融消费维权服务站
工作正式启动，也标志着
山东省首家农村金融消
费维权服务站挂牌成立。

建立农村金融消费
维权服务站，是济宁市金
融协会按照《济宁市金融
消费权益保护协会关于
依托农村助农取款点建
立金融消费维权服务站
指导意见》的要求，实现
服务下沉、触角延伸、搭
建便民、利民、惠民服务
平台的一项重要举措。

为确保试点服务站
建立工作的顺利开展，济
宁市金融协会制定切实
的实施方案，对服务站建
立条件、选址考察、运作
方式逐项进行落实，实现
服务站服务标志、工作职
责、运作流程、服务规范、
表格台账、咨询投诉渠道
公示等标准“六统一”，建
立起可持续、有特色的管
理机制和运行机制。

嘉祥县农村金融消
费维权服务站的建立，
对进一步畅通农村维权
渠道、保护农村金融消
费者合法权益、提升嘉
祥县金融协会的影响力
必 将 起 到 积 极 推 动 作
用。

首家农村金融消费维权服务站
在济宁挂牌运行

汶上供电

自检20项安全工作

本报讯(通讯员 姜星) 在
刚刚结束的建行山东省分行“明
星大堂经理”竞赛活动中，建行
济宁分行参赛选手张烨、侯庆志
一路披荆斩棘、过关斩将，最终
赢得了综合成绩第一名和第三
名的好成绩。

本次“明星大堂经理”竞赛
是省分行组织的面向全省大堂

经理范围的评选活动，旨在培养
和树立大堂服务优质典型，活动
分为笔试和面试两个环节，重点
考察参赛选手专业知识、文明服
务、现场管理和沟通应变等能
力，共有来自全省的50名大堂经
理参加了本次比赛。

最终济宁建行选手凭借扎
实的综合素质和过硬的临场发

挥，勇夺综合成绩第一名和第三
名。

本次活动也是全省大堂经
理的一次集中大比武，济宁建行
参赛选手准备充分、应对自如，
完美展现了建行济宁分行大堂
经理的精神风貌和专业素养，为
进一步提高济宁建行服务水平
起到了积极的推动作用。

本报讯(通讯员 张莹) 今
年以来，工行济宁分行进一步强
化私人银行业务“全行办 专家
办”、“高管抓高端”，积极推进
网点私人银行业务“点点有私”
和“双线双破零”，私人银行客户
基础进一步夯实，管理资产规模
有了较大幅度提升，连续两个季
度客户增量和管理资产规模增
量双双进入全国系统内30强。

突出私人银行业务“专家
办”。该行坚持对财富管理顾问
队伍实行双周例会制度，加强财
富顾问培训工作，激发财富顾问
自我学习的积极性，不断提升自
身专业能力。

同时过程管理，规范财富顾
问日常工作流程，提高客户营销
维护工作的精细化水平。同时强
化多元化资产配置理念。上半

年，通过调整私银产品结构，为
客户提供专业化资产增值保值
管理方案，为客户提供多元化、
多层次资产配置选择。

为加强日常管理，该行建立
私人银行业务通报制度和问责
制度，按周通报支行网点的客户
和产品发展情况，鼓励先进，鞭
策后进，全行形成争优进位的竞
争氛围。

济宁工行私人银行业务
连续两季度跻身二级分行30强

建行济宁分行

“明星大堂经理”竞赛获佳绩

未来收益率超6%的理财或将消失

短期银行理财收益率进入“3”时代
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