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“爬楼求婚”，成为最近风靡网络的一
个热词。这源于“2015向上马拉松中国公开
赛”沈阳站比赛中，一名小伙子策划的一场
浪漫求婚创意：比赛前夕，帅气的男孩在赛
场楼道内布置了记录两人生活点滴的表白
相框，毫不知情的参赛女孩在攀爬过程中
不断被感动，最终在55层天台等着她的是
一个浪漫的求婚现场。2015向上马拉松中
国公开赛由国家体育总局社会体育中心与
吉利汽车、时尚集团通力合作举办，旨在通
过赛事焕发出的积极向上的青春气息，引
导健康向上生活方式，同时向社会传递更
多积极向上、锐意进取的向上精神。自7月
11日北京站启动以来，陆续跑过沈阳与重
庆两站。8月15日，2015向上马拉松中国公
开赛将来到青岛，让我们跟着吉利新帝豪

“只为向上”的精神一起开跑。 (王林)

我踏入销售这一行已经有几个
年头了，也经历了很多届车展，但让
我印象最深刻的，还是今年4月份的

春季车展。因为那次车展，正好赶上
媳妇的预产期，我们一家人都满怀激
动地期待着那个小生命的到来。但是
摆在我面前的却是个“天大”的抉择：
一边是抛开工作迎接新生命，一边是
离开家人投入到车展的“战场”，真的
难以选择。但是，我想到了跟我并肩
战斗的同事们，看着他们一个个为车
展忙前忙后累到说不出话，我毅然决
然地选择回到“战友们”身边，留下了
一个劲儿鼓励我的妻子在医院，心里
有说不出的难过。

车展的第三天中午，爱人顺利产

下一个漂亮的小公主，这让筋疲力尽
的我全然忘了所有的累和痛，我没有
告诉任何人，独自躲在展台后面的角
落里看着手机，眼角流下了幸福而愧
疚的泪水……但是我不后悔，为了事
业和家人，所有的付出和努力都是值
得的。

干我们这一行的，基本上不会有
富二代、官二代，更不会拼亲爹、拼干
爹，都是凭着自己的本事和加倍的努
力在行业摸爬滚打。我们不容易，但
我们很幸福！

今年9月，将是我进入汽
车零售行业的第二个年头。通
过自己的努力，我也从一个销
售新兵成功转型为销售主管。

尽管我入行时间不长，也
只是经历了3届齐鲁车展。但
车展对于我来讲，不只是一场
盛会，每一届车展对于我来说
都是一次破茧重生的机会。

我清晰地记得，第一次参
加车展的时候，当我整个人站
在展台上，面对如潮水般涌来

的 人 流 ， 瞬 间 只 有 一 种 感
觉：无法呼吸。这与我想象
中的香车美女式车展截然不
同，整个人的状态就是不吃
饭、不喝水、不放过每一次
机会。努力没有白费，辛勤
的汗水没有白流。第一次参
加车展，4天的时间所签订的
合同，使我顺利登顶当月的
销售冠军。这次车展也成为我
的职业转折点。

时间如白驹过隙，曾经车
展给我带来的每一次的喜悦
和痛苦都变成了我成长过程
中最宝贵的东西。在我看来，
不经历风雨就不可能见彩虹，
我们经历过的一切都意义非
凡。

做为一个职业汽车人，不
管是车展还是平时工作，都需
要心无旁骛。2015秋季车展箭
在弦上。不论前方是满路荆棘
还是一马平川，我们都将全力
以赴，义无反顾。

车展即“车战”，每年的车展对于
我们一线销售来说都是一场硬仗。
我参加工作已有近6年了，经历了11
届齐鲁车展，我对车展有着别样的
感情。每届车展前一个月的准备工
作是否到位，以及车展现场营销策
略的好坏，决定着每届车展的成
败。车展前通宵做方案是常有的
事，不过一想到能在车展上卖出更
多的车，为消费者带来平日里享受
不到的购车实惠，再多的累也感觉
值得。

9月10日，第三十二届齐鲁车展
将盛大启幕，对于我们销售人员来说
又要进入紧张的车展节奏，把销售工
作比作幸福的经历，这样看起来，车
展前再多的苦和累都是值得的。其
实，车展更像是一场约会，你不知道
将要面对的是怎样的ta，这个ta到底
能给你带来多少惊喜，所以，每当想
到车展要来了，心里都是抑制不住的
激动，已经发展了 1 6年的齐鲁车
展，每一次似乎都能给我全新的惊
喜，我和同事们都充满期待。

仔细回忆一下，进入这个行业已
经整整八个年头了，自己也从一个销
售小白经过不断努力成为了销售经
理，每月的销售业绩报表是对我这八
年工作的最好认可。

作为一个行业“老兵”，我已经经
历了15届齐鲁车展。车展对我们这
些汽车人来说是一场盛会，那里不

仅有炫酷的新车、靓丽的车模，还
有每个销售人员默默流下的汗水、
成交的喜悦和失败后的不气馁，每
一届车展都是一次非比寻常的体
验。

回忆起第一次参加车展，那时
的我仅仅加入汽车行业59天，面对这
场盛宴，自己也曾迷茫，也曾不知所
措，也曾觉得压力超重无力负担。炫
酷的新车是我们的战甲，靓丽的车模
我们无暇顾及，每一分每一秒都不可
以耽误，抓紧一切时间来认真接待每
一批客户。嗓子哑了，腿酸了，手里给
客 户 签 单 和 登 记 的 签 字 笔 没 水
了……这些都不足以让我停下来歇
歇，功夫不负有心人，机会永远是留
给有准备的人的。那届车展，4天的时
间，我完成了整个月的销售任务。

时间悄无声息的从身边流过，但
是车展给我带来的第一次成功的喜

悦，变成了我永远珍藏的回忆。现在
想想，其实每一个成功的汽车人都曾
有过这些看似微小却足以改变我们
一生的经历。

很多人说，汽车人就是拿着白
领的收入谈着动辄百万的业务，这
点我并不否认。但是在谈百万业务
的时候，我们是成长的，生活是充
实的。当坐在你对面的，是要从自
己口袋里掏出几十万给你的客户，
你是怎样让他们在车展这短短的时
间里从陌生到熟悉再到百分之百相
信你呢？我相信销售这门学问是永
远没有止境的。

我只想说，不管是车展还是平时
工作，努力、坚定、从不轻言放弃永远
是我成长的人生信条。2015秋季车展
指日可待，所有汽车行业的兄弟姐妹
们，大家准备好了吗？坚定你的信念，
相信自己，永不放弃！

8月8日，东风日产新楼兰在时尚之都上
海领潮登场。新楼兰自即日起，在全国各专营
店正式上市，采用2 . 5L自然吸气发动机与
2 . 5L超级双擎混动发动机，共2大级别9款车
型，官方指导价格为23 . 88万至37 . 98万元。新
楼兰自问世以来，就凭借跑车化造型、超级双
擎混动、全路况随心驾控、全维度预碰撞安
全、高端私享空间五大亮点，和雷诺-日产联
盟品质标杆工厂——— 襄阳工厂的高品质保
障，全方位颠覆了传统中大型SUV设计理
念，以豪华车级别的产品技术和产品品质成
为市场新的风尚标。东风日产在为新楼兰打
造超越同级的豪华产品力的同时，在服务方
面也着力为消费者打造豪华体验，特别推出
“先锋尊享”购车计划。 （本记）

为为了了我我们们共共同同的的车车展展
——— 基层销售人员心中最难忘的齐鲁车展

我们不容易，但我们很幸福！
刘广勇 山东顺骋福特4S店展厅经理

车展让我学会不放弃
李敬赛 济南大友专营店销售经理

每一届齐鲁车展都在创造销量奇迹，从当初的几千台、万余台蹿升至如今的2万多
台，这样的“山东速度”无人能及。而在辉煌的背后，是我们看不到的那些忙碌身影，
在用自己的拼搏和努力做背书，每一届车展，他们都拼尽全力，喊到嗓子哑，忙到体力
透支，但是每当他们看到销量目标达成的时候，这背后的辛苦都会化为喜悦的笑容。他
们，就是忙碌在车展前线的基层销售人员，每个人都有着难忘的车展故事。

本版采写：牛翔宇 杜振宁 陈颖 张永森

东风日产新楼兰上市 向上马拉松惊现“爬楼求婚”

为了这场“战役”，再多苦和累都值得
隋瑜 济南润通别克金牌销售

不经历风雨怎能见彩虹
谢鲁鲁 济南大谦4S店销售主管

我认为成为一名优秀的
销售顾问，离不开四要素：清
晰的目标、极强的自律能力、
吃苦耐劳以及对细节的高感
知能力。

在我看来，在齐鲁车展上
想要取得好的成绩，这四要素
更是至关重要。经历了这么多
届车展，给我最大的感触，并
非一系列漂亮的销售数据，更
多的是通过齐鲁车展感悟到、
领会到的那些宝贵的经验。随
着齐鲁车展一路走来，我也从
每届车展上学到了新的经验，
有了新的体会，这让我变得更
加专业，感谢齐鲁车展给我们

这些一线销售人员提供了这
么好的成长平台。我通过这几
年的摸爬滚打，总结了一些小
心得，很希望跟同行们共勉。

我们始终要把客户的需
求放到第一位，当客户不知道
需要什么时，我们应该用自己
专业的知识及时与客户沟通，
帮助客户选出最适合他的购
车专案；当客户知道自己的需
求时，我们也应该快他一步，
为其提供尽善尽美的最有效
的服务；始终相信，我们的每
一句语言，每一个动作，每一
个情绪，客户都会看在眼里，
记在心里；我们要把自己最好
的状态表现给客户，就像你的
朋友，相信客户会为之动容。

还想给即将在秋季车展
买车的消费者们提个醒：车展
上比较拥挤，往往不能在有限
的时间里十分细致地了解中
意的车型，车源相对也会比较
紧张，所以如果打算近期买
车，可以先锁定品牌，开展前
提前去4S店，充分了解车型并
试驾，再做决定。

车展让我变得更专业
曾庆贺 沃尔沃新京泰4S店销售经理
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