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民民生生银银行行上上半半年年实实现现净净利利润润226677..7788亿亿元元

盈利能力持续提升

经营结构调整优化

2015年上半年，民生银行集团
实现归属于母公司股东的净利润
267 . 78亿元，同比增加12 . 08亿元，
增幅4 . 72%；基本每股收益0 . 78
元，同比增加0 . 03元，增幅4 . 00%。
截至6月末，民生银行集团资产总
额达到43,010 . 73亿元，比上年末
增长7 . 12%；负债总额40,127 . 60亿
元，比上年末增长6 . 5 1%。截至
2015年6月末，民生银行集团不良
贷款率为1 . 36%，拨备覆盖率和贷
款 拨 备 率 分 别 为 1 6 2 . 1 3 % 和

2 . 20%，风险管理能力增强，资产
质量保持稳定。

在盈利能力不断提升的同时，
民生银行的收入结构持续优化，手
续费及佣金净收入占比持续提高。
2015年上半年，民生银行集团实现
营业收入769 . 02亿元，同比增长
1 8 . 0 8 % 。其中，非利息净收入
299 . 08亿元，同比增长38 . 92%，占
营业收入比率达到38 . 89%，同比
提高5 . 83%。在非利息净收入中，
手续费及佣金净收入251 . 45亿元，
同 比 增 长 3 6 . 3 8 % ，同 比 提 高
4 . 39%，主要由于银行卡手续费收
入、托管及其他受托业务佣金、代
理业务收入以及投行业务收入的

快速增长。
在经营结构持续调整的同时，

民生银行集团不断强化成本管理，
优化成本管控模式，2015年上半年
成本收入比为27 . 34%，同比下降
1 . 78个百分点。

战略转型持续深化

重点业务稳步推进

2015年上半年，民生银行以规
划实施凤凰计划为主线，深化战略
转型，加强管理变革，推动战略高
效执行，强力聚焦战略、聚焦客户，
各项业务实现稳健发展。

上半年，民生银行以互联网和
投行思维改造公司业务，聚焦战
略客户、交易银行和机构金融业
务，聚焦核心客户的上下游、要素
市场、电商平台等客群。截至6月
末，民生银行有余额对公存款客
户 达 6 1 . 3 6 万 户 ，比 年 初 增 长
12 . 18%；有余额民企贷款客户10,
7 2 4 户 ，民 企 一 般 贷 款 余 额 6 ,
724 . 34亿元。

民生银行着力推进零售转型，
优化资源配置，实施专业化客群经

营，大力发展财富管理、消费信贷
等重点业务，客户规模和金融资产
持续稳定增长。截至6月末，零售非
零客户达2,266 . 66万户，比上年末
增长288 . 22万户；管理个人客户金
融资产10,958 . 82亿元，比上年末
增长228 . 59亿元；消费信贷余额
1 3 0 7 . 0 9 亿 元 ，比 上 年 末 增 长
377 . 07亿元。

民生银行继续坚定推进“小微
战略”实施，以“稳规模、调结构、增
收入”为主线，调整产品结构，推进
交叉销售，提升小微客户的综合开
发水平。6月末，民生银行小微贷款
余额为4,026 . 76亿元，小微客户数
达到344 . 27万户，上半年累计投放
小微贷款2,302 . 03亿元，有力支持
了实体经济发展。

民生银行启动小区金融2 . 0项
目试点，进一步探索和完善小区金
融商业模式。截至6月末，社区网点
达到4,808家，其中获准挂牌的社
区支行841家；小区金融项目下金
融资产余额1,280 . 95亿元，有效客
户超过48万户。

民生银行继续深入挖掘客户
需求，通过建立个人高端授信通

道、海外信托业务及委托资产管理
服务平台，依托独特的高端非金融
服务以及家族办公室业务模式，为
高净值及超高净值客群提供全方
位管家式服务。6月末，民生银行管
理私人银行金融资产规模达到2,
558 . 32亿元，比上年末增长254 . 36
亿元。

民生银行抓住国家推行“互联
网+”战略所带来的重大机遇，大力
创新手机银行、直销银行、线上支
付、网上银行等网络金融产品和服
务，客户体验持续提升。截至6月
末，手机银行客户数达1,603 . 66
万，比上年末增加301 . 54万户；上
半年交易笔数1 . 51亿笔，同比增长
124 . 18%；交易金额2 . 77万亿元，
同比增长127 . 33%，客户交易活跃
度一直居同业前列。截至6月末，直
销银行客户规模达215 . 59万户，如
意宝申购额达5,129 . 10亿元。

2015年下半年，民生银行将围
绕凤凰计划落地实施，进一步聚焦
战略，变革优化商业模式和管理体
制，全力抓好应对利率市场化关键
能力及基础设施建设，重塑核心竞
争力，打造升级版的民生银行。

8月28日，中国民生银行股份有限公司(A股代码：600016；H股
代码：01988，简称民生银行)发布了2015年中期报告。2015年上半
年，民生银行集团(包括民生银行及其附属公司)实现归属于母公
司股东的净利润267 . 78亿元，同比增加12 . 08亿元，增幅4 . 72%。

2015年上半年，民生银行进一步聚焦战略，不断深化战略转
型，积极应对利率市场化挑战，启动凤凰计划项目，加快推进转型
和改革步伐，不断优化和调整经营结构，强化资产质量管理，保持
盈利能力持续提升。

据了解，中国人民财产保险股份
有限公司(下称“人保财险”)近日在
全国统一推出业内首款负责财产损
失和地震身故的储金型家庭综合保
险产品。该产品集财产安全保障、人
身安全保障及资金安全保障于一
身，为城市和农村家庭综合风险提
供了服务与支持，特别是为地震、洪
水等巨灾风险防范提供了强有力的
保障。

近年来，我国巨灾频发，汶川地
震、雅安地震以及菲特台风等自然灾
害的发生，不仅给家庭财产造成了巨
大损失，也给人身安全带来巨大隐
患。人保财险储金型家庭财产保险的
应运而生，不仅体现了人保财险作为

亚洲最大财产险公司的社会责任与
创新精神，也推进了人保财险积极参
与社会公共管理，探索巨灾防范体系
建设的步伐。

据了解，该产品以高保额、高保
障、到期还本为鲜明特点，针对城镇
和农村家庭的不同用户设计了A\B\
C\D四款不同产品类型，每款产品按
照地震风险差异、房屋结构等维度提
供不同风险保额的承保方案。其中，
A\B\C三款主推城市市场，保险期限
三年，A\B款每份保险储金5000元，C
款保险储金由客户根据其自身财产
状况自由设定。B款产品还带有收益，
能够满足不同客户对家庭风险保障
和资金保值的需求。D款主推农村市

场，每份保险储金有500元和1000元
两种，保险期间分别为五年和三年。
当被保险人的房屋及室内附属设施
遭受条款列明的地震、火灾、爆炸、洪
水、台风等17种自然灾害、意外事故
或因地震身故时，可按条款获得相应
赔偿。保险期满后，无论投保人是否
获得过保险赔偿，均可按照具体的投
保方案获得投资本金返还。

据悉，人保财险储金型家庭财产
保险日前已正式上线。投保人可以
通过人保财险24小时客户服务电话
95518，以及人保财险各营业网点、
合作银行等渠道购买该产品，北京
地区客户还可以通过4001234567
电话销售渠道进行购买。

刚刚过去的8月份，沪深股市在
小幅反弹后再度大幅杀跌，上证综指
和 创 业 板 指 数 月 度 跌 幅 分 别 达
12 . 49%和21 . 38%，股市在前期已经
大幅调整的基础上再度杀跌，使得分
级基金出现大规模下折潮，多只规模
居前的大型分级基金在极端下跌中
轰然倒下，股市调整和下折潮使得分
级基金在8月份遭受重创，无论是份
额规模还是市值规模缩水比例均高
达45%。场内交易市值已经跌至1000
亿元附近。

根据Wind资讯统计显示，截至8
月底，139只股票型分级基金A、B份
额合计为1210亿份，比7月底的2227
亿份大幅减少1017亿份，缩水比例达
45 . 67%，这也是分级基金连续两个
月出现超过1000亿份的份额缩水。和
6月底相比，分级基金A、B份额规模
已经跌去了64%。

股市下跌和密集下折，还使得分
级基金场内市值规模继续缩水，根据
Wind资讯统计显示，截至8月底，有
交易的分级基金A、B市值规模为

1018亿元，几乎要跌破千亿元大关，
和7月底相比市值规模缩水850亿元，
缩水比例达到45 . 5%。可以说，无论
是份额规模还是市值规模，分级基金
发展已经陷入年内低谷。

如果股市继续调整，这些分级基
金可能带来第三波下折潮，分级基金
的规模可能会进一步缩水。投资者近
期需要密切关注分级基金净值变动
及基金公司提示公告，二级市场投资
者亦应回避高溢价分级B。

(仲征)

时代在变，你的家庭理财观念和

策略也都需要改变！辛苦赚钱，努力

省钱，重视家庭理财，可是财富仍不

见长，为啥？家庭理财决策的失误？当

今大环境的变化？理财专家表示，不

少个人和家庭虽说也意识到环境的

变化，仍墨守成规，就会被时代所淘

汰。所以，时代在变，理财需求应追求

复杂化和多元化，传统的致富方式和

思路也要改变。

噪投资策略

单一存款转向多元化理财

在过去，每月工资除了日常开销

外，60%的钱都直接转入银行的账

户。时代在变，银行存款利率低的“可

怜”，随着民众对理财的需求与日俱

增，市面上的投资方式也随之增多，

有P2P理财、余额宝等宝宝类理财、

信托、私募基金等等，这些投资收益

往往高出存款利息的数倍。因此，投

资策略上不可再墨守成规，在适当控

制风险的基础上，家庭可以尝试多种

理财方式，由单一投资策略向多元化

转变，进行多领域投资。

噪风险偏好

保守转向中高等风险投资

理财有风险，投资需谨慎，要根
据家庭的风险偏好来选择适合的投资
品种，简言之“有多少钱，理多少财”。随
着家庭生活水平的提高，风险承受能
力也会随之增加，理财师认为如今家
庭的风险偏好也需要从保守转向中高
等风险的，往往风险与高收益并存，
投资收益高，财富能实现高增值。

噪产品需求

标准化转向私人定制化

所谓私人定制化，是指从每个家
庭要从资金规模、资金流动性、风险
偏好三方面来决定家庭的投资方向，
量体裁衣。尤其是现今，多样化的理
财选择往往让人眼花缭乱，挑选产品
确实也是件繁琐的过程，首先需要知
晓自身的风险偏好，重点挑选出适合
自己的投资品种，然后看产品说明
书，了解产品的投资门槛和收益，产
品的投向，是否能提前支取，本金是
否有保障等等，理财要省时省力，私
人定制化就是未来的一种趋势。

噪投资视野

境内转向海外投资

中国股市持续动荡，越来越多的
人对此投资持谨慎态度，同时中国房
地产投资市场泡沫化严重，也让很多
人在房地产投资上如履薄冰。如今，
随着国际信息交流的日益通畅以及
中国对海外投资的逐步试点，理财师
建议各个家庭都需要放宽投资视野，
部分资产可以由境内转向海外。

噪服务模式

线下转向线上线下结合

线上理财，主要是一些网络投资
和贷款等，比如P2P网贷、余额宝等
宝宝类理财产品。其优点就是成本较
低，操作流程便捷。缺点，采取网络交
易，网络安全需防范。线下理财，是指
可以通过实体公司进行的理财，比如
银行、信托、第三方理财公司等，其优
点就是安全性相比线上理财更高些。
缺点有些机构需要手续费。两者有利
有弊，家庭理财可以采取线下转向线
上线下相结合的方式，取长补短。

(藤才)

人保财险推出首款

“地震责任”储金型家庭综合保险

股市调整 分级基金8月规模缩水45%

家庭理财新趋势 你都跟上了吗

公安部近日召开电视电
话会议，决定从即日起至11月
底，在全国范围组织开展打击
地下钱庄集中统一行动。

公安部副部长孟庆丰指
出，党中央、国务院历来高度
重视打击地下钱庄工作。截至
目前，公安机关捣毁地下钱庄
窝点66个，抓获犯罪嫌疑人
160余名，涉案金额达4300余
亿元人民币，狠狠打击了地下
钱庄犯罪。

孟庆丰指出，尽管打击地
下钱庄专项行动取得了阶段

性成果，但地下钱庄违法犯罪
活动形势仍严峻复杂，涉案地
区呈蔓延扩散态势。地下钱庄
不但涉及金融、证券、涉众等
经济犯罪，日益成为各种犯罪
活动转移赃款的通道，还成为
贪污腐败分子和暴力恐怖活
动转移资金的“洗钱工具”和

“帮凶”。一些“灰色资金”通过
地下钱庄跨境流入流出，不仅
对我国外汇管理造成严重影
响和冲击，而且严重扰乱国家
金融资本市场秩序，危及我国
金融安全。

财金播报

公安部部署打击地下钱庄

严打金融证券犯罪活动

受央行25日宣布降准降
息及公开市场操作进一步释
放流动性影响，银行理财产品
预期收益率近期持续走低。

据金融信息服务机构银
率网统计，上周(8月22日至28
日)共有693款人民币非结构
性理财产品发售，平均预期收
益仅为4 . 7%，预期收益超6%
的产品发行量仅为7款，均创
下近期新低。

银率网分析师表示，近期
理财产品预期收益进一步下
跌符合预期。一方面央行近期

频繁展开大规模逆回购，且逆
回购利率出现下降，这不仅向
市场释放了短期流动性，也为
利率持续下行注入预期。另一
方面，央行上周宣布降准降
息，并放开一年期以上存款利
率浮动上限限制，进一步令市
场流动性趋向宽松。

业内认为，利率下行和补
充长期流动性的系列举措，会
持续影响市场上固定收益类
产品平均预期收益下行，银行
理财产品收益仍有进一步下
跌的空间。 (吕昂)

降准降息后银行理财产品

平均预期收益创新低

8月31日，中国太保发布
上半年业绩报告。期内，公司
实现归属净利润1 1 2 . 9 5亿
元，同比增长64 . 9%。至此，四
家A股上市险企的半年报已
全部亮相。统计发现，在多个
指标上，四家上市险企均创出
历史最好水平。以归属净利润
为例，今年上半年，四大A股
上市险企总计赚了841 . 85亿
元。若按上半年180天计算，四
家险企日均赚得4 . 68亿元。

对于寿险业来说，营销员
的暴增也是今年的一大亮点！
数据显示，今年上半年保险行
业代理人数量较年初增加
53 . 01万人至378 . 30万人，创
历史新高！

对此，保险业内人士表
示，取消保险代理人的资格审

批是引起今年上半年保险营
销员暴增的最重要、最直接原
因。此外，也有一大批因为一
直未能通过考试而隐形于保
险代理人市场之中的人，在国
家取消资格审批后名正言顺
地成为合法代理人。

公开信息显示，自今年6
月13日起，辽宁、天津、北京、
河南、河北、湖北、山东、山西
等地已明确停止保险从业人
员资格考试，当地保险行业已
发布相关通知。不过，虽然取
消了资格考试，但对于分红
险、万能险的销售人员来说，
还是要通过相应的专业考试。
寿险方面形势大好，产险承保
也进一步改观。比如，太保产
险的承保业务便在上半年成
功扭亏。 (本综)

保险代理人资格审批取消

上半年寿险营销员数量大增
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