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在经过7、8月份车市淡季后，不少消费者都启动了新一轮购车计划。面对市场上众多汽车品牌及商家，想要花最少的钱
买到最合适的爱车，不妨看过2015齐鲁(济宁)秋季车展后再做决定。9月18日——— 20日，2015年齐鲁(济宁)秋季车展即将拉开帷
幕。三天时间里，数百款畅销车型供观众随意挑选；降价、送礼品等多重优惠活动让购车者享受最低价格；即将开幕的的2015
齐鲁(济宁)秋季车展优惠不断。

作为鲁西南地区最大户外
展销型车展，齐鲁(济宁)秋季
车展也被赋予了更多含义，不
少参展商都希望通过本次车展
能有一个好收成。而对于普通
老百姓来说，买车是一件大
事，他们将购车目标直指车
展，看中的就是车商在车展上
提供的专场优惠。

据不完全统计，近几届齐
鲁(济宁)车展单届成交量均在
三千台左右，充分显示出齐鲁
(济宁)车展能卖车的优势。究
其原因，一方面齐鲁车展经过
多年发展后，鲁西南消费者形

成了“到齐鲁车展买车”的传
统消费习惯；另一方面，参展
商在经过前期汽车市场淡季
后，都期待在齐鲁(济宁)车展
上有所斩获，纷纷推出远低于
平时的价格政策，从而吸引消
费达成交易量。

“每年的齐鲁 (济宁 )车
展，是济宁车市最大的活动。
因而大家对秋季车展的重视程
度比以往更强了。我们希望在
车展上进一步提升我们的品
牌，为今年下半年的销售打下
一个良好的基础。”一位汽车
品牌市场部负责人表示，同时
也将在车展上带来更多的新技
术及新产品的发布。

不少读者都是奔着车展现

场的优惠来的，多个汽车品牌
全部都推出了专场特惠价格。

“平时买车，讨价还价总是少不
了，还得麻烦亲戚朋友，看有没
有熟人帮忙打个折。一番折腾
下来，费时费力，价格上还不一
定省得了。”消费者刘先生就表
示，他就是冲着车展优惠幅度
来的。

目前，距离齐鲁秋季车展
开幕还有短短数十天时间，参
展商都在投入到忙碌的展前筹
备工作中。近日，笔者从多家参
展商处了解到，为了能打好秋
季车展这重要一战，不少参展
商都将价格政策制定作为工作
的重心。面临“金九银十”销售
旺季，即将举行的2015年齐鲁
(济宁)秋季车展，将成为济宁车
市下半年的重要分水岭。

本刊 施园


	H08-PDF 版面

