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来来齐齐鲁鲁车车展展，，万万元元让让利利等等你你拿拿
上百厂商参展，价格拼杀明日上演

“去年在车展上看好了一
辆全新捷达，当时能在底价上
再给优惠五千，但是几番犹豫
过后没下手。谁知车展过后价
格回调，几个月都没再下降。”
提起买车的经历，市民刘女士
对此前在车展上看好却没下手
的一款捷达轿车耿耿于怀。刘
女士笑称：“以前一直觉得‘错
过齐鲁车展，买车只能等明年’
只是句口号，没想到在自己身
上却成了事实。”

后来，刘女士只好托熟人、
找关系重新购入了一台同级别
的家轿。但是除去各种费用，托
关系谈下来的一万多元优惠，
却不抵车展上底价基础上的优
惠来得实在。

市民周先生曾经在车展上
成功购得一辆别克凯越，他向
消费者传授了自己的经验：“其
实，车展上各家经销商都以卖
车冲量为目的。对于同一品牌
的车型，尽量在多家经销商之
间多转转，综合下来找价格最
低的再出手，比平时找熟人托
关系都便宜。”

周先生说，车展上买车
一定要提前做好功课，车展
前几天了解好要买车型的价
格信息，到时候在车展上杀
价也更有底气。最好在开展
前两天下单，免得等到最后
没有现车。

错过车展优惠

后悔了几个月

优惠高达数万元，E馆还免门票

据悉，本届车展的豪车军团
将新添“铁骑兵团”，国际知名摩
托品牌宝马摩托、哈雷摩托将在
舜耕展馆为车迷呈现硬派摩托
风采；国货精品一汽红旗依旧占
据VIP展位，一展国车风范；凯迪
拉克、保时捷、路虎捷豹、英菲尼
迪、雷克萨斯、沃尔沃等国际一

线豪华品牌也将同台比拼。此
外，奔驰品牌除了带来全系车型
亮相展台，还将率旗下星睿认证
二手车献礼省内消费者。

今年，齐鲁车展仍将延续
数千元到数万元的现金直降政
策，同时，像吉利抽车活动、江
淮车展特供车、东风日产八折

特价车等特价车型，也成为打
算买车市民的巨大福利。

据车展组委会相关负责人
介绍，为了给广大消费者带来
一个全新的购车体验，所有来
高新会展中心E馆观展的消费
者都将享受免票入场待遇。

另外，参加东风风神抢票、

广汽传祺车友之家抢票以及同
城旅游送票等各渠道赠票活动
获奖的消费者，都需要到高新
会展中心E馆领取赠票。同时，
齐鲁晚报车展直播间互动游戏
的领奖台也将设在高新E馆，车
展现场获奖的幸运儿敬请前往
高新E馆展区领取奖品。

齐鲁车展已经走过16个年
头，在全省人心目中树立了良
好的品牌效应，“买车就到齐鲁
车展”的口号广为流传。

今年上半年以来，受国内
车市增速放缓的影响，多数经
销商的日子都不好过。根据国
外研究机构SanfordC.Bernstein
的一项研究结果显示，2015年
上半年，中国23个大型合资汽
车厂商的总体产能利用率首次

降至1 0 0%以下，平均水平为
94 . 3%，而一年前的产能利用
率为107 . 4%。今年5月开始的
行业降价风潮似乎没能提振中
国车市，继6月产销双降之后，7
月中国汽车销售量再创近17个
月的新低，众多车企的完成率
仍不达标。

因此，以“能卖车”为显著特
点的齐鲁车展，无疑是众多厂商
冲击销量任务的福地。业内人士

分析，由于今年上半年国内车市
增速放缓，大部分汽车厂商都未
能完成半年计划，适时而来的齐
鲁车展无疑成为各参展商促销
冲量的最佳时机。今年车市的特
殊环境，也势必造就本届齐鲁车
展上厂商之间价格拼杀的导火
线，优惠政策较往届来看或许会
更加亲民。

本届齐鲁秋季车展依旧采
用“双馆齐下”的展销模式，合

计6万余平的展位面积早在一
个月前就被各大参展商圈占一
空。从招商情况来看，各大品牌
的参展热情空前高涨，参展品
牌数量上升至百余家，国内主
流汽车品牌无一缺席。由于新
增了八家入场品牌，组委会决
定重启高新会展中心E馆展厅，
郑州日产、江铃全顺、潍柴汽车
以及齐鲁新能源汽车等多家汽
车厂商都将在此搭台展销。

厂商为促销冲量，展位一抢空

一年一度的齐鲁车展10日（本周四）又要
开幕啦！8日，记者从组委会了解到，今年车展
有上百家厂商参展，除了国内外主流品牌外，
还新增了八家新品牌，郑州日产、江铃全顺、潍
柴汽车以及齐鲁新能源汽车等多家汽车厂商
都将搭台展销。此外，哈雷摩托、宝马摩托等

“铁骑兵团”也将现身舜耕国际会展中心，为齐
鲁车展再添一抹亮色。

本报记者 任磊磊

在2014年的齐鲁秋季车展上，开展首日就劲销5000

多辆车。（资料片） 本报记者 周青先 摄
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