
车展5天时间售车8257台，室内外客流量突破17万人次

市市民民喜喜中中大大奖奖，，开开走走荣荣威威轿轿车车
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首届烟台微商

大会成功举办

本报9月14日讯(记者 王
永军 ) 1 2日，由芝罘区商务
局、烟台电子商务产业园、烟台
市电商协会主办，烟台指尖电
子商务有限公司-蜗牛家族承
办的烟台第二届移动互联网大
会暨首届烟台微商大会成功举
行，大会围绕“颠覆创新·精益
创业”的主题进行了深入探讨，
取得圆满成功。

大会邀请中国微商专委会
副秘书长兼微信海联合创始人
林大亮讲解了《2015微商机遇
和变革》；蜗牛家族马占峰分享
了《从0到30万流量成长记》；向
上科技CEO彭明涛讲解了《“众
筹+分销”新技术》。

会议还涉及移动互联网、
微商、大数据等多个领域议题；
会议上启动了烟台微商协会招
募仪式、指尖众筹平台、E国购
跨境微商平台。

市纪委通报7起

违反中央八项规定

精神典型问题

本报9月14日讯 近日，烟
台市纪委监察局对近期全市各
级纪检组织查处的违反中央八
项规定精神典型问题进行了集
中通报，分别是：

蓬莱市畜牧局副局长、党
组成员施德仕公车私用问题。
蓬莱市纪委给予其党内警告处
分。

长岛县民政局优抚安置科
科长、副主任科员菅振安违规
使用公车、工作日中午饮酒问
题。长岛县纪委给予其党内警
告处分。

烟台开发区自来水公司职
工江秀忠公车私用问题。烟台
开发区纪工委给予其党内警告
处分。

芝罘区社会福利院护理二
部特护八班班长王海燕公款旅
游问题。芝罘区民政局给予其
行政警告处分。

福山区地震局监测管理科
科长王小城公车私用问题。福
山区直机关工委给予其党内警
告处分。

牟平区计生服务站原站长
曲全违规送节礼和发福利问
题。牟平区纪委给予其党内严
重警告处分。

海阳市交通机动车辆综合
性能检测站副站长闫同敏公车
私用问题。海阳市纪委给予其
党内警告处分。

通报要求，各级党委 (党
组)要切实担负起主体责任，盯
紧中秋、国庆这一关键节点，加
强研究部署，强化教育管理，坚
持以上率下，推动中央八项规
定精神落地生根。各级纪检组
织要认真履行监督责任，把违
反中央八项规定精神行为作
为执纪监督重点，对顶风违纪
行为发现一起、查处一起，绝
不手软，绝不姑息，真正把纪
律立起来、严起来；同时加大
问责力度，对顶风违纪党员干
部所在党组织和领导干部进
行责任追究，坚决维护纪律的
严肃性。广大党员干部要坚决
抵制不正之风的侵蚀，自觉遵
守作风建设各项纪律规定，共
同营造风清气正、欢乐祥和的
节日环境。 (本报记者)

本报9月14日讯(记者 秦
雪丽) 14日是烟台秋季车展最
后一天，特等大奖荣威360轿车
名花有主，被一位38岁市民中
得。2015第十一届烟台国际汽车
工业展览会圆满落下帷幕，车展
5天时间，总销量达到8257台，室
内外客流量突破17万人次。

由于品牌较多，价格实惠，
本次车展现场十分火爆，5天期

间，参展市民不计其数。市民王
先生说，车展已经成为烟台老百
姓每年的视觉盛宴，不管是买不
买车，都会到现场逛逛，欣赏各
个品牌不同款式的汽车，“当然
对于购车的市民来说，更是提供
了很好的便利。”

本届秋季车展，取得了不错
的成绩。据组委会统计，合资品
牌中，大众系列车型累计销售突

破350台，丰田、福特、现代、标志
雪铁龙等品牌销量均超过300

台。奥迪突破120台，保时捷11

台。可以说，无论是经济适用型
的轿车，还是中高端的豪车、
SUV都取得了良好的销量。

本届车展也给参展市民提
供了多重奖品，购买门票就有机
会获得大奖。值得一提的是，在
14日车展最后一天的上午，一位

38岁的刘姓市民幸运中得特等
奖大奖，喜获荣威360轿车一台。
同时，还有不少市民中得汽车车
模等奖品。

据了解，本届秋季车展上的
红色军事展厅以及三辆“老爷
车”受到诸多市民喜爱，纷纷拍
照留念，除了年轻人，还吸引不
少老年人专程赶到车展现场参
观。

14日，秋季车展最后一天，现场依旧有不少观众参展。 本报记者 吕奇 摄

车车展展热热闹闹背背后后，，44SS店店五五味味杂杂陈陈
卖车进入微利时代，如何挖掘新的利润点成为商家共同面临的问题

直降数万元

不是瞎忽悠

“感觉相对之前，汽车便
宜了不少，价格也更透明了。”
14日上午，市民张先生在车展
现场又逛了一圈，最终决定预
订一款合资汽车。张先生说，
自己比较喜欢车，每年车展他
都会逛逛。这次为了买车，在
车展前，他还走访了多家汽车
4S店，感觉还是车展上的车让
利最大，最实惠。

本届秋季车展优惠力度
确实不小，除了设置特价车超
市，摆出众多品牌优惠特价车
之外，不少品牌汽车还在自己
的展厅专门打出特价车旗号，
有的甚至是厂家直接出面列
出特价车名目，供参观市民选
择。有的汽车甚至打出直降
42000元、直降28000元、直降
20000等特惠价格。

“可能很多市民不相信，现
在汽车销售已经进入了微利时
代，有些汽车经销商卖车甚至
是不挣钱或赔钱。”据组委会一
位工作人员介绍，商家这样做
也是为了降低库存，尽快周转
资金链条，“目前，汽车总的销
量和市场保有量是微增的，但
汽车4S店的生意并不好做，汽
车销售的黄金期已经过去了。”

本报记者 秦雪丽

5天时间，销售汽车8257台，室内外客流量突破17万人次……这一系列不断刷新增长的数字诉说着本届
秋季车展的热闹，“特价”“让利”也成为各大参展商纷纷拿出的杀手锏。在人头攒动、热闹的车展背后，各大
汽车经销商却五味杂陈，汽车销售已经进入一个薄利多销的时代，如何挖掘新的利润增长点成为他们关注
的一个问题，也是一项挑战。

薄利快销，靠厂家补贴救济

“汽车行业的不景气有多
种方面的原因。”据一位汽车
经销商工作人员介绍，受宏观
经济大环境不景气影响，相对
之前，市民的购买力出现疲
软，购买力较差。

竞争激烈，是各大汽车4S

店面临的共同问题，这个竞争
除了品牌之间的竞争，也有来
自同一品牌不同经销商之间
的竞争。“目前，烟台市场上的
每一个汽车品牌，大都有多家
汽车经销商，少则两三家，多
的能达到四五家。”该工作人

员透露，为了分到有限的蛋
糕，一些商家打起价格战，降
低价格吸引客户，一定程度上
造成了恶性竞争，也拉低了行
业的利润空间。

据了解，汽车4S店的盈利
主要包括两个方面，一方面是
进车与出车之间的加价，一方
面是完成任务后，厂家给予的
补贴。“经销商进车都是全款
买进，这需要大量的资金，大
都是从银行贷款购车。”另一
家汽车经销商负责人介绍，如
果不能尽快卖出这些汽车，从

中将会产生不少贷款利息，高
库存也意味着资金链的紧张。

每个品牌的厂家都会给
经销商制定任务指标，完成之
后会给予一定补贴，为了能拿
到这块补贴，减少库存，周转
资金，一些经销商只能低价出
售，靠厂家补贴来救济。“这是
个很矛盾的情况。”这位负责
人称，据他了解，烟台一些经
销商担心资金链出问题，甚至
甘愿得罪厂家，短期不再接受
厂家订单任务，抓紧处理库
存。

挖掘汽车后消费市场将成趋势

“今年是个转型期，对于
汽车行业更是，现在很多汽车
品牌4S店都在往售后服务上
努力，在维修、保养、汽车装
潢、保险续费等方面下功夫。”
烟台市汽车商会一位工作人
员介绍，但改革和转型也不是
一蹴而就的，需要一个艰难的
过程，但这是一个趋势，也是
新的利润增长点。

车展现场，记者看到，各
品牌都在尝试着转型，有的
推出保养优惠，有的在网上
开设淘宝旗舰店，方便市民
购车。面对经济大形势，汽车

行业该如何发展，将面对怎
样的挑战与机遇？在今年春
季车展2015中国(烟台)“车界
新起点”研讨会上，中国汽车
流通协会副秘书长、有形市
场分会会长苏晖曾讲述自己
的观点和建议。

苏晖介绍，2015年的汽车
行业不容乐观，也许是汽车4S

店老板、员工、汽车配件商们
最为困难的一年。面对行情的
惨淡，销售量的下滑，如何转
变成为摆在不少汽车4S店老
板面前的一个问题。“今年也
将是大调整、大变化、大创新

的一年。”苏晖说，现在的汽车
市场已经进入汽车后消费时
代，商家不能只盯着汽车，而
要更多地关注人车生活，将汽
车与市民生活融合在一起，提
供更多充满生活气息的服务，
比如建立汽车俱乐部等。

苏晖说，所谓汽车后消
费，主要涉及二手车市场、维
修、养护、润滑油更换、汽车金
融保险等汽车背后的很多服
务内容，除了销售车辆之外，
这些背后的消费都是机遇，都
可能成为利益增长点，都值得
挖掘。
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