
2015齐鲁(济宁)秋季车展完美落幕

强强心心剂剂！！三三天天订订车车44000000多多台台

“关注今日运河微信公众号，免费领
水、玻璃水啦！”在为期三天的车展中，除了
靓车、靓模，人气最旺的当属这个活动了。

从泗水赶来看车展的刘龙领了瓶矿泉
水，迫不及待地打开咕咚咕咚喝下。“我老
早就关注了今日运河微信公众号了，这次
就是看了你们微信公众号上推送的新闻，
才知道有大型车展活动的。听说可以免费
领矿泉水和玻璃水，没想到这是真的。”

领了瓶玻璃水的市民李先生说，他平
日就有看报纸的习惯，得知齐鲁晚报独家开
发了专属APP齐鲁壹点客户端后，马上掏出
手机来下载。“以后就可以在手机上看到《齐
鲁晚报》的新闻了，真是越来越方便了。”

除了免费送矿泉水、玻璃水，本报车展
组委会还首次开启送油卡大酬宾活动。每
天现场下单订车的前100名顾客，持相关单
据登记就送500元加油卡。车展开幕的第一
天早上10点多，就有20多位已经下单的车
主登记领走了油卡。

一大早一家四口从曲阜赶来买车的张
磊，选中了心仪已久的长城哈弗SUV，拿
着订单前来领取油卡。车展购车的价格比
平时省了3000多元，还领到一张500元的油
卡，家人觉得这车展逛得很值。

本报记者 马辉 高雯 于伟

送玻璃水、油卡

这车展逛得真值

本报济宁9月20日讯(记
者 马辉 于伟 高雯 )
20日，为期三天的2015齐鲁
(济宁 )秋季车展完美落幕。
主办方初步统计，本届车展
上的成交量颇丰，成交量达
到4000多台，参展人数达到
10万多人次，均创历届车展
历史新高。

18日，2015齐鲁(济宁)秋
季车展盛大启幕，“鸟巢”的
红色跑道，被林立的车展展
棚环绕，“只要量不要利”，

“工厂价直销”、“2 . 7万包牌
开回家”……在各 自 地 盘
上，百余家车商竞相比拼，
除推出车展直供价，还有
诸多大额礼包，让前来购
车的市民尽情比价看车，
人山人海的场面一直持续
到车展落幕。

作为消费者，车展优惠
度无疑是最为关心的。在本
次车展上，几乎每个品牌都
推出了为车展“量身订制”的
车展价和优惠活动。一汽大
众疯狂促销，捷达6 . 78万就
开回家；在吉利展区，抄底让
利，甚至推出买一赠一活动；
奥迪A6车展价直降10万；现
场订车东风风行任意车型即
送苹果mini一部……在促销
力度上，各大车商毫不手软，
将车展价降至全年最低，极

力冲刺年底销售任务目标。
“想让利卖车，也得有客

户流，找到合适时机。”作为
首次参展车商，济宁星正
猎豹 4 S店经理王玉龙说，
齐鲁车展规模最大，正是
看中了齐鲁 (济宁 )车展的
影响力，厂家给予大力支
持。在一汽大众展区，济宁
世盛一汽大众旗舰店总经
理夏磊说，本届车展上一
汽大众全系参展，包括捷
达、宝来、迈腾，让利幅度
从数千元到万元不等，还送
3500元导航，车展价降至全
年最低，这种让利幅度也仅
在齐鲁车展。

作为鲁西南规模最
大、优惠最多、品牌最全的年
度汽车盛会，2015齐鲁(济宁)

秋季车展汇集60余家汽车品
牌、100余家汽车4S店，基本
涵盖了济宁市所有4S店，市
场在售车型一应俱全。除大
众、本田、雪佛兰、别克、雪铁
龙、标致、长安、猎豹、长城等
备受注目汽车品牌外，也不
乏奥迪、宝马、JEEP、雷克萨
斯、沃尔沃等诸多豪车，近千
款车型引爆全场。

在整体消费市场呈现疲
软之势的背景下，齐鲁车展
为济宁车市注入了一剂强心
剂。
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扫码送玻璃水，参展的促销人员也坐不住了。本报记者 张晓科 摄

有拉丁
舞 助 兴 ，
展厅的人
气 更 旺 。
本报记者

张晓科
摄
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