
90后农家女李倩年赚千万不忘回报家乡教育

捐捐3300万万，，让让师师弟弟师师妹妹上上好好学学

凭借可靠的进货渠道和质
量，李倩的客户数量不断增加，团
队也不断壮大，很多顾客都加入
到了她的团队。今年4月份，李倩
的同学王莉也加入了这个队伍，
不到半年时间已赚了5万多块钱。
而在这个团队中很多白手起家的
80后、90后在家带孩子的母亲，还
有刚毕业的大学生，通过努力也
都已买房买车。

在李倩的这个团队中，很多
成员来自她的家乡周围，大部分
都是在家中照看孩子的母亲，还
有一些大学毕业生，他们大部分
没有钱，但是即使没钱，李倩出钱
让他们加入这个团队，等挣了钱
再还。郗佳宁大学刚毕业，干了不
到一年的时间，从一开始借钱买
产品，到现在为自己买了一辆车。

李倩热爱美丽，选择了一份
让所有女人更加美丽的事业，并
且带领着和她一样有着同样经历
的兄弟姐妹们开疆扩土。李倩说，
自己有钱了不算有钱，带领大家
一起赚钱才是最终目的。发展到
现在，公司已经是拥有6万名代理
的团队，改变了6万人的生活，而
李倩的下一个目标是再影响一万
人，帮他们实现梦想。

定下新的目标

带领万人赚钱
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13日下午，4辆轻型卡车载着
篮球架、书包、课外书、粉笔，还有
赠送给老师的被子，开进了嘉祥
县满硐镇育才小学的校园。这些
教学物资来自于济宁奕骄商贸公
司董事长李倩的捐赠。

还有部分物资，在半个月之
内将会陆续送到学校。李倩除了
捐赠了价值20万元的物资之外，
还向学校捐献了10万元的现金。
捐赠仪式结束后，李倩带上一些
课外书和书包，走进了一间一年
级的教室。发完东西后，她选了
一个位置坐下，三五个学生把她
围住，她很快便融入到了孩子们
的世界，耐心地给他们讲故事。

就在三天前，李倩才突然做
了这个决定，想到后便立马实
施。经过不断努力，李倩获得了

事业上的成功。此后她便想通过
实际行动来回报社会，她首先想
到的就是家乡的学校。李倩出生
在满硐镇的徐庄村，小的时候在
徐庄小学就读，后来学校合并后
徐庄村的孩子们都到新建的育才
小学上学，因此她选择为这所学
校捐款捐物。

向学校捐款捐物，李倩觉得
她的出发点是自私的。“我帮助
别人是在提高自己的德行，有更
高的德行才能去驾驭我所拥有
的财富，而且我也希望通过我
的行动，能够感染更多的人去
帮助社会上需要帮助的人。”
李倩说，当她看到孩子们渴望
新书包、渴望童话书的眼神，
而她又能满足孩子们时，她的
内心是充盈的。

高中辍学的李倩，很早
就成家了，有了孩子后生活
更是入不敷出。为改善生活，
李倩开始琢磨挣钱门道。她
先是在镇上开了家影楼，后
来又干起淘宝兼职。

当微信流行两年后，李
倩才知道有微信这个社交平
台，更让她觉得神奇的是还
能借助这个平台卖东西。之
后，李倩将淘宝上的部分业
务转到了微信朋友圈，但效
果并不理想。2013年11月份，
听朋友介绍微信是手机移动
购物的绝佳“基地”后，李倩
正式投身微商界。

她在微信卖过童装，也
做过奢侈品代购，种种尝
试后她最终瞄准了熟悉的

化妆品市场。从最初的“一
个人作战”，客服员、发单
员、接货员都是自己，到在
济宁、郑州、上海、义乌成
立4家商贸公司，配置专门
的库管、配货、出库、美工、
网络、高管部门，她只用了一
年，并且一年间创下了2000
万的资产。

面对今天的成绩，李倩
特别感谢曾经的付出。辍学
后她曾当过三年化妆品销售
员，为今后销售化妆品奠定
了基础。如今，李倩的团队已
发展到了6万人，她现任郑州
奕骄商贸公司运营CEO、济
宁奕骄商贸公司董事长。李
倩告诉记者，她的成功并不
是偶尔，是多年的努力所得。

当很多80后、90后还
在啃老时，出生于1991年
的李倩已开始摸索挣钱
的门道。2013年年底她开
始做微商，一年多就赚了
上千万，还开了一家自己
的贸易公司。赚钱后，李
倩首先想到的是回馈社
会。1 3 日，她向家乡母
校——— 嘉祥县满硐镇育
才小学捐献了10万元现
金，以及20万元的教学物
资。

本报记者 黄广华
庄子帆

帮助别人，提高自身德行 偶遇微商，一年赚两千万

李倩给学生们讲故事。本报记者 黄广华 摄

爱心物资送进学校。
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