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2015赛季中超落下大幕，广州
恒大在中超收官战中客场击败国
安,最终荣膺五冠王，巩固了恒大足
球在中国足坛的霸主地位。

在过去的5年里，恒大一直是中
国足球的代表，中国足球的最强者。
2015年在实现五连冠的过程中，不
断刷新着各项纪录，目前已经打破
了“顶级联赛最长连冠”“顶级联赛
最多进球”“顶级联赛最大分差”等
17项中国足球纪录。“无足球，不恒
大”，中超五连冠可以说是恒大创造
了前所未有的盛世，更造就了恒大
矢志不渝的冠军品牌。就在夺冠2日
后，人们纷纷将实现放在即将到来
的亚冠决赛之时，恒大地产又发布
了上一个月的销售简报。公告显示，
恒大10月取得258亿的销售额，环比
增129 . 9%，同比增185%，刷新了公司
销售新高及行业今年的单月新高；
前十月1545 . 3亿的销售额同比大增
44%，创下了历史同期的最高纪录，
超去年全年近两成。

单月销售创新高
率先完成年度计划

房企已进入全年业绩冲刺期，
但不少房企离销售目标仍有较大差
距，截至三季度末平均目标完成率
不足7成。在市场并不景气的大背景
下，恒大的销售业绩表现却尤为突
出，为市场增添了一抹亮色。

据公告显示，恒大10月实现合
约销售面积328 . 2万平方米，同比增
219%，销售均价为7860元/平方米。
前 1 0 月累计实现合约销售面积
2006 . 9万平方米，成为全国唯一过
两千万平米的房企，同比增33 . 9%。

分析恒大历年数据显示，其上
市以来，年年超额完成销售目标。09

年到14年销售完成率分别为101%、
126%、115%、115%、100 . 4%及120%。早
在年初，恒大主席许家印曾表示，

“恒大每年的计划，没有一年不实现
的，尤其是今年非常有信心。”今年
前10月已达全年目标103%，提前超
额完成年度目标，再次兑现了承诺。

“民生地产”
如何逆市领跑

楼市风起云涌，恒大以何保持
持续热销？“恒大热”的现象也引起
了业内的普遍关注。

有业内专家分析，恒大自创业
之初便秉承“民生地产”的开发理

念，以民生住宅为主的产品结构为
恒大应对市场变化打下了相当好的
基础。

恒大集团董事局主席许家印曾
多次表示：“恒大集团的利润主要来
自于超前的民生地产发展战略，来
自于超强的成本控制能力，来自于
战略合作伙伴(供应商、建筑商)的
让利。恒大要少赚或者不赚老百姓
的钱，要多建老百姓买得起的精品
民生住宅。”

据悉，在恒大产品结构中，中端
至中高端产品占70%，旅游地产占
15%，高端产品占15%，与市场需求
的物业类型比例吻合，满足了不同

地区、不同层次的市场需求。另外，
恒大大部分项目分布在刚需旺盛的
区域或城市核心地段，且具有高增
长潜力，加之极具吸引力的价格优
势，非常受市场欢迎。

一线理念冠军品质
恒大名都扎根济宁

作为一线龙头企业恒大地产的
精工巨作，恒大名都是太白湖新区
75万方超大体量御湖生活城邦，项
目位于新区核心地段，北依济宁鸟
巢，西临济宁一中，东靠省运会指挥
中心，咫尺太白湖旅游度假区，缔造
新区宜居、宜商首席全功能生活大

盘。自恒大名都入市以来，项目以逾
7万m2世界级的欧陆经典园林、逾
8000m2私有湖岸景观和国际级航母
配套、满屋名牌9a精装等豪宅品质，
开创济宁湖居生活珍贵蓝本，引领
着济宁高端居住方式。

更值得一提的是，恒大名都秉
承一线筑城理念，结合完美生活的
设计理念，以独特的9A精装体系为
济宁市民带来全新的品质生活。恒
大名都严格贯彻集团“满屋名牌9A

精装”6000余条标准，联袂海尔、美
的、美标等国内外上百家知名品牌，
满屋名牌汇集。在样板间内，亲眼见
证精装现房的真材实料，目光所及，
处处大牌，这赢得众多新老客户为
之倾心。

买房“无理由退房”
最高送6万家私

目前，恒大名都建筑面积90-
147m2的湖景精装房全新产品正在
火热预约中。现在购买恒大名都的
客户除可享首付超长无息分期付
款、首期仅需3 . 8万起、送1500元/m2

标准精装修、无理由退房的优惠外，
还可特惠5折抢车位！此外，恒大面
向全国统一宣布，与15家家居品牌
达成联盟，买房最高可赠送6万元家
私券！

恒大地产集团同时向全国消费
者承诺践行无理由退房政策。凡是
购买济宁恒大名都的住宅产品，且
履行《楼宇认购书》和《商品房买卖
合同》的各项义务的，并且无任何违
约行为，自签署购房合同之日起至
办理入住手续前的任何时间，均可
享受无理由退房。现在，安家恒大，
省钱、省心、省时，幸福生活无忧开
启。（李从伟）

购购置置税税减减半半 最最划划算算SSUUVV一一一一看看

购买1 . 6L及
以下排量乘用车
实施减半征收车
辆购置税的优惠
政策对国内未来
一年的车市走势
影响巨大。由于
只有1 . 6L及以下
排量的车型在此
次 优 惠 范 围 之
内，因此相信未
来越来越多的家
庭将选择车型的
目光投向了既经
济又环保的小排
量SUV上。那么
本次我们就结合
目前国内市场上
几款热销的SUV
车型，为您分析
哪款最划算。

昂科威
放在几年前，真的很难想象像昂科威这样身材

魁梧的中型SUV会装备1 . 5L的发动机，即便它采
用了涡轮增压的进气方式。不过这几年随着涡轮
技术的进步，环保法规的收紧，越来越多的大SUV

也开始采用小排量的增压发动机。昂科威此次能
够享受优惠政策的车型全系搭载1 . 5T发动机。而
21 . 99-25 . 99万元的售价能够享受购置税优惠的幅
度在9000-11000元之间。而与竞争手对手相比，这
部分车型的优势将更加明显。

济宁经销商：
润华别克高新店 济宁市高新区327国道88号
朗巍弘辉别克圣达店 济宁市新327国道洸

府河桥东188米北

途观
途观提供一款1 . 4T排量车型，19 . 98万元

的售价能够享受购置税优惠的幅度在8500左
右，对于城市用途来说途观几乎是目前同级
中最强的，因为它具备强大的动力、优秀的操
控性和足够家用的空间。

济宁经销商：
济宁交运汽车 济宁市车站西路18号
方圆汽车 济宁市高新区崇文大道凯赛

大桥东100米路南
润华大众高新店 济宁市高新区327国

道88号

创酷
创酷配备1 . 4T发

动机，因此全系能够
享受本次优惠政策，
而10 . 99-16 . 39万的售
价能够享受4600-6000

元的购置税优惠。
济宁经销商：
济宁润华雪佛兰

济宁市高新区3 2 7

国道88号
朗巍雪佛兰汽车

济宁市新3 2 7国道
洸府河桥东188米北

本田XR-V

此次本田旗下的XR-V的1 . 5L

车型能够享受购置税政策，并且
优惠幅度在6300-6500元之间。

济宁经销商：
东本济宁三惠店 济宁市金

宇汽配城向南800米路西
济宁鸿昌汽车 济宁市高新

区327国道柳行立交桥东1000米路
北

标致2008

标致2008配备1 . 6L自然
吸气或涡轮增压发动机，因
此能够全系享受购置税优
惠政策。而9 . 97-16 . 37万元
的售价大概能够享受4200-
7000元的优惠。

济宁经销商：
东风标致华源兴狮4S

店 济宁市105国道金宇汽
配城

济宁致圣6S店 济宁
市任城大道与东外环交汇
处圣达汽车博览中心

济宁裕龙4S店 济宁
市车管所 ( 3 2 7国道通达驾
校)正对面宝丰汽车广场首
座

昂科威 本田XR-V

途 观

创 酷

现代ix25

现 代 i x 2 5 主 打
1 . 6 L车型， 1 1 . 9 8 -
18 . 68万的售价能够享
受5000-6500元的购置
税优惠。对年轻的城
市购车族而言，不但
外观上要有特色，性
能配置上也要注重实
用主义原则，高性价
比 是 必 须 考 虑 的 因
素。

济宁经销商：
北京现代永泰4S

店 济宁市高新区同
济路2号

北京现代永昌4S

店 济宁市1 0 5国道
金宇汽配城

现
代ix

25

标
志2008

千千亿亿恒恒大大 品品牌牌致致胜胜
““五五连连霸霸””后后再再夺夺冠冠！！
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