
聊城市消费者协会发布网购消费警示

““双双十十一一””购购物物谨谨防防这这六六大大骗骗局局
本报聊城11月5日讯(记者

谢晓丽 通讯员 李兴山) 一
年一度的“双十一”即将到来，各
类商家也顺势推出各类促销活
动，吸引消费者们慷慨解囊,为此
聊城市消费者协会发布消费警
示，提醒广大消费者在尽兴购物
的同时一定要注意网购风险，谨
防六大骗局。

慎防假冒购物网站。现今的
网购商品千差万别，购物网站有
好有坏，还有很多不法分子，将
违法的网站伪装成正规的购物
网站，在站内的信息、图片、链接

里面植入木马病毒，若消费者不
小心点入的话，病毒则会在你不
知情的情况下马上入侵你的电
脑，获得重要信息如银行账号、
密码等等，再通过网银转账盗取
消费者的银行存款。在此提醒广
大消费者要选择正规、有经营资
质、信用等级较高的购物网站，
正规网站的主页下方一般有工
信部的ICP认证标志，有工商部
门的“红盾”标志，消费者选购时
一定要细心查看。

避免先涨价再打折。“双十
一”期间，商家会纷纷推出促销

活动，以打折等方式降低商品价
格，但有些商家会抬高商品原价
然后再打折，诱导消费者购买，
有些商品打完折后甚至比活动
前价格还要高。

提防商家低价陷阱。“双十
一”期间，各大网商纷纷开始

“秒杀”、“抢购”活动，促销能够
让消费者得到实惠，但也有一
些不良商家趁机抛售劣质产
品、浑水摸鱼，消费者在选购前
一定要详细了解所购买的商品
信息、商品质量、送货安装范围
等内容，仔细查看消费者对商

品的购买评价，选择信誉较好
的商家购买。

谨慎交纳网购定金。“双十
一”到来之前，不少商家会以交
定金可在“双十一”当天享受低
价的方式吸引消费者提前交纳
一定数额的定金进行预订，并
注明定金不可退回，很多消费
者在交完定金后又后悔了，或
发现同款商品在其它商家售价
更低，要求退还定金时与商家
产生纠纷。在此提醒消费者，交
纳定金前一定要货比三家、三
思而后行，切不可冲动消费。

收到货物先验货再签收。
消费者收到商品后一定要先验
货，查验货物包装是否完好、物
品是否损坏、数量是否齐全再
进行签收。

注意保留消费凭据。消费
者在网购时不要轻信商家口头
承诺，要保留好消费订单信息
或其它消费凭证,以及商品交易
(订单)页面和与商家的聊天记
录等电子证据，最好对促销页
面进行截屏保存，并索取有效
购物凭证或发票，以备发生消
费纠纷时使用。
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深深秋秋时时节节滋滋补补品品市市场场““升升温温””
医生提醒：秋季适补，但不可乱补

秋收冬藏，由
于天气逐渐变冷，
滋补品的营养易于
吸收，人们大都喜
欢 在 秋 冬 季 节 进
补。近日，记者走访
城区滋补品市场发
现，往年被炒高的
虫草等价格较往年
出现下降，而普通
滋补品更是销量大
增。

5日上午，记者走访聊城多
家商超发现，高档滋补品市场
打折促销活动比比皆是，原来
价格高得离谱的虫草、海参、燕
窝等，也有些扛不住，纷纷降低
身段。除了商场，街边滋补品店
也同样在搞促销，其中一款燕
窝产品最高更是降了五成多。

多年从事虫草生意的陈先
生介绍，一般来说，每年中秋到

次年春节是传统的销售旺季，
行情好的时候供不应求，还得
找同行拿货。但这两年的生意
越来越难做，一天问的人不超
过十个，真正买的人则更少，选
的也多是价格较便宜的甚至散
装虫草。“平时买的人少，就指
望着旺季卖点，现在可以说不
挣钱。”

记者走访发现，除了虫草、

海参、燕窝这些高端滋补品之
外，阿胶价格却与之相反。近年
来阿胶价格持续走高。自2006
年5月起，东阿阿胶连续涨价15
次，近10年来终端零售价格暴
涨10倍不止。在城区一家阿胶
专卖店，一款375g的红盒装礼
品阿胶，售价高达2690元，可谓
是滋补品中的“茅台”。

据了解，驴皮是阿胶的主

要原料，阿胶的行情波动与驴
皮的产量及价格都有密切的
关系。近年来，驴皮供不应求，
价格大幅上涨。2010年时每张
驴皮尚不足100元，自2012年以
来，驴皮价格开始“失控”。如
今湿驴皮价格已达120-140元/
公斤，按一张湿皮毛重15-20公
斤计算，已经能轻松卖到2000
多元。

据一位滋补品专卖店店主
介绍，他们现在基本不指望高
端滋补品赚钱，因为去年以来，
国家严格三公消费尤其是送
礼，所以以前的高端主流消费
群体流失，份额下滑明显，现在
前来购买滋补品的市民更倾向
于实惠款或是普通滋补品。

记者在兴华路一超市内看
到，杂粮配成的八宝粥米、养生

粥米等大受市民欢迎。市民王
女士告诉记者，她平时比较关
注健康养生之类的，平时给家
人做饭也会在这方面下工夫，

“秋天干燥不说还容易受凉，平
时配着这些粥喝对身体好。”

记者采访发现，随着市民
养生理念的增强，结合实际消
费习惯，与高端滋补品市场相
反，价格亲民的普通滋补品如

红枣干、茯苓、何首乌等养生食
材以及粗粮、谷物等销量上升
明显，市场销售较好。

虽然说秋季是进补的最佳
季节，但是很多人在进补的时
候却显得过犹不及。记者采访
了解到，从中秋后，天气转凉，
很多养生人士就开始每天进补
一只海参，持续到第二年春天。

常言道“秋季进补，冬令打

虎”，这足以显示出秋季进补的
作用，但并不是可以随意的进
补。医生提醒，在选择滋补品方
面市民需多加谨慎，秋季本就
是一个容易干燥和上火的季
节，如果盲目进补，非但不能够
起到补的作用，反而会使人体
更燥，或者更湿寒。“从秋季的
气候特点出发，万物收敛，宜食
用甘润平和的食物。”

普通滋补品销量增长明显

高端滋补品多降价求销量
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