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做做教教育育行行业业的的补补缺缺者者与与推推动动者者
——— —— —— 访顺势智能英语教育董事长杨玉德先生

S05

11月20日，山东证监局、中泰证券
与枣庄市政府在枣庄市政大厦举办战
略合作签约仪式，分别签署了《枣庄市
人民政府与中泰证券股份有限公司战
略合作协议》及《关于共同促进枣庄市
资本市场健康发展的合作备忘录》。

山东证监局局长陈家琰、副局长
唐理斌，枣庄市市委副书记李峰，中泰
证券董事长李玮、副总裁吕祥友等领
导及120余家重点拟上市企业负责人出
席签约仪式。

陈家琰局长强调，此次资本市场
合作备忘录的签署，是山东证监局深
入贯彻落实山东“金改22条”，更好发
挥资本市场服务实体经济的重要举
措。山东证监局将以此为契机，进一步
加强与枣庄市政府及相关部门的协调

与配合，指导重点企业加快上市和挂
牌步伐，督导中介机构勤勉尽责，全力
支持枣庄企业进入资本市场健康发
展。

李玮指出，与枣庄市政府签署战
略合作协议，是中泰证券服务资本市
场的重要战略选择。中泰证券在枣庄
设立了分公司和7家证券营业部，已成
功完成了“2011滕州债”、“2014枣庄南
郊债”、“丰源通达电力资产支持专项
计划”等项目，募集资金近20亿元；推
荐了“三维钢构”、“丰源股份”两家企
业在新三板挂牌，募集资金5600万元；
正持续推进“丰元化学”和“泰和科技”
两单IPO项目以及“正凯纺织”等五单
新三板项目。接下来，中泰证券将以战
略合作协议的签署作为双方合作共赢

的新起点，进一步深化合作关系，拓宽
合作领域，提升合作层次，充分发挥专
业优势、资源优势和运作经验，在加快
枣庄资本市场发展步伐，推动产业结
构调整升级，促进经济增长方式转变
等方面发挥积极作用。

此次签约仪式，中泰证券还围绕
新三板、债券市场发展及债券产品运
用等业务进行了介绍，同与会企业进
行了深入交流。中泰证券真诚期盼以
签署战略合作协议为契机，制定有效
的工作机制，建立紧密、稳定的合作关
系，紧紧抓住我国资本市场创新发展
的良好机遇，促进各方更好更快发展，
为经济社会的繁荣发展作出新的贡
献！

本报记者 刘相华

近日，E道商城山东省运营中心
在济南成立。

E道商城网欲打造成一个全国线
上提供商机与交易、线下实体店提供
体验及各种服务的交易网购商城，是
目前全国唯一采用积分消费的大型网
购商城与地面商家双重结合领先型消
费新模式。

E道商城网于2013年9月由厦门堃
堟电子商务有限公司董事长曾文贤发
起创立并于2013年底推出，2014年2月5

日登陆厦门，正式挂牌上线。E道商城
平台自上线以来，以其创新经营模式，
在全国范围内引领了众多消费者的青
睐。

截至目前，E道商城在全国已经
覆盖了10大省份，近200个地级市运营
中心，2万多家的地面商家入驻，拥有
近30万的消费者会员量。

本报记者 刘相华

E道商城

山东省运营中心成立中中泰泰证证券券与与枣枣庄庄市市政政府府

签签署署战战略略合合作作协协议议

一个从学校走出来的教育创业者，他有着文人的书生
气质，也有着创业家的精气神。他谈自己的创业路很轻松，
没有甚多弯路，因为他瞅准了市场的空白点，迎合了市场
需求。他就是不久前刚在上海股权托管交易中心挂牌上市
的山东顺势教育科技有限公司的董事长杨玉德先生。

本报记者 赵清华

2004年，本应该还在大学
校园的学生会主席杨玉德被
破格录入后勤集团，负责中小
学书刊发行工作，并担任浙江
绍兴办事处主任。其后，同时
接管了杭州、宁波两地的发行
工作。全国48个分公司中，他
的业绩获得过五连冠，入职三
个月晋升为大区经理，工作一
年他已攒下自己的第一桶金
达到19万元。回忆起大学生
活，杨玉德颇为自豪。

次年，他重新回到西安，
以优秀毕业生身份进入西安
某大学学生处任职。在这份
看似清闲的工作中，却被他
折腾起了一股风浪。“实时
流行一句毕业意味着失业的
话，而整个西安拥有57所高
校，108个校区，当时感觉大
学生就业培训肯定大有市
场。”他察觉到这一商机之
后，立刻开始市场调研，调查
结果显示当时市场上成型的

就业培训机构并不多，于是这
让他下定决心以此为创业切
入点，在西安市场上大干一
把。

“ 其 实 ，我 对 创 业‘ 情
迷’已久，但之前苦于创业
资金……”杨玉德说，教育
创业想法一经成型，他就辞
掉了原本稳定的学校工作。
他从母校挑选了三个比较要
好的同学组成4人创业小团
队，让他们以作为股进入公
司，租了一间25平方米的办
公室，招聘了专业培训师研
发 课 程 培 训 体 系 ，成 立 了

“大学生就业竞争力培训中
心”。

如何招生？对于教育机
构永不过时的话题，而那时
的杨玉德就已经采取了高校
就业服务中心战略合作及企
业委托培养相结合的方式，
针对企业的择人观针对性培
养学生的综合能力，如此落

地的培训方式在当时深受学
生的青睐，所以，招生问题
并没有困扰过杨玉德。至于
免单，他向记者解释说，为
两手空空的学生提供就业培
训，收取三四百元的培训费对
我来说不多，而对他们来说不
少，而如果培训免单，就会有
更多的学生受益，学生被企业
录用后将试用期的工资作为
学费是更可观的。而拿着这
钱，他们心里也踏实。

就这样，大学生就业培
训中心对大学生进行综合能
力培训的工作顺利开展，公
司 开 始 迅 速 发 展 。同 一 时
期，它的经营范围从教育培
训扩展到DM直投、酒水等多
个行业。到2007年，公司办公
面积从最初的25平方米慢慢
扩展到1900平方米，工作团队
从4人增加到180余人。找准市
场空缺，满足客户刚性需求，
才能更好地抢占蓝海市场。

>> 毕业一年赚取19万 开始“情迷”创业

2009年，已经在西安闯出
一片天地的杨玉德，打算回山
东与父母团聚。然而对于山东
他很陌生，为更好地了解市
场，他开始寻找“跳板”。卖掉
公司后，他做了某教育集团统
战部职业经理人，任职期间将
公司业绩从“倒8”提高到“前
三”，但公司由于在西安分公
司没有合适的人选，再三推迟
将他调到山东的时间，最终，
他选择辞职，自行回到山东。
凭借他丰富的运营经验，在学
大教育担任了总监一职，在纽
交所上市的第一个季度他被
评为全国十大精英校长，没多
久他被挖到大智教育集团担
任素质教育研究院院长，其间
组织过山东省首届家庭教育
高峰论坛会、教师培训等，与
中国教育学会副会长朱永新
先生及山东省教育厅副厅长
张志勇先生同台培训素质教
育。三年多的时间，他对K12
市场有了这样的认识：依然存
在空白点。

“纵观所有学科，英语是
最容易拉分，也是最容易提高
的学科。而在英语中，词汇量

是基础，没有大量的词汇量无
法学习英语，然而，如何高效、
准确地牢记单词确实英语学
习者最头疼的问题，英语老师
和课外辅导机构也无法帮助
孩子快速牢记词汇。”面对英
语单词这一市场空白点，2012
年底，再次找到了创业切入点
的杨玉德，兴奋不已，他立刻
招兵买马研发单词智能学习
系统，并成立山东顺势教育科
技有限公司，注册商标顺势智
能英语教育。

“这个‘人机互动’个性化
自动导航智能化学习系统，

‘三脑合一教学模式’，可以让
学生在短期内大幅提升英语
成绩。”杨玉德自信地说，通过
智能记忆引擎，利用“人脑学
习、电脑管理”来解决学生记
忆单词的遗忘问题；通过“智
能语音识别测评系统”彻底解
决学习者英语发音标准化问
题；通过“人工智能导航”和

“金币商城”彻底激发学生学
习兴趣，培养良好学习习惯；
通过“两大监管后台”让教师
和家长通过电脑和微信时时
了解学习数据。独特的产品需

要更好的商业模式才能可持
续发展，顺势智能英语教育目
前在全国招市级、区县级及单
校加盟商，商业模式中融合了
经营性现金流、融资性现金
流、投资性现金流三种现金流
模式，更好地给加盟商分权分
利。

在当今中小企业金融市
场不容乐观的状况下，6月2
日，山东顺势教育科技有限公
司在上海股权托管交易中心
挂牌上市，公司挂牌上市一个
多月，就有七家风投公司前来
考察，公司的原始股已预售两
百多万股，加盟商已经达到几
十家。顺势智能英语教育目前
已获得国家7个版权著作权及
两个专利技术。由于顺承了

“互联网+教育+科技”的趋势，
该教育被政府确定为重点扶
持项目。

谈及他对公司未来的发
展，杨玉德说：“一是要通过更
多的加盟商让顺势单词王智
能学习系统惠及到更多的英
语学习者；二是为转新三板上
市做准备；三是为‘中国梦·教
育梦·顺势梦’持续奋斗”。

>> 寻找市场空白点 开启第二次创业
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