
寒冷的冬日，没有什么能比穿上一
套舒适的保暖内衣更能带给身体关怀
了。11月28日，在气温一周都持续零摄氏
度以下的聊城，一场保暖内衣模特秀在
金鼎购物中心中厅温暖上演。除养眼的
模特秀外，还有现场竞拍环节，幸运的消
费者以远远低于市场价的价格拍得心仪
保暖内衣。

28日，冬日聊城街头有的只是呼啸的
寒冷，那寒风把人冻得冰冷冰冷的，而位于
聊城黄金大十字位置的金鼎购物中心内却
温暖如春。一楼大厅内搭建起的舞台吸引
市民驻足。“我心如意?雪竹内衣25周年庆
暨时尚品牌模特秀”正在这里上演。随着一
组时尚靓丽的模特闪亮登场，雪竹内衣25
周年庆正式拉来帷幕。在现场，市民不仅能
够欣赏雪竹内衣最新款的模特展示，现场
互动问答、做游戏、微信摇一摇抽奖等环节
更是点燃了现场观众的参与热度。活动中

穿插了“你敢穿 我就敢送”互动环节，邀
请现场穿着雪竹内衣的市民走上舞台进行
展示，凡参与者可免费领取一套价值249元
的雪竹内衣。现场市民的购物欲再次被激
发，现场竞拍环节将整个周年庆推向最高
潮。模特们身着拍卖款内衣走到舞台中央
进行展示，由主持人报价，现场观众竞拍，
每套起拍价50元，每次叫价增加5元。其中
一套售价588元的新款女士保暖内衣以120
元价格被一位女士拍走。偌大的卖场中，观
众不断地举手叫价俨然一道热闹的景致。

雪竹内衣25周年超惠巨献期间，全场
特卖69、99、138元，部分内衣3-5折，上百款
不同风格的保暖内衣将满足市民对时尚、
个性、自由的追求。在寒冷的冬日，这种新
颖的宣传形式无疑给品牌增加了美誉度，
给消费者增添了好感，给购物中心聚集了
人气。

高振红

百大金鼎雪竹内衣25周年庆
暨时尚品牌模特秀high翻全场
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城城市市送送煤煤工工
“满面尘灰烟火色，两鬓苍苍十指

黑。”
一双粗糙有力的手，一身布满煤灰

的着装，一张朴实而憨厚的脸，在聊城
城郊的一个煤场，他将黑乎乎的蜂窝煤
搬到自己的地排车上，再把它用三轮车
拉到用户家中。他叫孙香存，是一名普
通的城市送煤工。

在这个煤场的院内停着十几辆三
轮车，等待着装满蜂窝煤。煤场有七八
对夫妻专门运送蜂窝煤，靠此为生。孙
香存告诉记者，一车能装1000快，两千
斤。夫妻两人都是干这个的，一干就是
16年，家里有三辆三轮车，平时都是妻
子负责装车，他负责送，装车需要一个
小时，这个可以节省时间，一天下来能
送五六车，今天妻子回老家了，只能自
己一个人装车送煤球。

中午的时候，孙香存刚刚装满一车
蜂窝煤，回到煤场前面租住的家中，和
儿子一起吃午饭。“这是我送煤的第十
六个年头了，手上沾满了黑炭，已经洗
不掉了。”孙香存伸开自己手。从他还是
个朝气蓬勃、力气无限的小伙子时，开
始干了这一行，当时还没有孩子，现在
他的儿子已经上初中了。冬天好点，需
要送煤的客户多，可以多挣点钱。不取
暖的时候，只有饭店里要点，一天也就
能卖一车。

天气冷，中午孙香存喝了点酒，泡
了点辣椒汤来取暖。吃完饭，嘱咐孩子
好好在家学习，他就出门骑着三轮车去
送煤，不一会就消失在远处。

随着城市变迁，特别是近些年城中
村和棚户区的改造，大量平房的消失，
一座座高楼的耸立，使用蜂窝煤的市民
也不断在减少，送煤工这个行业正渐渐
淡出人们的视野。已经送了16年煤的孙
香存也不知道，什么时候这个行业会彻
底消失。

孙香存的手上已经沾上洗不掉的黑印。

中午，孙香存回到了住的地方，媳妇有事回老家了，只有儿子在家。

院内停着很多三轮车，有的已经装满，有的还没来得及装。

本版文/片 记者 李军

刚刚用机器压制成的蜂窝煤。

孙香存正在从履带上拿蜂窝煤，五个一摞。

孙香存送蜂窝煤路上。

孙香存正在往客户家里搬蜂窝煤。
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