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经济下行的过
程中，价值才能体
现；而在调整的过
程中，会出现大量
的商业机会。12月1
日举行的，以“创新

创业”为主题的
泰山创业峰会上，
投资人、创业者汇
集一堂，他们的诉
求反映了最基本的
商业逻辑——— 一场
完 全 以 市 场 为 主
导，更高效的资源
配置正在“双创”的
热 潮 中 悄 悄 发 生
着。
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精英创业的推动力

“你看，我已经50岁了，我也开始创业了。”汤大
杰对本报记者说。作为这次创业峰会上的投资大咖，
汤大杰的前身份——— 深创投副总裁引人瞩目。

5年前，深创投还是中国的VC之王，投资了包括
潍柴动力、乐视网、欧菲光等经典案例。然而体制与
基因之困，使深创投近两年在互联网投资浪潮中落
后了。今年8月，随着深创投总裁、61岁的靳海涛的离
开，汤大杰也开始了创业生涯，成立了前海勤智。

巧合的是，参加这次峰会的投资人彭亮作为投
资界的年轻一代，一个月前刚成立了问股科技，以
创业者的身份专注于天使投资。此前，彭亮曾为国
美在线高级副总裁。作为一名连续创业者，彭亮的
投资集中在互联网领域。

而来自于北京，今年9月刚在济南落地的创业
孵化器非创不可的创始人赵龙，经历过在九阳、海
尔这样的大企业历练，如今带着团队与济南高新区
的资源对接。这个创业团队在济南筛选有潜质的互
联网初创企业，为他们提供产品经理、互联网技术等
专业培训、寻找投资人等服务；同时又对接北京的资
源，将一些有意在区域市场深耕的垂直细分领域的
互联网企业比如做儿童在线英语培训的VIPKID、做
互联网+知识产权服务的知果果引进济南，前者获得
了创新工场、红杉资本投资，后者获得联想之星以及
经纬中国的千万投资。

这些从大公司走出来的创业者和连续创业者体
现了又一个造富效应，他们自立门户，打破规则，以
专业的素养，以最敏锐的嗅觉、最具市场的眼光，发
现最有潜质、最有竞争力的企业，并且在行业资源上
给予创业者最大帮助，从而推动市场资源向更优质
的企业配置。

只要真正创造价值，投2000万

都少

“改变用户习惯很难，想用钱砸出来，700万太
少了。”在泰山创业峰会路演现场，汤大杰对路演项
目“任我行”的创始人霍海东说。此次，霍海东为他
的智慧停车APP项目募资700万。

其实，42岁的霍海东也是一位从大公司出来的
创业者，他曾在山东最大的汽贸集团润华集团工作
了20多年，做到高管的职位，“我总要来试试才对，
从济南最难停车的齐鲁医院、省立医院，大观园—
万达广场商圈入手，试试这个APP到底行不行。”

“任我行”APP已经上线1个月，霍海东的融资
目标是700万。现在，任我行在济南核心地区已签约
百余家停车场。其商业模式是想通过停车预约APP
获取用户，而后切入后服务、车生活领域。

霍海东的优势是在润华集团工作20年的资源
积淀，但汤大杰关心的是数据。“你的日单量太少。”
汤大杰说，APP的存活率很低，只有10%到15%，要
活下来的成本很高。

“你提供的解决方案并没有真正解决用户痛
点。”彭亮对霍海东说，你需要融到比700万更多的
钱，最重要的是要清楚自己要做什么，把这个痛点
打通打透就可以了。

今年5月，济南本地电商销售平台兴旺购出让
10%股权，获得上海一家投资公司2000万天使投资。
兴旺购完全复制了淘常州模式，这是一个非常成熟
的本地化O2O生活服务平台，去年获得了盛大资本
1.5亿投资。

兴旺购董事长王世文对本报记者说，在济南
这个区域性市场，大润发一个单店年销售额就有3
个亿，而去年济南地区粮油、食品、百货的销售额
在170亿元。这个市场足够大，只要你把BAT不会
涉及的区域互联网流通领域做深做透，做到区域
性市场的No. 1，并且的的确确是缩短了流通环
节，降低了交易成本，提供最优质的派送服务，真
正是用互联网这个工具在交易环节为社会创造
了价值，投资人给你投2000万并不多。

“如今，风险投资正在成为推动中国经济的
重要引擎。传统行业的失业率在增加，同时，创
业在增加新的社会分工。而社会资源正在朝着
那些最有潜质、最有竞争力的企业流动，原有的
资源配置模式正在改变。”在泰山创业峰会上，
浙商创投创始人杨志龙说，中国每年新诞生企
业在40000家左右，初创公司的增长速度排在全
球首位，这说明，一场伟大的迁徙和转型正发生
在社会底层。

“中国的市场太大了，我们就做好济南、做
好青岛市场，就可以上新三板了。”姜明说，他的
规划是2018年上新三板。

再加1℃，水就烧开了

这些天，华北地区严重雾霾，奈琦
尔为海尔旗下的子公司贴牌生产的第
一批防雾霾口罩也上市了。

奈琦尔的老板姜明正等着这个“引
爆点”，由海尔打通品牌和渠道；同时，
他还需要2000万资金，“现在，水已经烧
到99℃，要完成成果转化，必须插上资
本的翅膀，再加1℃，水就会沸腾！”在泰
山创业峰会路演现场，姜明说。

他要拿这2000万扩大产能。11月30日
晚，他和参会的开来投资总裁王峰就企
业并购的问题，一直聊到第二天凌晨2
点。

9月份，姜明和海尔旗下的全资子
公司海尔上海健康医疗产业公司签订
合作协议，他的手上掌握着一个取自于
海洋的新材料——— 从海带和海草中提
取的海藻纤维。这种纯天然纤维具有阻
燃性，而且吸附能力超强——— 1克海藻
纤维能快速吸收20克血液，而1克棉花
只能吸收4克血液。

1000万、2000万……从2005年到
现在，姜明不断烧钱，与青岛科技大
学合作，这个顶着三个“国字头”的海
藻纤维应用研发产业化项目，正一步
步从军队用的作战服、急救包延伸到
民用产品。目前，奈琦尔与海尔签订
了协议，以海藻纤维为耗材，生产口
罩、卫生巾、纸尿裤护垫等。

姜明报出这样一组数据：1吨阻燃
性海藻纤维卖25万元，1吨超强吸水性
质的海藻纤维35万元，1吨干海带价值
7000元，4吨干海带能产1吨海藻纤维，山
东年产100万吨干海带。而姜明牢牢掌
控着这全国独一份的海藻纤维的生产
和供应链。

“有了和海尔的合作，等于打开了
渠道和品牌。产品引爆点就有了。”姜明
说，因为工作环境，海军女兵患阴道炎
的现象非常普遍。他们以海藻纤维为原
料，专门为上舰女兵研发了一款卫生
巾，但转为民用产品就遇到障碍，即便
这个新材料再神奇，但投资人见不到品
牌、见不到渠道，不会给你投一分钱。

“整整10年，姜总就做了这一件事，
大家给他点掌声吧。”在路演现场，王峰
说，他决定给奈琦尔投2000万。

寻找小河里的“大鱼”

“奈琦尔是我投的一系列企业中，
典型的创新型实体。”王峰对本报记者
说，奈琦尔的海藻纤维全国独一份，在
原材料上稍稍提高一点，就可以在市场
上脱颖而出，这方面的空间非常大。

德州的宇虹颜料，宁津的智衡减震、
蓬莱的嘉信染料，这都是王峰投资的创
新型实体。宇虹颜料是首家上新三板的
做颜料的企业，智衡减震的前身是宁津
弹簧厂，虽身居小县城，却是南北车、西
门子、庞巴迪、小松制作、韩国斗山等世
界著名企业的供应商。

挖掘地方上的中小企业资源正是
王峰擅长的。当初他准备投宇虹颜料
时，这家企业还处在从“温水到开水”的
阶段，这家企业的特质是专注，只做三
种颜料，属于行业细分领域里的“大
鱼”，也就是小河里的大鱼。

除了创新特质，王峰投资中小企业
最重视的考察目标是老板，“中小企业对
老板的依赖性太大，老板行，是做事的
人，口碑不错，投资人就能放心。”王峰说。

青岛中科华联是王峰今年3月投资
的一家企业，他考察时，这家企业已经
两个月没有发工资了，但王峰还是决定
投了724万元，因为企业技术国际一流。

“我看好这个行业。”王峰说，投行
业投的是未来，中科华联是锂电池产业
链的上游供应商，专门生产锂电池隔膜
生产设备。现在新能源汽车概念非常火
爆，核心部件是动力电池，市场需求的
放量直接带动了整个锂电池行业快速
扩产和技术进步。今年，中科华联的利
润不会低于2000万。

值得注意的是，王峰在投这些中
小企业时，并不追求他们能赚大钱，
而是看它能否稳健经营，用在经济下
行期的俗话说，就是看它能否活下
来。现在中国经济正在去产能、去杠
杆，这个过程很痛苦，企业的首要任
务不是发展多快，能做多大，而是活
着，活下去就好办。能健康活着，就是
好企业。

新三板带来的机会

记者注意到，王峰投的这些中小实

体企业，基本上都处在登陆新三板的准
备中，或者在开来投资后成功登陆新三
板。新三板的造富效应，已强烈地吸引
着资本蜂拥而至。今年以来，随着新三
板挂牌数突破4000，年内定增额突破
1000亿，越来越多的顶级公司、顶级投资
人开始关注新三板。

王峰的开来投资，头顶着“中国区
域性股权交易市场的最大保荐商”的光
环。王峰手里有20多个县的纳税百强企
业名单，他和这些县的负责人关系密
切，这使他拥有丰硕的“掐尖”资本和

“拿货”渠道。这几天，王峰正在与中植
集团洽谈合作成立一只投资基金，后者
旗下掌管了1.5万亿投资基金。

“现在钱多、创业者多，投资人多，
政府的改革、优惠政策多，就是好项目
不多。”本省一位投资界人士对本报记
者说，开来投资能吸引到中植资本不足
为奇，中植资本要靠开来投资这样的

“坐地户”接地气，挖掘山东优质的中小
企业，这反映了资本对好项目的争夺越
来越激烈。

清科私募通数据显示，截至今年
5月，山东企业在新三板的挂牌数量
达178家，位列北京、江苏、广东、上海
之后，大的投资机构偏爱到山东挖掘
有一定成长性的企业，而企业的盈利
情况与估值并非投资者考虑的主要
因素，它们更看重企业所处细分行业
的景气程度以及企业当前竞争力的
强弱。

以2014年8月登陆新三板的可恩口
腔为例，它在小诊所时期时营收才100
万，目前市值已过7亿。“现在你想锦上
添花，脚已经插不进来了。”王峰说，企
业发展从温水到热水这段时期，是最需
要资本的，而之前资本只愿做“把热水
烧开”的事。王峰2011年投资可恩口腔
时，帮它规范财务管理，调整了商业模
式，可谓“全方位保姆”，所以才会在可
恩口腔增资扩股时享有优先权。

愿意提供“保姆”式服务的不光是
王峰，随着大量的资本涌入创投行业，

“现在，资本对于企业的作用越来越趋
于前端、趋向于服务。”前海勤智国际资
本管理有限公司总裁汤大杰说。在他看
来，帮助中小公司提高技术水平，扩大
市场份额，然后拿到新三板去上市，这
是很好的投资。

本报记者 蔡宇丹

““捕捕猎猎””好好公公司司
用资本的眼光发现经济下行期的企业价值
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