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按行业划分，从事服务业的小微企业最多，有35

家，超过总数的三分之一。由于受资金和区域产业政
策限制，资本规模要求较低且政策限制少的服务业
是小微企业的首选。这些企业的主营业务大多集中
在商贸批发、家政服务、教育咨询等生活服务领域。

调查发现，作为实体经济的中坚力量，从事制造
业和农林牧渔的企业数量分列二、三位。作为最传统
的一项产业，农业看似和创业关系不大，但仍旧有不
少人以现代农场的经营模式开创了自己的事业。

在高新技术（特别是网络技术）、节能环保、新
能源与新材料这些高技术附加值的行业中，也有
不少小微企业的身影，这些企业的创始人往往具
有一门专业技术或发明专利，走出了一条科技创
业的路子。
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中小企业划分为中型、小型、微型三种类型，
具体标准根据企业从业人员、营业收入、资产总额
等指标，结合不同行业的特点来制定。

举例来说，农、林、牧、渔业，营业收入500万元
及以上的为中型企业，50万元及以上的为小型企
业，50万元以下的为微型企业。

工业，从业人员300人及以上，且营业收入2000万
元及以上的为中型企业；从业人员20人及以上，且营
业收入300万元及以上的为小型企业；从业人员20人
以下或营业收入300万元以下的为微型企业。

零售业，从业人员50人及以上，且营业收入500

万元及以上的为中型企业；从业人员10人及以上，且
营业收入100万元及以上的为小型企业；从业人员10

人以下或营业收入100万元以下的为微型企业。
软件和信息技术服务业，从业人员100人及以

上，且营业收入1000万元及以上的为中型企业；从业
人员10人及以上，且营业收入50万元及以上的为小
型企业；从业人员10人以下或营业收入50万元以下
的为微型企业。

参与本次调查的小微企业，都是注册刚满一
年尚处于事业初创期，所以6成企业的员工人数不
超过10人，这点在技术密集型企业身上最突出。而
员工较多的几家企业大多集中在农业、服务业等
劳动密集型企业。

六成企业
员工不超10人

二二三三线线城城市市搞搞互互联联网网，，很很难难吗吗

本报记者 赵松刚

王恺自嘲是一个失败者。他的公司
曾有着傲人的成绩，“在饭店铺设wifi
无线网络，潍坊市区占据份额最多的就
是我。”不过，奋斗一年创下的骄人成
绩，竟很快成了明日黄花。

去年11月，一直从事制造业的38岁
的潍坊人王恺，看到传统行业的困难，
决定转型“互联网+”。在全国各地考察
后，他选择了数据服务产业，“简单地
讲，就是给企业安装专业的wifi无线网
络机器。”王凯说，当时潍坊wifi市场还
有很大的空间，一些以体验式服务为主
的店铺，尤其需要无线网吸引顾客。王
恺注册潍坊恺煜数据服务有限公司后，
迅速打开市场，很多商场、饭店都用了
他公司安装的机器。

通过安装机器和在网络中推送广
告等方式，汪凯的公司很快实现盈利，
企业员工一度达到20多人，累计有2000
家企业使用了其公司安装的无线网络。

但是现在，只有900家企业的无线
网络还在运行，其他的都被他先后关停

并撤回机器。“根据新的规定，安装无线
网需要实名认证，多数企业都不愿意，
我们只能按规定关掉。”

王恺能够理解实名制背后的监管
需求，但新规直接导致他的公司开始亏
损。王恺决定转型，他说唯有勤奋能够
解决困局，“这个行业‘剩’者为王，现在
还活着，已经算是很不错了。”

王恺原来不戴眼镜，可这一年来，因
为每天盯电脑看6个小时数据，他近视
了，一个镜片还达到了550度。尽管很勤
奋，但创业路上总有意想不到的挫折。

王恺如今将目标客户转向了学校，
在校园铺设wifi，实体认证的问题就能迎
刃而解，而一个学校的市场庞大，收益和
回报也比一个饭店、商铺要高出很多倍。
目前，王恺的转型计划正在实施，他相信
不久以后就能扭亏为盈。

在生意场上摸爬多年了，王恺已经
很坚韧。不过，作为小微企业的创始人，
他仍有许多憋屈，他觉得国家很多利好
小微企业的政策落地性并不强，“就像
一盆水，从天而降的时候，还没洒到地
上，就被人在上面接个精光。”

本报记者 张玉岩

“国家号召大众创业，光在济南地
区，平均每天就有400多家企业注册。”
在大家都忙着创业时，山东天南星信息
科技有限公司负责人苏剑看到了其中
的商机。

大量涌现的市场主体，他们有什么
需求吗？一次与创业者们交流，让苏剑
萌生了给企业提供会计服务的想法。他
果断辞去了年薪二三十万的副总职位，
拉来三位朋友当合伙人，带着10多人的
团队，于今年初成立了现在的公司。

苏剑的团队给开发的app取名“找
个会计”，简单明了。苏剑说，目前app界
面上有“资讯、孵化器、谈创业、我的订
单”等主题，主要是为了给初创企业提
供方便，比如“咨询、孵化器”，苏剑的团
队把对创业企业有用的资讯进行整理
归纳，以及济南几家孵化器的相关信息
进行整合，在各个主题下发布。而在“我
的订单、我的服务”等主题下，则是为企
业提供最基本的服务，包括企业登记注

册、记账、验资、报税、审计等。
传统的企业代理服务机构受到空

间和人力资源的限制，能够代理的企业
并不多。苏剑介绍，济南最大的代理服
务机构，能够服务的企业也只有1600家
到1700家。而“找个会计”一头面向企
业，一头面向会计群体，会计从业者可
以注册成为公司的兼职会计，目前app
上已有300多名兼职会计。

一个会计可以为10家企业提供记
账服务，300多个会计可服务的企业就
达3000家。第一版app今年6月上线后，
一星期下载量就突破3000，至今，天南
星服务的企业已达700家，这个数量，传
统服务代理机构得5年才能达到。

苏剑介绍，“现在公司采用的模式
是，企业需要什么样的服务，先联系客
服，客服在信息库中匹配符合企业需求
的会计，然后为企业推荐。未来可以实
现企业与会计之间的直接对接。”

“我们目标是打造成企业服务领域
的大众点评。”苏剑说，会计提供的服务，
企业可以评分，服务好不好，一目了然。

创业故事

一年来，互联网一直雄霸着创业的风口，吸引着最多的资本和最优秀的人才投身其中。一线大城市有着巨大的资
源虹吸效应，那边似乎云集了全国不错的程序员、每个月有无数的互联网讲座论坛、在星巴克喝杯咖啡不小心说漏了
嘴就会有风投过来搭讪……地域优势虽不是至关重要，但身处山东，在二三线城市搞互联网创业，到底是一种什么样
的体验呢？

熬成了550度近视

两千个客户还是流失了一半
潍
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王恺的公司
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苏剑（左一）
与合伙人讨论如
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验。 本报记者

张玉岩 摄

·入行

综合考虑各市的经济总量、新注册小微企
业规模等因素，再按照随机原则，本次调查从
全省17个市抽取了共100家去年10月、11月注册
的小微企业，通过考察他们成立一年来的运行
情况，给我们提供针对我省小微企业发展现状
的客观、全面的认识。
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