
保保险险营营销销员员一一季季度度激激增增220000万万
爆发式增长存隐忧

尽管保险营销员制度对行业
发展功不可没，但这个群体也因误
导销售等问题而备受争议。自去年
监管层宣布保险营销员资格考试
取消后，营销员数量骤增，截至目
前，保险营销员数量达到710万人，
与2014年底相比增长118 . 27%。其
中，一季度营销员队伍净增长超过
200万人。如此快速地增员，对于挖
掘市场潜力不可估量，然而也对行
业完善培训、防范误导提出了前所
未有的挑战。

营销大军破700万

自1992年友邦保险从境外引
入保险营销员代理制度之后，营销
员队伍不断壮大，尽管自身的保障
并不完善，但因为有层级式的激励
机制，让这一制度充满了活力。尽
管网销迅速崛起正在打破现有的
渠道格局，但是保险营销员渠道仍
势不可挡，正在绝地逆袭。

截至一季度，保险营销员队伍

已达到 7 1 0万人。而这一数据在
2014年底为325 . 29万人，当时创下
2009-2014年六年新高；而这一增
长势头在去年下半年明显加快，
2015年6月增加了53万人，至378 . 3
万人；到了11月增加了127万人，至
505万人。今年以来，保险营销员净
增长约200万人再创历史新高，达
到710万人。这一改以往增员难的
窘境。

监管层放闸险企齐发力

在保险营销爆发式增长的背
后，一方面是保监会去年8月下发
的《关于保险中介从业人员管理有
关问题的通知》，取消保险从业资
格考试，降低了保险营销员准入门
槛导致人员流入骤然增加；另一方
面则是政策利好下，保险业的快速
发展吸引了社会各界人士进入。

据了解，上述《通知》表示，取
消保险营销员的行政审批，要求各
保监局不得受理保险销售(含保险

代理)、保险经纪从业人员资格核
准审批事项。保险营销员准入暂时
只能由保险公司自己把关，而个人
营销渠道为了应对迅速崛起的互
联网保险营销，拉人头成为共同的
选择。

与此同时，在经济下行、资本
市场动荡不停之时，去年保险业仍
在续写着超速发展的神话，整体利
润增四成，这对于增员也极具吸引
力。

数据显示，2015年保险业实现
保费收入2 . 43万亿元，同比增长
20%。对于上市险企来说，营销员队
伍对拉动渠道保费功不可没。

激增或成“最后的狂欢”

对于保险营销员的高增长态
势，业内人士认为不能用“好”和

“不好”来定义。中国市场这么大，
各地区保险市场的成熟度不一样，
在不发达的地区和市场，对营销员
人力是有需求的，营销员数量的增

长是一些保险公司的战略选择；但
从行业发展的角度来讲，此轮营销
员数量的增长应是最后一波。

据悉，在保险市场发达的美
国，保险营销员也曾经出现过爆发
式增长，如美国加州上世纪70年代
末80年代初，每四个成人里就有一
个有或者曾经有过保险执照，被标
注为寿险市场初级发展阶段的鼎
盛期。“但是随着市场逐渐成熟，
保险销售更加职业化、专业化，营
销员人数也逐渐减少。”一位分析
人士指出，未来中国寿险市场也会
经历这样的阶段。

爆发式增长背后存隐忧

“这是保险市场乱象再升级的
前兆。”一位保险业高管表示，保险
业作为特殊的金融产品，产品最为
复杂，需要具有很强的专业能力才
能将正确的知识和理念传递给消
费者。

另有一位险企培训部负责人

担忧，现在营销员规模这么大，保
险公司是很难控制的，如果理赔纠
纷成片发生，对保险业发展将是一
场灾难。

事实上，营销员队伍高增长的
同时也伴随着高脱落。《2015年中
国保险行业人力资源白皮书》显
示，整体上，行业主动离职率最高
的是保险销售员，达到34 . 25%。行
业大量脱落现象并未改观。数据显
示，2011-2013年，全国有508万人
次加入保险营销员行列，同时又有
502万人次流失。

在离职率居高不下的背后，是
保险营销员对职业定位以及保障
不足的不满。调查显示，有40 . 5%的
营销员认为缺少归属感是引起代
理人流失率高的主要原因。其次是
社会地位低、名声较差，导致职业
认同感低和收入来源单一。此外，
营销员队伍中无社保的人数占比
为42 . 05%，这就意味着约有120万
名保险营销员无社保。

(北商)
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日前，记者获悉，被很多用户
追捧的邮储全币种信用卡再推给
力优惠，参加活动的消费者不但有
机会获得卡拉羊(Carany)45升拉
杆旅行包一件，还可以120积分兑
换《中国邮政开办一百二十周年》
邮折。

◆两大优惠

优惠一：邮礼相送！凡在2016
年5月31日前成功申请双标全币种
卡的新客户，在批核后45天内消费
1笔且单笔金额满88元，即可获得
瑞士维氏时尚多功能洗漱包一套，
达到即奖励。同时不论是新客户还
是老客户，只要是在5月31日前消
费满5笔，且单笔金额满88元，即有
机会获得卡拉羊(Carany)45升拉
杆旅行包一件，限前1万名，按消费
金额排名。

优惠二：邮政120周稀缺邮折
专属抢购！在2016年5月31日前激
活全币种信用卡的持卡人，计积分
交易满1000元，即可在6月15至20
日期间以120积分兑换《中国邮政
开办一百二十周年》邮折，共四万
套；所有持卡人还可以自6月15日
起以30000积分兑换《中国邮政开
办一百二十周年》邮折，共1万套，
先到先得，兑完即止。

◆强大功能

谈起全币种信用卡，不得不提
到它的强大功用。如今，出国金融
服务发展迅猛，用户可以根据不同
的需求选择更适合自己的服务。为

此，邮储银行重磅推出首张双品牌
全币种信用卡，在更好地满足用户
出国金融方面多元化需求的同时，
邮储信用卡产品体系也得到进一
步丰富和完善，为有出境、海淘等
消费需求的用户提供极大的便利。

据工作人员介绍，该款双品牌
全币种信用卡是邮储银行发行的
首张银联万事达双标准信用卡,同
时具备了银联和万事达网络的金

融支付功能，为用户带来了便捷体
验，持卡人可以在银联网络、万事
达网络、邮储银行网络(含网银商
户、第三方支付商户、信用卡商城、
PO S机 )通用。此
外，该卡支持若干
国家货币刷卡消
费，不需要单独的
美元、欧元或其它
外汇币种账户。这

样一来，不但境外刷卡的渠道更广
泛，还能免除用户兑换外币的麻
烦。

宏观经济数据呈现企稳态势，
让许多基金经理对A股市场的走势
乐观起来。多位基金经理表示，虽然
A股近期围绕3000点附近仍然反复
震荡，但市场的恐惧心态正在慢慢
消除，而经济数据的偏暖也在逐步
集聚人气，预期二季度A股有可能
出现一波反弹行情。

短期乐观情绪升温

宏观经济数据连续几个月走
暖，是刺激基金经理们对短期反弹
行情抱以热望的主要原因。

中欧基金曹名长认为，今年1-
2月份，全国规模以上工业企业实现
利润总额7807 . 1亿元，同比增长
4 . 8%。工业利润增速自2015年以来
首次由负转正。从最新的宏观经济
数据来看，似乎已预示了整体向上
的趋势。企业盈利改善，经济增长将
逐步呈现企稳态势。

海富通基金则表示，A股市场
将继续复苏，延续企稳路径，而市场
预期的变化，也导致市场风格的相
应转换。此前市场主要围绕的焦点
是成长板块的反弹，而近期市场关
注点已经更多放在宏观经济、货币
政策调整等方面，结合一季度已出
台数据等方面来看，经济企稳信号
较为明确。

中期仍是震荡市

值得关注的是，虽然短期基金
经理们对市场乐观情绪升温，但从
中期角度，他们对A股依然抱以谨
慎态度。

万家基金投资研究部总监莫海
波认为，近日沪指围绕3000点附近
震荡，投资者对于未来走势分歧较
大，主要是来源于周期品的涨价逻
辑以及经济数据是否能够持续好
转。信贷放量利好逐步兑现，目前市
场依旧是一个存量博弈的环节，两
融余额、保证金都不支持指数在
3000点以上大幅度反弹。目前震荡
行情比较适合题材股的发挥，另外
操作上应注意波段把握，博弈性机
会更加适合自下而上策略。建议采
取稳健配置策略，关注具有防御性
质的农业板块以及消费类行业涨价
预期。 (仲征)

近日，国网博兴县供电公司带
电作业班首次成功完成了10kV城
里线#34的带负荷更换跌落式熔断
器工作，这是该公司带电作业自去
年10月底独立开展作业以来首次实
施带负荷更换设备作业，也标志着
带电作业将逐步开展配电带电作业
第三类作业项目。 (王雪)

经济暖“心”

基金经理望阶段性反弹

博兴供电

带电作业更换设备

一卡无忧，悦享全球
世界那么大，都想去看看，邮储全币种信用卡带你无忧看世界

◆高端华丽的外表

据工作人员介绍，邮储全币种信用卡
卡片将万事达特有的鼓型卡与“鼎”的主题
巧妙结合设计，以尊贵斑驳的铜器肌理作
为背景，将传国重器“鼎”上的图案作为设
计主元素刻蚀其上，辉煌显赫，悠久庄重，
体现精诚守信，一诺千金的内涵，以及邮储
银行“鼎立为您”的服务承诺。

◆六大特色

出行很安心：银联&万事达双网络，境内外便利切换
消费很省心：境外消费人民币自动购汇还款，免收货

币转换手续费
海淘很放心：支持海外网站购物支付，部分网站5%

返现
支付很贴

心：支持支付
宝钱包和微信
钱包便利支付

服务很舒
心：尊享银联
&万事达双重
全球特惠商户
礼遇

年费很暖
心：首年免年
费，消费满12
笔再免次年年
费

详 询
40088-95580

兴业银行近日公告称，该行定
于2016年4月16日至17日进行新一
代核心业务系统升级。期间，除兴
业信用卡刷卡消费和快捷支付业
务外，该行将暂停其他业务受理，
其中4月16日6:00至17日22:00跨
行转账汇款业务暂停办理；4月16
日7:00至17日22:00各营业网点柜
台、自助服务渠道(包括但不限于
网上银行、手机银行、微信银行、短
信服务、电话银行自助语音、直销
银行、“钱大掌柜”理财平台、ATM
自动存/取款、自助通、VTM、理财
卡POS刷卡消费、转账业务、网上
支付等)暂停服务，联网合作渠道

也将暂停办理该行的相关业务。该
行提醒有资金使用需求的客户，提
前做好安排，错开系统升级时段办
理相关业务。

据悉，兴业银行是国内少数具
备核心业务系统自行研发能力的
银行之一，该行核心业务系统采用
自主研发模式，拥有自主知识版权
和技术专利，2003年首次建成上线，
2011年进行了V2版本升级,为该行各
项业务快速稳健发展提供了坚实的
系统保障。随着业务发展和市场环
境的变化，尤其是为适应利率市场
化、金融多元化和互联网金融发展
趋势，提升经营管理效率，满足客

户日益多元的金融需求，该行于
2014年6月正式启动核心业务系统
V3项目，历时1年9个月完成。据该
行介绍，与V2版本相比，新系统更
加强化“以客户为中心”，注重产品
的灵活配置与市场响应速度，对客
户的服务将更加稳定、便捷、安全，
服务质量也将进一步提升。

尤其值得一提的是，本次系统
升级上线后，兴业银行核心业务系
统交易处理能力将实现单日交易
处理笔数从千万级到亿级的飞跃。
新系统通过构建多层级多维度的
利率执行体系、接入丰富的产品参
数与属性、扩展横向的支付结算平

台、优化新兴业务的处理流程等手
段，为该行业务创新、专业化运作、
集约化经营、科学化管理、精细化
营销奠定更加扎实的科技基础，

据介绍，为确保系统上线安全
顺利，该行先后组织了六轮系统测
试与五轮模拟演练，对系统本身和
关联系统进行反复测试、验证，同
时制定了应对措施与连续性应急
预案，以保升级安全、平稳。

据了解，系统升级期间，兴业
银行24小时全国统一客户服务热
线(95561)的人工座席将照常对外
提供咨询服务，客户如有问题可致
电95561咨询。

兴业银行本周末升级上线新一代核心系统
新系统支持单日亿笔交易
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