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圣仙酒，胶东最具生命力的
纯粮白酒品牌；圣仙酒，胶东人最
喜爱的优质畅销佳品。

口感绵柔顺滑、醇厚丰满、清
冽甘实、尾净怡畅……圣仙酒作
为鲁酱酒业集团得意之作，其五
粮风格浓郁，闻着芳香扑鼻的酒
香，让人如痴如醉。

世界食品博览会金奖、山东
省轻工名牌产品、山东白酒评委
感官质量金质奖……翻看山东鲁
酱酒业的历史，一个个奖项见证
着圣仙酒的幽雅绽放。作为地方
白酒企业的后起之秀，鲁酱酒业
采取“高筑墙、广积粮、缓称王”的
战略，苦练内功，成就企业未来。

高筑墙
——— 千年古法纯粮酿造与创

新现代技术工艺相融合，打造上
乘经典白酒。

粮食为料，九次蒸煮，八次摊
晾，曲药调和，自然发酵，七次取
酒，传承白酒产业独有的千年传
统工艺，终得“圣仙”佳酿。

在白酒发酵、酿制的核心部
位，鲁酱酒业原原本本遵循古法。
一块块会“呼吸”的垒窖池石灰岩
千里迢迢从南方运至北方安家。被
称作“微生物黄金”的“老窖泥”也
从贵州白酒核心产区移至鲁酱酒
业的酿酒坊。在这个最适宜益生菌
繁衍的温床里，粮食得到充分发
酵，种类繁多、功能各异且益于酿

酒的微量元素及微生物群落让酒
体散发着独特的香型，不仅芳香浓
郁、绵柔醇厚，更有益于身体健康。

传承古法，创新技术。鲁酱酒
业在传承传统工艺中创新实施功
能微生物强化制曲，酿造出优雅
细腻、醇厚饱满的混合香型的圣
仙蕴、圣仙仙酿等“圣仙”系列白
酒，并获得国家发明专利。

在纯粮食固态发酵基础上，
鲁酱酒业在非核心环节由机械取
而代之，摒弃肩挑车推的人工操
作，节约人力成本的同时，人均产
酒量提高100倍。

鲁酱酒业传承古法酿酒技术，
建成具有现代化技术的白酒工厂，
企业已取得白酒、配制酒生产许可
证，并通过 I SO 9 0 0 0、1 4 0 0 0、
HACCP三个管理体系认证。

鲁酱酒业依托绿色生态优
势、科技优势、质量优势，打造高
品质、高标准的中国低度白酒企
业标杆。

广积粮
——— 坚持从产品到人才的双

重储备理念，既要招贤纳士，还要
提高白酒品质、增强原酒储藏能
力。

酿造高端品质好酒，离不开
得天独厚的自然环境。乳山地处
北纬37度，依山傍海、四季分明、
夏无酷暑、冬无严寒，即使在冬
季，也无须对酒“冷冻过滤”，酒体

更加干净醇厚。
好粮酿好酒。在原料选择上，

鲁酱酒业有自己的坚持。不安全
的进口转基因粮食绝不进厂，成
本更高的本地小麦和东北高粱才
是酿酒首选。酿酒原料绿色有机，
酒中的金属硫蛋白、酚类化合物
和酸类物质得到充分释放，是一
般白酒的3至5倍，能有效预防心
血管疾病等，使“圣仙”酒更具养
生保健功效。

企业发展，人才先行。作为竞
争之基、活力之源，鲁酱酒业求贤
若渴、广揽英才。

鲁酱酒业拥有以全国著名酿
酒专家、国家白酒评酒委员朱建
都同志为首的技术专家团队，并
聘请中国科学院成都生物研究
所、贵州省白酒研究院、贵州大学
酿酒与食品工程学院、茅台股份
有限公司等国内知名酿酒专家。
企业现有专家3人，高级研发团队
6人，员工队伍300余人。

白酒企业不必担心产能过剩
问题，白酒保质期长，且在一定时
限内，窖藏越久越美味。

对原酒来说，藏有其妙不可
言的功效。在窖藏的过程中，原酒
精华慢慢凝淀。精华原浆，纳日月
之灵气，在恬静中舒展，封存老
熟。经时光历炼，原酒中原生物质
不断孕育，风味物质进一步缔和，
酒体变得绵甜、醇厚、柔顺

目前，鲁酱酒业原酒窖藏达

到3000吨，市值1亿元，以保证“圣
仙”酒在拓宽市场后有足量供应。

缓称王
——— 把消费者需求放在首

位，传承酿酒历史，扩大酿造规
模，积攒广大“酒粉”。

上世纪中叶，国营乳山酿酒
厂成立，“圣仙”酒问世，先后获轻
工厅优质产品、第31届世界食品
博览会金奖。2011年，鲁酱酒业奋
力扛起地方白酒复兴大旗，接管

“圣仙”品牌，在国家AAAA级旅
游度假区----银滩核心地段，投
资3亿元、占地800余亩，建成生产
技术中心、研发中心、品鉴文化中
心等近5000平米的综合办公区，

7000平米酱香型、浓香型、清香型
基酒生产车间,3500平米发酵酿
造车间，1000平米酒窖，两条成品
酒灌装线，一条纯净水生产线等。

想称王，就要把消费者需求摆
在第一位，积聚人气、积攒“酒粉”。
鲁酱酒业以品质为基石，以市场为
导向，实施“双赢”战略。遵循“责任
至上，品质为本，立足传统，开拓创
新”的宗旨，本着对职工、对消费
者、对经销商、对社会高度负责的
态度，不断提升产品质量，完善管
理手段，塑造高端品牌风范。

鲁酱酒业系列白酒深受广大
消费者青睐，产品畅销胶东半岛，
远销济南等十几个地区，并出口
日本、韩国等地。

鲁鲁酱酱酒酒业业：：用用口口碑碑缔缔造造品品牌牌

44··2299，，来来逛逛国国美美家家电电““夜夜市市””！！
家电巨头老总亲自来约，齐聚威海侨乡国美帮砍价

本报讯4月21日讯 (记者
李彦慧) 4月29日，家电厂商巨
头将齐聚国美电器侨乡旗舰店。
各品牌总经理现场签售，侨乡国
美提供诸多优惠活动、礼品，打
造家电夜市。

国美电器进驻威海11年，一
直秉承“薄利多销，服务当先”的
经营理念。2016年，国美电器威
海五大门店更是保持10%以上
的同比增长，齐头并进，领跑威
海家电业，成为家电行业的佼佼
者。

威海国美电器有限公司总
经理刘传佩介绍，3月11日侨乡
国美重装开业，通过品类合理布

局、卖场软硬件升级、超级体验
店场景打造，开业前三天，销售
破纪录，成交额高达1300万，同
比大涨162%，国美彩电、冰箱、
洗衣机、空调四大类家电品类传
统优势产品销售额占比超70%；
4月15日，国美“超级福利日”销
售额单日突破1200万，国美启用
了创新型的集客模式和开放式
的发展平台，成就了门店流量2
万人次的行业之最，也破除了家
电行业低频次消费的魔咒。

逆势崛起的国美电器，从总
经理到团队都彰显年轻力量的
朝气，“口碑”+“渠道”开放式平
台 ，打 造与消费者间的“强链

接”，通过一步到位价、与重点厂
商深度战略合作等方式，获得了
厂家直供，保证正品、足量与低
价。

4月29日，威海国美将再次
掀起“家电狂欢夜”。各家电厂商
巨头将齐聚国美电器侨乡旗舰
店，在商品活动价基础上帮消费
者砍价。另外，国美还将为顾客
提 供 进 店礼、多种抽奖、美食
party、满赠活动等一大波福利。

威海国美电器有限公司总
经理刘传佩承诺，4·29国美夜市，
各品牌家电将在活动价基础上再
降5%-15%。
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