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““互互联联网网++””不不仅仅仅仅是是一一种种创创新新手手段段
济南互联网企业大咖分享“干货”

文/片 本报记者 修从涛

找化客崔贝：
融资过程也是
创新和融智过程

2015年中国石化和化学
工业总产值14万亿，但产能严
重过剩、交易过程繁杂、全产
业亏损等问题困扰着很多上
下游企业。风口上的“互联网
+”催生出了一个针对大宗化
工产品交易的B2B电子商务
平台：找化客。

找化客，为上下游企业提
供免费的撮合交易、竞拍招标、
行情与资源查询、物流匹配。基
于这一创意，找化客创始人崔
贝在企业创立之初，就在广州
拿到了第一笔100万元投资。

但是，100万不够。与其他
初创企业一样，融资是摆在企
业面前的一大拦路虎。就像血
液对于人的重要性，它在某种
程度上决定着企业的存活。

5月14日，大宗化工品B2B
电商平台找化客宣布，其获得
了新一轮近千万元的融资。不
得不承认，“互联网+煤化工”
的创新思维，再加上其核心初
创团队在化工行业从业近十
年，有着对煤化工行业全产业
链的认识，这的确是打动了投
资人。

14日，在“烧脑大会”上，崔
贝说找投资人就和找对象一
样，除了自己要优秀外，还得脸
皮厚，狂刷存在感；而唯一跟找
对象不一样的地方，就是要广
撒网，脚步永远不要停。

对崔贝来讲，他最想要感
谢的反而是那些拒绝投资给他
的投资人。在他看来，正是一次
次被投资人拒绝，才让他对自
己的项目不断进行纠正、改变、
创新，“融资的过程，也是不断
创新，融智的过程。”

徒河跨境朱满新：
徒河要跨境，
得粉丝者得天下

徒河食品的新品牌徒河
跨境将在海外建立O2O体验
店，让绿色有机农产品可以第
一时间端上用户的餐桌。他们
的新一轮融资8000万，估值4
亿元。

为什么做黑猪食品的企业
可以有这么好的估值？

徒河跨境创始人朱满新认
为，徒河黑猪的粉丝有很多，在
这方面徒河做得比较好，“你的
产品或者你产品背后有多少粉
丝，你就能够影响多少人。正所
谓‘得粉丝者得天下’。”

有了粉丝还不够，在朱满
新看来，天下武功唯快不破，
还要快速看到，粉丝们希望你
卖什么产品给他们。“当跨境
的消费者需要我们这些产品
的时候，我们得保证第一时间
给他们去供应新兴的产品。”
朱满新说。

此外朱满新认为，创新很
重要，他将企业创新的重点
放在了模式的创新。尽管他
并未透露徒河跨境的新模式
是怎样的，但他认为新型的
模式需要的是一把手工程，是

全员参与。
“公司任何员工，对模式

的坚持与创新，都是第一批的
实践者。”朱满新正信心满满
地等待着徒河跨境即将带给
他的惊喜。

宜和宜美蒋伟红:
在济南发源，
但视野要国际化

3月30日，宜和宜美创始人
蒋伟红在北京开完发布会之
后，被称为“大美姐”的蒋伟红
就陆续收到全国各大城市合伙
人的邀约。

短短的1个半月时间，大
美姐在全国布局的12家城市
合伙人门店基本完成选址。在
她看来，宜和宜美虽然企业发
源在济南，但企业的视野要国
际化。

要想走向全国，第一点是
定位。“无论来自济南还是其它
地方，都没关系，关键是企业的
定位。定位决定你未来的发
展。”蒋伟红在“烧脑大会”上向
大家分享了宜和宜美的国际化
视野。

她认为，要支撑起企业的
国际化视野，离不开企业自身
的建设。从做机床到做家具定
制，从传统企业转型过来的蒋
伟红认为，供应链的整合、研发
力量的整合、互联网信息化基
础的建设，这些她原有的积淀
会给今后的企业发展带来很大
的动力。

“但仅有这些还不够。你有
没有能够辐射到全国的信息化
建设体系？你的财务管理体系
是怎样的？你的整个信息化建
设体系包括你的供应链体系是
怎样的？你能不能支撑全国未
来的发展。”蒋伟红说，这是决
定企业能不能走向国际化的第
二点。

必普张森：
用互联网“降维攻击”
快餐业

在必普创始人张森看来，
滴滴其实就是一个出租车公
司。但如果按照传统的出租车
公司模式去和滴滴竞争，是竞
争不过没有一辆车的滴滴公
司的。

那要怎么做？“必须改变思
路。”张森用时下流行的刘慈欣
的小说《三体》中的“降维打击”
一词来表达思路改变。

“降维”这个词确实很形
象，如果人类适应了三维，去掉
一个维度，那么人类就无法生
存。如果一个企业适应了三维，
去掉一个维度，同样无法生存。
如果拿餐饮行业来讲，互联网
出现以后，餐馆的地域维度、餐
饮知识维度等等，可以说就都
不存在了。

张森正是要运用互联网
的“降维攻击”来改造快餐行
业。在张森看来，济南特别有
名的黄焖鸡米饭，已是国民料
理第一，“但如果一家一家地
开店，最牛的快餐店，在全国
也就是以百家计。”张森介绍，
必普一年时间就已经做到了
千家，靠的就是互联网的“降
维”思维。

世纪开元张钰：
不仅要做互联网+，
也要做互联网-

2008年植入互联网基因
的世纪开元，出现了一种新的
生产模式。用世纪开元运营总
监张钰的话说，就是“拉动式
生产”。

什么是“拉动式生产”？张
钰介绍，传统企业一般是推动
式生产，企业每年会有年计
划，生产会有库存，但拉动式
生产，是根据用户订单定制，
没有中间库存环节，各项运转
比较高效。

“我们每天可以处理10万
个不一样的订单，通过汇集用
户的需求，标准化生产，最终通
过订单管理系统，自动分配、管
理，再进行标准化生产，发往全
国各地。”张钰介绍，这是企业
用互联网创新思维占据精准客
户流量入口后产生的生产模式
的变化。

这种生产模式的变化也带
来了快乐的烦恼。张钰介绍，企
业这几年都是以超过100%的
速度成长，自从拿到融资之后，
成长速度更快。这也使得世纪
开元自身要思考：“我们的成
长、服务，我们的产品、创新到
底能不能跟上公司的发展？”

“我们不会盲目地扩大，否
则我们就会很容易撑死。”张钰
介绍，他们并非一味做多元化
的拓展，也懒得跟实体店抢生
意，相反他们也适当做一些减
法，还要做“互联网-”。为此，
世纪开元也曾经舍弃过月销售
额过百万的项目。

中顾法商高度强：
创新就是发现尚未被
发现的需求

“创新就是发现客户长期
存在而尚未被发现的那个需
求。”中顾法商创始人高度强
说，无论世界怎么变，变的只是
社会的环境，不变的是客户的
需求。

从做法律电商，到将法律
与商业跨界整合成一个连高度
强都称之为“怪物”的法律电商
3 . 0模式，高度强觉得，他现在
一点不像搞互联网的，也不像
搞传统行业的。

那么中顾法商在创新创
业中怎样定位？在高度强看
来，创新创业归根到底是要去
发现一个长期被忽略的无人
区，能够进入这个无人区才有
真正的机会。

“这个无人区要么是大的
巨头所忽略的领域，要么是现
在还没有人去的地方。”高度
强认为，法律和商业的跨界结
合，就是可以发生化学反应的
无人区。

“现在很多企业上新三板，
找券商、投资人、律师事务所，
很多人都要找投资机构交流。
我们把券商、律师事务所等整
合在一起，提出帮助企业做新
三板的全案服务。”高度强介
绍，整合之后的中顾法商可以
提供各种服务，为中小企业解
决了长期存在却被长期忽略了
的客户需求。

14日，一场由济南高新区人才工作领导小组办公室主办的“3小时极速烧脑，济南互联网新锐风云
人物干货分享会”（后称“烧脑大会”）在济南高新区奥盛大厦上演。来自济南互联网企业界的企业负责
人，纷纷拿出企业在创新发展中的心得体会，向与会创业者分享。

找化客崔贝

徒河跨境朱满新

宜和宜美蒋伟红

必普张森

世纪开元张钰

中顾法商高度强


	E24-PDF 版面

