
C02

2016年6月7日 星期二
编辑：孙萌萌 美编：魏巍德州财经

小小微微企企业业成成长长的的印印记记
——— 德州农商银行缓解小微企业融资难题纪实

近年来，小微客户融资
难、融资贵、担保难这些问题
虽是老生常谈，但依然是个

“老大难”问题。德州农商银行
又是怎样为小微客户排忧解
难的呢？

创新担保方式 解

决“成长烦恼”

“每个月账上飘着几十万
应收款。”做玩具代理的个体
户张家硕的一句话让人不禁
倒抽了一口冷气。“我给大型
超市供货，但由于不能及时开
具发票等原因，押钱时间比较
长，一到进货、补货时资金就
周转不动了。这些年难的时候
都是从农商行拿的贷款，一步
步走到今天的。”

没有抵质押物，担保难，
是个体户普遍存在的问题。张
家硕是个体户的一个代表，同
时又是德州农商银行多年来
扶持起来的个体户的一个典
型例子。从2010年至今，他也
从起初的给我市12家超市供
货到如今给我市、日照、滨州
等23家大中型超市供货。

“我们农商银行小微贷主
要注重借款人的经营实力，将
更多的信贷资金投放到真正
从事实体经营的小微客户那
里。”德城区科技支行王行长
如是说。

另外，为缓解小微客户的
担保难问题，该行还创新推出
了“互助贷-联保贷款”，让小
微客户携手共进、抱团发展。

量身定制信贷产品

实现随用随贷

“福农卡不仅审批快，授

信期内还能通过ATM进行自
主放款，无需任何审批，这一
点实在太方便了。”张家硕
说。“福农卡是德州农商银行
贷款证的升级产品，贷款额度
最高可达200万元。尤其适用
于短期个人贷款。”德州农商
银行小微事业部工作人员介
绍道。

“福农卡最大的好处是随
用随贷，可以实现ATM自主
放款，不用款不计收利息，循
环使用次数越多越划算，对于
资金周转率高的客户再合适
不过了。”张家硕说。

在贷款期限方面，福农卡
一次授信可使用3年，打破以
往一年一贷、一年一还的传统
模式，确保了贷款期限与客户
从事的行业周期相匹配。所有
经营类信贷产品都适用福农
卡贷款。

优化服务内涵

实现无缝对接

德州农商银行创新了还

款方式———“无缝对接法”，同
时创新研发“鑫悦”微贷系列
产品，致力于打造专业市场
信贷产品的私人定制，为飞
马肉联厂的商户专门制订了

“冷链贷”信贷产品，受到广
大商户的欢迎；针对教师、医
生、公务员等高端消费人群

推出了“白领通”纯信用消费
贷款；同时对接专业市场、零
售客户，推出了“鑫信贷”、

“理财质押贷款”、“二手房按
揭 贷 款 ”、“ 二 手 车 贷 款 ”、

“家庭装修贷款”等产品，针
对不同群体研究制定不同的
信贷产品。

为进一步优化小微客户
金融服务内涵，扩大小微客
户受众群体，在成立了两家
小微贷款营销中心，配备了
优秀的客户经理的基础上，
还开展上门营销，入户问需，
进行量贩式、集团化营销模
式。截至5月末，德州农商银行
支持小微贷款余额49 . 02亿
元。

(刘玉磊 孙海敏)
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农行齐河县支行

举举办办““小小小小银银行行家家””金金融融体体验验实实践践活活动动

农行山东省德州分行

建建立立党党员员““图图书书角角””““红红色色书书籍籍””受受青青睐睐 为爱储存

让梦飞翔
中行理财为您保驾护航

诚诚实实守守信信建建行行人人，，拾拾金金不不昧昧受受表表扬扬
5月25日上午，宁津支

行员工正在紧张地各自忙
碌着。突然，门前来了电视
台的采访车，大厅里来了电
视台的几个记者，携带着摄
像机要采访一下建行的刘
经理。

事情原来是这样的，这
个周末，建行员工刘华荣

在宁津盐百商厦购物时捡
到一个钱包，钱包内有大
额现金，考虑到丢钱包的
人一定很着急，于是她通
过商场的广播进行失物招
领。几经周折终于等到了
失主前来认领。由于钱包
内有失主的身份证，所以
很顺利的就把钱包归还了

失主。失主当场就要拿出
现金进行感谢，刘荣华拒
绝了，没有留下联系方式
就匆忙回家了。为表达谢
意，经多方打听，失主得知
刘华荣在建行工作，于是
带着电视台的记者和锦旗
前来建行当面致谢。

近年来，在上级行的领

导下，宁津支行始终高度重
视精神文明建设和诚信建
行打造，员工精神饱满，积
极向上，多次涌现出拾金不
昧和护送迷路老人回家的
善举，展现了建设银行的良
好社会风貌，被当地群众广
为称赞。

(季宁)

十年后，你把你现在的奔驰宝
马给你子女，你子女会说太旧了。

十年后，你把你现在的苹果6S
给你的子女，你子女会说别逗了。

今天，你做上基金定投、零存
整取，十年后，你子女会说，老爸
老妈你们太明智了。

“授之以鱼，不如授之以渔”
给予子女财富，不如教会子女如
何创造财富。

理财从现在做起……有家长
已意识到培养孩子节约与理财意
识，依托中国银行业务，总结以下
四种理财规划投向，供家长们参
考：

一：基金“定投”：可以培养孩
子对理财和投资的认识。虽然目
前A股市场处寻底阶段，但点位
已相对较低，可选择优质权益类
基金产品“定投”形式介入，通过
时间拉平投资风险。长周期看，市
场在走牛后会筹备一笔满足孩子
未来需求的教育金。例如：每月
200元基金定投，平均收益6%计
算，5年时间即可累计10 . 66万元,
实际上我们投入的本金仅为200
元*12月*5年=12000元。

二：理财产品：属于较稳健的
投资品种。虽然经过多次降准降
息，当前收益率同比普遍下滑但
仍明显高于存款。家长可分期限
或孩子资金需求时间购买较稳健
的理财产品(风险R3以下)。在孩
子不同年龄段获取收益，来补充
逐年攀升的教育费用。

三：储蓄存款：存款是众多投
资理财产品选项中最为安全、稳
健的儿童理财规划。家长可根据
孩子的用钱时间及金额来规划设
定存款期限。孩子用钱路径对应
存款期限，用时可逐一支取，不必
一次结清，余下存单继续享用较
高的存款收益。

四：投资收藏品：给孩子购买
邮票、纪念币等有保值和多样性
知识面的收藏品，既能培养孩子的
良好兴趣，又能在上大学用钱的时
候，快速变现增值后的收藏品。

时间是金，积少成多，给孩子
从小塑造一个财富积累的概念。
一个细细体会积累的魅力的过
程。详询中国银行各营业网点理
财经理。 (崔小园)

为庆祝“六一”儿童节，6月1日，农
行齐河县支行为孩子们举办了一场

“小小银行家”金融体验实践活动，邀
请全县16名小学生走进农行学理财，
为“六一”儿童节奉上一份特殊的礼
物，受到孩子们的欢迎。

该行组织孩子们观看了《走进农
行》、《货币的起源》、《巧理零花钱》动
画片，帮助孩子们初步学习金融知识，
树立理财观念和意识。还为各位孩子家
长奉上一份“金融”盛宴，在宣传漂亮妈
妈卡、鲁通卡同时，还大力宣传基金定
投、“快溢宝”、个人理财、家装贷等产
品。还让孩子们现场观看了“单指单
张”点钞技能，工作人员现场示范和讲
解点钞的正确手法，收到良好的效果。
最后，该行为表现好的小朋友颁发了
奖品。 (宫玉河 王曙光)

农行山东省德州分行注重
党员的学习，把建设学习型组
织、知识型员工纳入到党建活动
中。该行在党建活动室专门开辟
了党员学习“图书角”，购置了一
大批“红色书籍”供党员学习。其
中《苦难辉煌》、《红色的起点》

《他改变了中国》等是被阅读量
最高的，体现了党员在学习中了
解党史、尊重历史、勇做先进党
员的愿望。

(宫玉河)
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