
C04 最抢眼 2016年8月16日 星期二

编辑：戚淑军 组版：继红

本报记者 王杰 蒋龙龙

市民感叹
一次五六十
游泳成了高消费

上周，济南最高温度达35
度，高温酷暑带火了“游泳经
济”。齐鲁晚报记者在济南市区
多家游泳馆看到：不管是室内
游泳池，还是室外游泳池，泳客
都络绎不绝。

“天一热，在泳池游几个来
回，不但锻炼身体，还可以消
暑。”62岁的刘刚秉承着“冬天
跑步，夏天游泳”的运动习惯，
入夏后，老刘每天必去游泳馆，
为此他花1000元办了一张专门
优惠老年人的晨练年卡。

“天气热了，人们都来游泳
避暑；再加上暑假，来报名学游
泳的中小学生也很多。”一家游
泳馆负责人表示，夏季他们游

泳馆平均每天接待六七百人，
学生放暑假后，能高达1500—
1700人，接近该馆2000人的日
最高接待量。

老刘虽然办理了年卡，但
仅限于每天早上6点至9点。“十
多年前，花5—10块钱就能在游
泳馆游一天，现在不可能了。”
老刘表示，“过去我工资只有40
多元，游泳池的门票两毛钱；现
在我工资涨到2200元，门票涨
到了50元。”老刘称，要不是因
为老年证半价的优惠，自己根
本游不起。“这是很久以前了，
相当怀念”，刚刚走出游泳池门
口的老人充满了怀念。

齐鲁晚报记者探访发现，
在奥体中心、全民健身中心等
公办游泳馆，单人票价为25—
30元/90分钟，而市区私营游泳
馆，价格相对较高，单人票价在
30—60元，个别星级酒店游泳
馆票价甚至高达上百元。

通常，济南各大游泳池上
午早间时段的收费为全天最低

（20元—30元/90分钟不等），下
午 5 点至晚间 9 点价格最高

（40—60元/90分钟不等）。不少
“老泳客”表示，曾经十几块钱
游一个夏天的“美事”一去不复
返了，“现在一个月也就游十几
次，而且还被限时。”

经营诉苦
一天水电气成本
就得四千多元

一边是泳客感叹游泳价格
贵，另一边是游泳馆经营者大
倒“赔本”苦水。“现在洗个澡都
得几十元，更何况游泳馆包括
游泳加洗澡两部分。”历山路一
家游泳馆负责人刘经理说。

“经营一家游泳馆的成本
很高，远比外界想象得艰难。”
刘经理称，在济南修建一座上
规模的室内泳池，至少要投入
百万元；此外，还有日常维护成

本每月在数万元以上。
据悉，泳池分长池和短池：

游泳池长度是50米，宽度21米
（或25米），这种游泳池被称作
长池，短池的长度为长池的一
半，即长25米，泳池水深大于
1 . 8米。

省城私营游泳池大多以短
池为主，泳池由酒店或企业修
建，个体或组织租赁后对外开
放，个体自负盈亏，经营压力
大；长池大都由政府投资建设，
如全民健身中心、奥体中心游
泳馆，因属于政府公益事业，每
年能获得相应的补贴，经营压
力较小。

目前，私营游泳馆在运营
过程中的成本支出，主要包括
租金、工作人员、水、燃气、药
物、电等。以长25米、宽20米、池
深2米、总水量为1000立方米的
游泳馆为例，大约需要储水
1000吨（按照商业用水5 . 95元
/立方米的价格计算），大约需
要花费6000元。

因对水质有较高要求，正
规游泳池每天通过臭氧过滤循
环水设备，循环补充整池水
10%至15%的新水。“平均每天
循环掉七分之一池子的水，每
天换水成本1000元左右，一个
月就三四万元，而且循环水设
备是24小时开着的，一天下来
得四五百块钱的电费。”刘经理
说。

除了水质，泳池对水温还
有要求。水温由10度加热到人
体适宜的28度，需要用天然气
加热；为保持水温恒定，每天需
加热4—7次，这笔加热费用需
要千元。“每天光水电成本就得
四千元，要是加上租金、人工费
用还得翻倍。”刘经理称。

泳池现状
运营周期短
有泳馆只夏季营业

投入成本高，不少泳池
经营压力很大；运营周期短，
也是不少泳池经营尴尬的原
因。“旺季只有夏天三个月

（6、7、8月）。”山大路一家游
泳馆相关负责人称，私营游
泳馆是看天吃饭，每年就指
望着酷暑热天吸引客源。此
外，游泳馆还要看地理位置，

“交通便利的泳池，生意好
些。”

因运营周期短，泳池的空
置率也格外高，一年差不多有
六七个月都人气稀少。不少游
泳馆想方设法延长运营周期，
个别游泳馆不堪运营成本压力
索性只在夏季营业，其他时节
则关门歇业。

“夏季日客流量平均150
人，冬季日客流量不到30人，票
价40元的话，冬季每天一千多
元收入。”该负责人称，游泳馆
在淡季营业，大都是维护客源，

“那么高的成本，赚不了多少
钱”。

除了坐等顾客上门，越来
越多的游泳池开始办游泳培
训班，以增加泳池“上座”率。

“今年暑假大约有五六百人
报名游泳培训，人数每年都
有所增加。”上述负责人称，
学员基本以中小学生为主，
培训课程费用为600元/人，
一般包含1 0个课时。在暑期
高峰期，每天分 6 个时段教
学，4个教练轮班。

之所以热衷举办培训班，
该负责人称，按照每人每次30
元计算，高峰期泳池一天的收
入不到5000元，单靠成人游泳
来支撑，毫无利润可言。“游泳
培训班在增加利润的同时减少
空置率，可以支撑游泳馆的经
营。”该人士介绍，9月份一开
学，游泳馆基本就没人了。“一
天开门营业成本3000元，就靠
一些老客户来光顾，勉强维持
不亏本。”

业内建议
延长营业时间
调整经营策略

山东体育学院体育人文社
会学教授谢惠蓉称，近年来，随
着大众健身意识的增长以及小
升初、初升高考试加了游泳这
一项目，大众对游泳馆的需求
逐渐增强。“现有游泳场所数量
并不能满足需求，济南游泳市
场的潜力很大。”

但这并不意味着游泳馆可
以一哄而上，遍地开花。谢惠蓉
称，近年来，济南市的游泳馆越
来越多，甚至很多小区也建起
了游泳馆。“游泳池投资成本
高，运营成本也高，成本回收
慢，投资者应理性。”

“目前很多游泳馆在经营
上存在矛盾，旺季时人满为患，
淡季则鲜有人至。”谢惠蓉称，
短时间增加泳池面积并不现
实，但济南市面上很多游泳馆
在早上九点前或者晚上九点后
就停止营业了。“很多人习惯晚
上、早晨去锻炼，很多游泳馆现
在没有抓住这个市场。延长营
业时间或许会增加一些成本，
但通过拓展客户足以弥补并增
加营业额。”

济南市体育局群众体育处
相关负责人建议，游泳馆应适
当调整经营策略，开展亲子游、
婴儿游泳馆、健身等活动，“以
体养馆”。同时，该负责人建议
市民前往正规泳池游泳健身，
他表示，目前济南个别游泳馆
没有经过备案，甚至建设不规
范就对外经营，存在一定的危
险性，有的是水质不达标。

“游泳不仅是健身项目，更
是一项救生技能。”谢惠蓉称，政
府应该积极推广游泳大众化，

“从青少年抓起，培养全民游泳
健身的习惯，逐渐纠正市民只有
天热才去游泳的传统观念。”

游泳馆旺季就三个月，日常维护成本每月近万元

票票价价虽虽翻翻番番，，赚赚钱钱还还得得靠靠办办班班
一到夏季，泳池就成了“香饽饽”——— 泳客络绎不绝，培训热火朝天。游泳受欢迎的同时，不少市民

也感叹泳池票价一年比一年贵。业内人士反映，济南泳池火爆场面一般持续3个月，九月份一过，泳池
就会进入半年以上的“冰河世纪”。个人承包、自负盈亏的私营游泳馆，在庞大的运营成本下只能惨淡
经营。

高温天气，泉水浴场常常人满为患。 本报记者 左庆 摄
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