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“红星美凯龙选择威海，落
址东发现代城所在的高区沈阳
路与大连路交会处，这既体现了
我们集团积极布局山东的发展
战略，也说明我们对威海城市发
展前景非常看好。”当天上午，红
星美凯龙威海商城总经理王鸣
飞接受记者采访时表示。

在王鸣飞看来，地处山东
半岛最东端的威海，不仅有得
天独厚的生态居住环境，舒适
宜人的气候，作为沿海开放城
市、国家优秀旅游城市，同时也
是中韩自贸区先行示范城市的
威海，未来的社会经济发展空
间巨大，作为经济支柱的房地
产业多年来更是一直保持了良
好的上升势头，同时市民收入
和消费也保持了稳定增长的态

势，而这些都是红星美凯龙在
进行市场前期考察与决策阶段
必不可少的硬条件。

在谈及为何选择与东发集
团联姻，落户东发现代城的原
因时，王鸣飞表示，经过他们的
严格考察，认为东发集团作为
一个专注于高端品质产品的威
海本地房地产开发商，不管是
企业规模还是企业的发展愿景
都非常符合红星美凯龙对合作
伙伴的要求，同时东发集团对
于双方合作表示诚意十足。

而选择东发集团旗下东发
房地产开发的东发现代城项目
作为红星美凯龙商场的地址，
则是基于两个考虑，一是该区
域优势明显，交通便利，辐射面
积广，周边中高档小区密集，另

一方面，东发现代城是一个商
业与居住功能合于一体的大型
社区项目，这符合红星美凯龙
打造一站式购物的要求和标
准。

“希望红星美凯龙的到来
能为威海市民的家居消费带来
全新的体验感受。”王鸣飞说，
红星美凯龙从江苏常州起家，
经过30年的发展壮大到现在，
已在全国拥有170多家商场，总
营业面积上千万平方米，是国
内家居行业规模最大的连锁品
牌。目前总部设于上海，并在香
港成功上市。其运营服务模式
不断提升，在经历了租赁、自
建、品牌连锁、情境体验等阶段
后，以打造一站式购物运营为
特色，目前已经进入第8代模

式。
据了解，从2014年后开始

了新一轮的战略转型，将发展

目标瞄准3、4线城市，目前仅山
东全省就有15个地级市引进了
红星美凯龙。
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最近几年，位于高区沈阳路与大连路周边的东发现代城板块表现抢眼，随着东发园林、优山美地、亲情园、山水园、垛垛山一品雅苑等一批优秀房地产
项目的涌现，其蕴含的巨大商业潜力也逐渐受到各方关注。日前，记者从东发集团获悉，经过充分接触与洽谈，该集团团成功吸引了中国家居流通业第一
品牌——— 红星美凯龙的进驻，在不久的将来，一个总建筑面积达6 . 6万平方米的大型现代化家居商场将在沈阳路东、大连路北崛起，成为该板块又一引
人瞩目的城市地标。

红星美凯龙为何要进军威海市场，为何选址东发板块？新的家居商城将是啥样子？它对该区域楼市及家居业还有哪些积积极意义？带着这些问题，记
者于11月2日采访了项目相关方面业务负责人。

格中国家居流通业第一品牌进军威海

携携手手红红星星美美凯凯龙龙 东东发发集集团团要要做做票票大大的的
位于高区沈阳路与大连路交会处 东发现代城迎来新一轮价值提升
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事实上，对于引进红星美
凯龙，威海不少企业过去多年
也都曾尝试过，但是并没有赢
得对方的“芳心”。因此，当东发
房地产工程部经理、红星美凯
龙威海商场项目建设负责人王
通财谈及双方最终成功携手的
经历时，不禁感慨万千。

王通财表示，东发集团勇
于向中国家居行业翘楚红星美
凯龙抛绣球，源于东发集团高
层基于东发现代城未来发展定
位做出的正确决策。经过双方
多次接触，最终结下合作的硕
果。对于这一曲折漫长的过程，
王通财说，“可以用蒲松龄的

‘有志者，事竟成，百二秦关终
属楚；苦心人，天不负，三千越
甲可吞吴。’这幅对联来概括。”

据介绍，红星美凯龙威海
商场建成后将融合家居、建
材、家电、家饰、软装、设计及
生活配套于一体，打造威海地
区面积最大、品牌最全、档次
最高的一站式家居购物体验
中心。在服务方面，则将坚持
红星美凯龙“用心生活，用心
爱家”的理念，致力于传播

“家的生活”、“家的艺术”，全
面执行红星美凯龙“星承诺，星
服务”的服务要求，推行口碑服
务项目，实行360度全方位家居
服务，全力打造现代人文生活
家居广场。

“比如说，我们在售后服务
方面将推出针对地板、沙发等
商品的定期维修保养，对客户
购买的橱柜提供超长保质期服

务。我们会联合有关监管部门
定期进行商品抽检，并将结果
公示，打造放心消费环境。还比
如说，我们针对市场上普遍流
行的随意打折说不，建设诚信
商场，推行折扣限价政策，保证
消费者享受到高标准服务。”针
对红星美凯龙的诸多运营服务
特色，王鸣飞介绍说，“我们还
将推出无理由退款政策，消费
者从提出申请到走完整个流
程，时间限定在17分钟内就可
以办完。”

“对本土家居商家来说，这
也是一次合作与提升的机会。”
王鸣飞认为，红星美凯龙的到
来，不仅将全面提升威海家居
行业的品质格调，吸引更多国
内外大牌的进驻，更将深刻影

响和改变整个城市的家居消费
观念，引领威海家居品质生活

潮流，为整个城市带来比肩一
线城市的高端生活方式。

凭凭借借实实力力赢赢得得认认可可 引引领领家家居居消消费费新新潮潮流流

即将崛起的红星美凯龙威
海商场，位于高区沈阳路与大
连路交会处，占地面积1 . 8万
平方米，总建筑面积6 . 6万平
方米，按照地上5层，局部6层，
地下2层的规划思路建设，项目
大量引进以横竖线条为代表风
格的现代元素，辅以玻璃石材
幕墙，建成后将引进200家以上
一线品牌家居经销商，成为威
海未来又一新地标。

红星美凯龙威海商场在高
区的崛起，不仅将改变威海家
居消费市场的格局，对于东发
现代城居住价值的提升同样不
可低估。

威海东发房地产销售部负
责人刘佳奇在接受采访时表

示，红星美凯龙落户东发板块，
对高区及东发集团意义深远。
多年来，东发集团立足于本土，
专业持续开发建设，全面打造
出一个具有东发特色的、崭新
的沈阳路繁华街区。现在的沈
阳路街区，两侧商业街的亮化
工程做得非常漂亮，每到晚上
灯火通明，显得魅力十足。与此
同时，这一区域内的房地产项
目也在持续升值，从最早的亲
情园每平方米均价4000元左
右，到现在的垛山一品雅苑已
经达到了每平方米8000元以
上，在价格稳步上升的同时，销
售形势也同样令人看好。

据了解，东发集团经过23年
的发展，目前已经形成地产开

发、物业服务、养老康复和商业
管理四大板块，其中地产板块开
发规模累计超过100万平方米，
服务5000多户业主。集团旗下的
两家物业服务公司，管理房地产
公司开发的6个住宅小区，养老
板块则以一个拥有10年运营经
验的养老机构——— 东发老年公
寓为依托，积极筹建养老护理学
校、颐养康复院等，商业管理公
司则主要负责管理集团旗下所
开发的所有商业项目，包括红星
美凯龙外沿街商业等。

刘佳奇认为，随着红星美
凯龙的到来，以及亲情园二期
集中项目的启动，以沈阳路为
核心构建的一个全新的大型商
业街区雏形初具，这对东发、高

区乃至整个威海都是一个全新
的带动。对这片热土来说，未来

的住宅及商业地产的升值潜力
仍然十分巨大。

打打造造威威海海城城市市地地标标 东东发发板板块块价价值值再再升升温温

▲垛山一品雅苑商业-红星·美凯龙家居生活广场效果图。

▲红星美凯龙威海商场总经理王鸣飞。

▲威海东发房地产工程部经理、项目负责人王通财。
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